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都市车界

□宇轩

销售全线飘红，
1669 台销售订单彰显
品牌实力

据上海大众山东销售服
务中心总经理江翔先生介绍，
本届齐鲁秋季车展，上海大众
全力以赴地投入了众多人力、
物力，竭尽所能地为苦等已久
的山东消费者带来史无前例的
购车“盛宴”，而一切努力也得
到了丰厚回报。据统计，上海大
众本次展会济南区域共实现现
场提车 338 台，订车客户多达
391 位的骄人业绩！山东其他区
域四天车展期间共计销售 372
台，订车客户 568 台。四天时

间，上海大众用 1669 台的销售
业绩再次赢得大丰收！

在这傲人成绩的背后，
为订单贡献力量最大的是上
海大众各款经典热门车型。
朗逸、POLO 、新领驭等热销
车型成为消费者们争先恐后
“抢夺”的理想座驾，团购最
高每车优惠 9000 元的巨惠，
令现场气氛异常火爆。据统
计 ，在 总 销 量 中 ，朗 逸 和
POLO 两款“万辆俱乐部”的

“资深代表”当仁不让地携手
贡献大半销量，成为本次车
展热销背后的功臣；其次是
公 商 务 市 场 价 值 典 范
PASSAT 新领驭，凭借出色
的外观、优异的内在品质和
为公商务人士量身定做的各
种贴心功能，新领驭也俘获
了众多客户的芳心；另外，车
坛“常青树“桑塔纳志俊和商
务家用 MPV 途安，现场销售
亦势如破竹，超出预期！

豪华展台上，上海大众
的“当家花旦”TIGUAN 途观
在灯光和靓丽车模映衬下，尽
显优雅气质。搭载大众最新技
术的 2011 款朗逸处于展台中
央，外形自然洒脱，让人心动。
上 市 两 年 的 实 力 车 型
LAVIDA 朗逸已傲然成为国
内 A 级车市场的“领军人
物”，而 2011 款朗逸凭借高效
节能的动力、丰富配置与极优
性价比，已成为上海大众汽车
销量增长的又一员“猛将”。

多方利好造就火爆销售

去过上海大众展台现场
的观众一定记忆犹新，在展
厅 VIP 位置的展台上，人流

如织，看车，询问以及邀约试
乘的顾客络绎不绝，订单之
多让经销人员喜不自禁。一
旦“卷入”上海大众的观展人
流，便难以从人潮中挤出。

首先优质产品是上海大
众吸引消费者纷至沓来的核
心优势，而“Techcare 大众关
爱”赢得了客户的支持与信
赖。现场购车的周女士告诉
笔者，她看中的就是上海大
众 4S 店可以“就近”保养、维
修的优点，“不用跑到远郊 4S
店去保养了，省时省事还省
油费呢。再说维修的零部件
都是原厂生产的，自己比较
放心”，周女士笑着说。

此次参展，上海大众带着
诸多诱人的优惠措施而来。金

秋 8 月启动的“众夏风暴”是
上海大众近年来最有力度的
一次促销盛宴，囊括 POLO、
朗逸、新领驭等 3 大车系，购
车套餐最高价值 21800 元。促
销政策史无前例。9 月随即开
展的“众夏风暴，团购升级”活
动，部分车型最高再直降 9000
元。这一系列令人眼花缭乱的
促销活动，真正触动了消费者
的心弦，从最深层激发起他们
的购车欲望，这一切成就了上
海大众的车展销量传奇。

据悉，“众夏风暴，惠动
齐鲁”上海大众县级市场巡
展正在进行中。即日起，在巡
展现场及各经销商展厅购
车，消费者依然能够享受与
秋季车展同等的优惠政策。

四天狂卖 1669 台

上海大众车展再续销售传奇
为期四天的齐鲁秋季车展圆满落下帷幕，在香

车美女映衬、灯光与声乐交融下，上海大众展台成为
万众瞩目的焦点。经过四天展示，上海大众汽车旗下
七大品牌最终以提车 338 余台、订单超过 391 台的傲
人成绩领军合资品牌阵营，人气红透半边天。


