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潍坊尊一医院采用

介入灌注新疗法配合百草

中药，不开刀专业治疗静

脉曲张、脉管炎、静脉炎、

静脉血栓、瓣膜功能不全、

雷诺氏症及下肢酸胀、肿

痛、瘙痒、黑变、怕冷、麻
木、抽筋、老烂腿等。

该疗法安全、无痛,能
快速改善血液循环，修复

血管瓣膜及内膜，恢复血
管弹性，标本兼治，从而

达到根治的目的。

提示：1、单纯静脉曲张、

治疗一次即可。2、肿、痛、

痒、凉当日见效。3、溃烂

患者可签约治疗，保证愈

合。4、脉管炎患者采用患

肢加压灌注疗法能快速升

温，止痛，可免截肢之苦。

5、随治随走不影响工作。

专科 专治

电话：

0536-8929961

15963658777
地址：潍坊市北海路与
玉清街交叉口东 1 0 0

米 火车站乘 23、20 路
到尊一医院下车即到。

国家正规医院
节假日不休

迟来的荣耀

在等待了半个多月后，潍坊一

家单位的职员杨涛订购的 iPhone4

终于到手了。他迫不及待地打开包

装，连上电脑，下载各种适用于

iPhone4 的软件。用自己的手指触碰

属于自己的 iPhone4，感觉是不同寻

常的，当同事们挤过来围观时，杨涛

握着“苹果”的手不停地冒汗。

这次和杨涛一起“批发”苹果的

还有其他十个同事，因为单位和潍

坊联通公司有业务往来，联通给出

了比较大的优惠，杨涛和他的同事

们立即抓住了这个机会。

可杨涛随即发现，就在他加入

“果粉”的时候，iPhone4 似乎也进一

步普及了，当他掏出那部带着特殊

标记的手机时，看到它的人少了以

往的羡慕和惊讶，这多少让他有点

失落。

而在两个月前，事情还没有“沦

落”到这个地步。那时，潍坊市场上

的 iPhone4 和全国其他城市一样处

于无限期缺货的状况。

让杨涛印象深刻的是，春节前，

很多单位举办新春联谊活动时，头等

奖的奖品都是 Ipad 或者 iPhone4，这

往往会引起很大轰动，虽然有些单位

的奖品从价格上来讲并不亚于 Ipad

或者 iPhone4，但其所代表的含义却

有天壤之别，一些单位的员工甚至会

懊恼地抱怨，“咱们的单位真土！”。

一个中了 Ipad 的朋友曾在一次

聚会上诉说她的苦恼：由于不会用，

Ipad 在家里放了很长一段时间。因

为她很快发现，这款产品没有传统

最必不可少的说明书，更气人的是，

这块“平板”，跟家里的所有电子产

品都不兼容。但这仍无法掩饰她言

语中流露出的炫耀：“尽管不会用，

但我已经有了”。

杨涛的一个同事，在成为

iPhone4 的主人之后，在校内上感慨：

“有钱人又玩腻了一样东西”，他说，

当苹果越来越大众化，那些后来拥

有它的人，往往没有早先拥有它的

人感觉荣耀。

“苹果感染症”

2010 年圣诞节刚过，刘新柱和

他韩国朋友在潍坊的苹果体验店开

业了。到现在为止，不到四个月的时

间，他已经卖给潍坊人一百多台

iPhone 系列的手机。

刘新柱第一次来潍坊考察市场

时，发现潍坊这样的城市蕴藏着巨

大的商机，因为当时潍坊除了联通

以外，几乎没有苹果销售店，很多想

买苹果的人，无处可买。

“那时潍坊大街上用苹果的人

还很少，很多人甚至连汤姆猫和愤

怒的小鸟都没听说过”，刘新柱决定

在潍坊最繁华的商业区开一家苹果

体验店。

刘新柱店里的货主要来自韩

国，由于韩国当地手机生产商以及

国民的抵制，当时苹果分配到韩国

市场的 iPhone 系列手机一直供大于

求，而中国市场则严重短缺。通过在

韩国的关系，刘新柱的苹果店货源

基本稳定，而且韩版的苹果不受中

国通讯营运商的限制，因此销售非

常火爆。

在刘新柱的店里，绝大多数顾

客是年轻人。刘新柱分析，用苹果的

人 可 以 分 成 三

种：第一种，体验

用户，这部分用户有

身份有地位，也是各种

苹果产品最先体验的人群，

他们获得苹果产品

基本是免费的；第二

种，“果粉”，这些人

追捧苹果的所有产
品，这部分用户有

钱，是消费电子产
品的主力军，他们是

苹果的免费宣传

员；第三种，刘新柱

发明了个词汇

叫“苹果感染者”，这部分人是苹

果产品最多的使用者，但他们不是为

了追求苹果的性能和品质，而仅仅为

了自己的面子，他们说得最多的一

句话就是：“苹果一点都不好用”。

苹果进行曲

苹果并不是人们唯一狂热追求

过的时髦货。每个时代都有自己的

热点。比如，上世纪六七十年代，

年轻人都以拥有一辆漂亮的自行车

为时髦；上世纪八十年代，年轻人

中流行的是戴全进口的电子表、穿

喇叭裤。

从媒体的报道中，我们不难发

现，当前很多人买苹果的产品，为的

是追求它带给自己的一种价值身

份。有人批

判 地 说 ，

iphone 和

手 表 一

样，都是拿

来炫耀、攀

比 、套

近

乎

的，

但 同

时又承

认，“我们需要它

们”。

众所周知，苹果的

电子产品的价格相比拥

有同类功能的其他品牌

的电子产品要昂贵一

些。于是，和很多女性花

数月的薪水买一个

名牌的手袋一样，当

谁拥有了一款最新的

苹果的产品，无形间就让自己获得

了一种优越感。尽管很多人并没有

真的充分使用 iPhone 那些引以为豪

的功能，但是拥有它，就已经达到了

他们心理的需要——— 身份的象征。

对一些人来说，被迫成为苹果

一族只是为了获得一种跟上时代节

奏的心灵归属感。

然而，人们追求潮流的速度远

远跟不上潮流更新的速度。iPhone4

刚刚上市的时候，iPhone3 的用户们

很快坐不住了；现在 iPhone4 的用户

也要坐不住了，因为 iPhone5 来了。

如果在动车上或者

咖啡厅里看到一个中年

人正在玩 i Pad ，他其

实是在向周围的人表

达：我不落伍。眼下，

如果你没用过苹果产

品，还不要紧，但如果

你连听都没听说过，那

可能意味着你真的跟不

上潮流了。

当我们有意无意地

谈论起“苹果”时，它

已不单单是一个电脑或

者是一部手机，拥有它

的人未必真正了解它，

而口口声声鄙视它的

人，或许正暗中攒钱蓄

谋买一个。

就这样，不知不觉

间，我们就被苹果“感

染”了。

被被苹苹果果感染的生活
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