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D12 今日泰山

本报泰安 4月 27日讯(通讯
员 刘岑 胡传波) 27 日，宁阳
县农信社积极创建贷款营销联系
机制和信息平台，通过推行目标客
户管理，细分信贷客户，将专业村、
专业户和中小企业作为信贷支持
重点对象，实施贷款全覆盖和定向
营销机制，贷款投放取得明显实

效。
据了解，宁阳县农信社首先

通过完善服务体系，结合当下农
村、农民和小企业的信贷需求新
特点，对个人信贷产品进行全面
梳理和分类。推出了以“安居乐”
个人住房类贷款、“创业通”个人
经营类贷款和“消费易”个人消费

类贷款为品牌的个人贷款系列产
品。还通过开展“百千万”和“ 321 ”
工程、更新信贷网点阳光信贷服
务栏、印制信贷产品宣传彩页，全
面实施了个人贷款“全覆盖”营销
模式。

宁阳县农信社建立了联系机
制，构建了营销平台。积极同当地

政府及相关部门构建信贷支持地
方经济联系机制，主动与农业局、
畜牧局、中小企业局、工商局等政
府部门进行积极对接，第一时间掌
握全县农畜牧业和中小企业的产
业结构和信息。通过政府专业部门
建立客户信息档案，做好信贷营销
储备，为实施目标客户营销提供第

一手信息。
实施分类管理，开展定向营

销。管理以创建信用工程示范点工
作为重点，加大畜牧业营销和支持
力度，并对个体工商户和小企业主
开展定向宣传和营销，对县城和乡
镇驻地的主要街道和商场个体工
商户，集中开展信贷产品宣传。

创新贷款模式，建立信息平台
宁阳县农信社贷款投放取得明显实效

27 日，随着气温
逐步回升，泰城家装
市场迎来了黄金季
节。为占领家装市场，
各品牌进行了诸多优
惠活动，为消费者选
择“性价比”高的产品
提供了机会。图为市
民在挑选地板砖。
本报记者 刘丽 摄

比比看

本报讯 4 月 29 日，海信
集团 TV 团购活动即将进行。
届时泰安电视台《生活有约》、

《我爱我车》、《第一地产》的栏
目主持人徐晓梅会在现场为观
众砍价。

据徐晓梅介绍，活动举办
方做团购活动已经有半年左右
的时间，砍价经验非常丰富，每
次砍价活动基本上都能砍到厂
家的底价。“开始时，一些消费
者以为我们与厂家联合一起赚
顾客的钱，但渐渐的消费者对
现场砍到的价格越来越满意。
而且现在消费者都很理智，买
家电时都会做到货比三家，也
基 本 上都 了 解现 在 家电 的价
位。”徐晓梅说，以往的砍价活
动都取得了非常辉煌的成绩，
就拿元旦与海信的团购砍价活
动来说，一天的交易额达到了
一千万。

据了解，现在家电团购已
经形成一股潮流，各品牌的家
电都有自己的团购模式。像这

种 T V 团 购 就 是 一 种 三 方 盈
利的事情，消费者可以凭借媒
体 的力 量 以实 惠 的价 格买 到
自己需要的家电。商家可以在
本 地区 内 提高 自 己的 市场 占
有率，同时提高自己的品牌形
象及影响，媒体也可以得到商
家跟消费者的信任。

据 海 信 集 团 泰 安 办 事 处
工作人员介绍，此次 TV 团购
活 动 将 会 在 2 9 日 上 午 1 0 ：
00 ——— 12:00 三源家电户外广
场进行。新泰、肥城、宁阳、东
平 县及 乡 镇都 可 以同 步收 看
直播，消费者在就近的海信专
卖 店及 网 点以 电 视砍 到的 价
格购 买所需家 电。这次活动 ，
厂 家是 采 用限 时 不限 量的 政
策，只要是在这两个小时内购
买 家电 都 能享 受 到砍 价的 冰
点价格，超出时间所有家电就
会恢 复原价。所以 ，有 准备购
买家电的市民提前做好准备，
来 享受 这 次海 信 团购 的砍 价
优惠吧。 (安海广)

海信电视团购明日开锣

主持人现场砍价砍到你心动


