
临近季末，商业银行对资金
的渴求异常迫切，竞相发售高收
益理财产品来吸引市场资金。

根据wind资讯的统计数据显
示，最近理财产品收益率全线大
涨，30天左右的短期理财产品收
益率大约上涨了一个百分点，至5%
的水平，已创出今年以来的新高。

◎ 收益率全线飙升

不经意间，理财产品的收益
率出现大幅跳升。

工商银行理财经理宋祯告诉
记者，与月初相比，该行发售的半
年期理财产品年化收益率上涨了
0.5个百分点，达到了4.7%左右。
如果按照20万元的认购规模计
算，推迟20天购买，客户获益将相
差5000元。

宋桢分析，每到季末，商业银
行的揽储压力比较大，而理财产
品是银行回笼资金的重要手段。
由于存款利率无法跑赢通胀，储

蓄搬家的现象非常明显，银行为了
将资金留在银行体系，只能倚仗理
财产品的高收益来吸引客户。

“尤其是季度末等关键时点，
银行一方面需要扮靓财务指标，
另一方面为了应付监管考核，对
资金的需求非常强烈，所以银行
喜欢在季末发售高收益理财产
品。”宋祯表示。

根据wind提供的数据显示，
银行发售的同类产品收益率已经
创出了今年以来的新高。宋祯告
诉记者，短期来说，投资者购买理
财产品的时间窗口已显。

◎ 短线产品涨幅更大

虽然银行各期限的理财产品

收益都在上浮，但是短期产品，尤
其是一些投资于银行间市场的超
短期理财产品涨幅最为明显。

自从央行举起存款准备金率
这个杀威棒，银行体系的流动性
就不断吃紧。目前大型银行存款
准备金率上调到21 . 5%的历史新
高，中小金融机构的存款准备金
率也高达18%。近几日银行间市
场资金价格连日飙升。截至22日，
银行间拆借市场隔夜利率达到
7 . 47%，上周以来涨幅达到了
87%，而shibor(银行间同业拆借
利 率 ) 7 天 利 率 更 是 上 攀 至
8.83%，创造了近四年来的新高。

Shibor利率的突飞猛进，显
然让相关理财产品的收益水涨船
高。如果投资者短期内有一些闲

置资金，可以适当买入挂钩shibor
利率的短期理财产品。

“目前发售挂钩shibor利率理
财产品的主要是北京银行和中国
银行”，某银行理财师表示。

“随着CPI高企，近期央行有
望再度提高基准利率，这样选择
一些短期或超短期挂钩Shibor的
理财产品，能够较好地规避利率
变动的风险。”但宋祯同时指出，
购买之前需要考虑产品之间的配

套问题，在一期产品到期后，是否
能够将资金顺利并快速地投入到
下一期理财产品中去，如果产品
间隔过长，这在一定程度上将拉
低产品的收益率水平。

“两到三个月的产品，可能更
适合广大的理财客户。它们既兼
顾了利率变动的风险，同时也减
少了客户在不同产品之间的转移
成本。”宋祯说。

(张朝晖)

资金短缺推升收益率

银行理财品显现最佳买点

□周爱宝

“倾听你的呼吸，感恩你
的身体。”瑜珈课上老师这样
教导学生。但是在工作生活
中，我们不顾身体的疲劳，不
顾精神的疲惫，向着既定的目
标挣扎，却不会静下来想一
想，我们的身体还能承受多
久。爱宝本来想绕开这个沉
重的话题，但经过一星期的
矛盾之后，觉得还是应该直
面我们的生存状态，直面金
融业相当一部分人的亚健康
生存状态。

上周一，爱宝请一位刚从
银行业退休的张大姐吃饭，退
休前她是某大银行的一位高
管，做人开朗，精神饱满，说话

做事干净利落。我对她印象最
深的是她多年来的工作笔记，
一年一本，每本里面贴着许多
小纸条，重要事项、工作感悟
都在上面。可见她的做事条理
是因为工作方法好；最让我敬
佩的是，她开心地做单位的

“千年老二”，先后辅佐三位
“一把手”，关系处得让人羡
慕。班子和谐，工作就容易出
成绩，这些“一把手”都升迁到
更高的职位上了，她却一直呆
在原位置退休。她的心态好，
十五年如一日，对工作敢于负
责任，对班子成员与同事总是
像大姐般的关心。

席间，谈到一位从事银行
业的朋友杨君6月17日突然去
世，年仅43岁，这让爱宝很震
惊。英年早逝对社会是一个重
大损失，对家庭更是无法弥
补。这几年，仅爱宝知道的就
有数家驻济银行和保险公司

出现鲜活的生命突然消失的
事件。

话题自然转到银行业的
压力上来。张大姐从她包里掏
出一小瓶速效救心丸，说随身
带这个东西10年了，自己一直
没有用，但最近救了别人一条
命。她退休后参加活动，一位
姐妹在爬井冈山时，突然倒地
不醒人事。同行的其他人手足
无措，张大姐意识到可能是心
脏病猝发，迅速掏出速效救心
丸，和其他姐妹撬开病人嘴巴
放进去。果然速效！一会儿这
位女士有了呼吸，山下救援的
人也赶到，病人脱离了生命危
险。当晚，大家把她捧为救人
英雄。

“干银行必须控制自己可
能面临的生命风险，才能控制
工作风险。”张大姐说，干银行
的风险主要两条：一是职业风
险，自己负责的哪一个环节出

了事，都难逃其咎。二是健康
风险。银行业虽然不是体力劳
动，但是承受的压力是巨大
的，成千万上亿的贷款放出
去，签上字是要负责任的。任
务指标，工作应酬，人际关
系……一般人一天下来是疲
惫不堪。她说自己偶而因劳累
过度，出现心跳过速，虽检查
自己的心脏没有问题，但她45
岁以后就速效救心丸不离身。

“银行应该降低发展速度，给
从业人员减减压了。”这是我
俩当天的共识。又到了半年存
款冲刺的阶段，这个话题就更
显得沉重了，但应该找一个两
全的办法。

女行长的速效救心丸

6月24日，中信银行汽车
经销商集团服务推介会在济
南山东大厦隆重举行，中信银
行总行汽车金融中心相关负
责人与来自山东、吉林两省的
近200家汽车经销商代表探讨
了汽车金融服务的发展与机
遇。笔者在推介会上了解到，
中信银行一直是汽车金融领
域的领跑者，合作汽车经销商
2400余家，年累计融资量近

3000亿元。
伴随着中国汽车市场的

发展，中国汽车流通行业也
在迅速成长，近年来汽车经
销商集团化趋势愈加明显，
行业内优秀的汽车经销商集
团在激烈的市场竞争中不断
发展壮大，成为支撑汽车行
业持续稳定发展的中坚力量。

而随着现代金融的不断
发展，商业银行和汽车经销商

通过密切合作，极大的方便了
消费者的购车用车，而且推动
了汽车产业的升级。据悉，中
信银行一直是汽车金融领域
的领跑者，合作汽车经销商
2400余家，年累计融资量近
3000亿元。“中信汽车金融”扎
根山东9年来，中信银行济南
分行汽车金融客户数达256
户，年累计融资量达124亿元，
合作品牌近30个，客户遍布省

内外，业务规模在区域同业中
名列前茅。

中信银行济南分行相关
负责人表示，他们将依托中信
集团强大的综合金融平台，
不断提升服务质量，与广大
汽车经销商互惠共赢，为消
费者提供更贴心、更完善、
更优质的产品和服务，为地
方经济和社会发展贡献更大
的力量。

中信银行领跑汽车金融服务

今年以来，随着通货膨胀
率日益高企，居民手中的钱越
来越不值钱，怎样才能使居民
财富得到有效的保值增值呢？
股市波动风险日益加大，楼市
调控前景不明，您如何选择自
己的投资方式呢？这些都是目
前困扰投资者的问题，为了满
足客户投资理财需求，银行也
不断推出各种各样的理财产
品供客户选择，那么在种类繁
多的理财市场，什么样的产品
才是适合目前客户选择的产
品呢？

据邮储银行理财专家介
绍，在当前股市风险大、楼市
调控紧的情况下，尤其是国家
持续不断的加息政策背景下，

建议客户更多地选择中短期
理财产品，以更好地享受加息
带来的收益，为了满足客户中
短期低风险理财需求，中国邮
政储蓄银行于本月推出了财
富系列之“鑫鑫向荣”人民币
理财产品，这是专门为客户精
心打造的首支收益递增型灵
活期限理财产品，本产品将收
益性、安全性、流动性的优势
集于一身，能够充分满足投资
者对于收益性和流动性的双
重需要，是客户首选的现金管
理工具，主要具有以下特点：

一是收益递增。投资于有
高收益性的债券产品和银行
理财产品，收益率随持有时间
期限递增，持有时间越长，收

益越高，持有时间最短为1天，
本产品年化收益率在1.70%-
3 .25%之间，收益率高于同期
存款利率；

二是资金安全。以安全的
固定收益产品为投资对象，包
括国债、金融债、央行票据、企
业(公司)债、短期融资券、债
券和银行理财产品等，经过严
格的行内审批和风险控制，投
资稳健；

三是申赎灵活。该产品投
资具备良好的流动性，申购当
日计息，赎回T+2日到账，无

申购费、赎回费，交易便捷，能
够很好地满足客户日常资金
周转需要，弥补了传统理财产
品只能持有到期的缺陷。

同时，该产品分档计息功
能很好地匹配了客户的不确
定的产品投资期限，根据投资
者赎回时每笔理财资金的实
际存续天数，计算相应适用的
利率档次，客户可根据自身资
金使用情况决定资金赎回时
间，具体分档利率及购买事宜
请详询当地邮储银行网点理
财经理或拨打95580。

似活期存款 胜定期收益

邮储银行“鑫鑫向荣”理财品让财富提速

什么行业能持续稳定
的赚钱呢？这是吴先生苦
苦追寻的一个问题。吴先
生以前是做机械配件生意
的，前两年这个行业特别
火，但从爆发全球金融危
机以来，生意越来越不好
做。平时特别关注报纸、网
络等媒体，希望能从中找
到受外界因素影响较小的
行业，但一直都不甚理想。

直到有一天，他去朋
友干洗店有点事情，一上
午的时间，看到店里取送
衣物的顾客这么多，跟朋
友细细一交流才知道洗衣
业利润竟然这么高，平均
利润空间高达80%。洗衣
服务的单笔交易金额低，
且顾客愿意预先付款，不
存在呆账、滞账的情况；产
业变化性小，风险低，它不
像哗众取宠的流行性商
品，或价格昂贵的奢侈品，
只要消费者每天都要穿衣
服，不管市场经济怎样变
动，洗衣店的生意都可以
永远持续下去，一年比一
年生意好，使投资风险大
大降低；洗衣业不像其它
行业，必须先备货库，储放
在仓库，再销出去，卖不掉

就要丢掉。因此，洗衣业不
会积压资金，更没有存货
损失。 这和吴先生以前
所从事的行业有很大的区
别。他决定把投资方向锁
定在干洗业。

考察了很多干洗品
牌，他最终选择了加盟国
际知名洗衣连锁、山东干
洗业第一品牌——— 朵拉国
际洗业公司。自开业以来，
吴先生用心经营，短时间
便收回投资，利润稳步上
升。在朵拉洗业公司的协
助下，成为金融业、银行业
等行业的定点团体洗衣单
位，现在每天衣物输送线
上都是满满的。

吴先生非常庆幸自己
当初选择朵拉国际洗业公
司。他现在积极的向朋友
们推荐朵拉，希望身边的
朋友们也能快速加入赚钱
的行列……

你想持续稳定的赚钱吗

寻 找
共同创业的兄弟姐妹

好项目 大品牌
投资少 收益高
朵拉国际洗衣连锁
咨询电话：

0531-86117788
400-8095-777

格财金资讯
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齐鲁财金

据德圣基金研究中心
6月23日公布的仓位测算
数据显示，上周偏股方向
基金平均仓位降幅扩大。
可比主动股票基金加权平
均仓位为79 . 63%，相比
前周微幅下降0 . 40%；偏
股混合型基金加权平均仓
位为73 . 35%，相比前周
微降0.62%；配置混合型
基 金 加 权 平 均 仓 位
66 . 07%，与上周相比微
降0.32%。测算期间沪深
300指数上涨1 .37%，基金
减仓出于在前半周跌幅加
大后的谨慎考虑。但总体
来看，偏股方向基金整体
仓位保持相对平稳，有一
定被动减仓因素

上周非股票投资方向
的其他类型基金仓位继续
呈现逆势加仓现象，显示
出对市场大跌后相对积极

的投资心态。其中，保本
基 金 加 权 平 均 仓 位
21 . 9 5%，相比前周降
0 . 97%，被动减仓明显；
偏债混合型基金加权平均
仓位20 . 73%，相比前周增
持1 . 94%，增幅较上周略
有下降；债券型基金加权
平均股票仓位10 .78%，较
前周上升1 . 76%，加仓幅
度略有扩大。

上周从不同基金公司
来看，大型基金公司中，嘉
实、博时、广发旗下固定收
益类基金均有明显的加
仓，股票方向仍以华夏反
应较快。而中小型基金公
司中，鹏华、华宝、中银、新
大等旗下基金有较明显的
增仓迹象。而申万、诺德、
长盛、农银、诺安等旗下基
金减持较为明显。

(财金记者 程立龙)

基金减仓趋于尾声

业内人士表示，到6月底，预计商业银行理财产品收益将

在高位运行，尤其是银行流动性吃紧，导致理财产品短期收

益率上涨明显。目前是投资者购买理财产品的最佳时机。


