
有的小选手忙忙碌碌一
天，却业绩平平，是因为他们

太笨吗？不，人天生就没有

“笨”与“聪明”之分，重要的是

他们在与客户的沟通中没有

找到推销的技巧与方法。在

此，我们推出一些成功人士的
推销经验，与营销秀的新老选

手们共同分享。

推销技巧之十：多听少说

上帝把人类造就出来的时

候，为什么给人类一张嘴巴，两

只耳朵，为的就是让我们在推

销的时候，多听少说。推销员应

该把持“说三分话，听七分言”

的原则。推销员都应该意识到
说话的时候，要注意听顾客怎

么说，听明白顾客的话，才能说

出 顾

客爱听的
话，才能会说

话。说话的目的就

是为了解对方的心意，让

对方说，你就能够抓住对方的
心意，你的话只是一个引子，只

要引出对方的内在需要，你就

可以有针对性的说服对方

◎营销小贴士◎
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从一天卖不完 10 份到一天卖 160 份，小选手梁锡华说：

““不不挑挑战战不不知知自自己己的的厉厉害害””
从第一次连 10 份报纸都没

卖完，跑回家哭，到现在一天

可以卖出 160 份报纸，今年 12 岁

的梁锡华，在不到十天的时间
里，通过营销秀这个舞台，成功

挑战了自己。

10 日上午，梁锡华正在泰华

门口推销自己今天订的 160 份报

纸，一边卖报一边跟记者提起了

他第一次卖报时的情形。

梁锡华告诉记者，他第一次

卖报是第一期营销秀的最后几

天，他见到有好哥们正在参加营

销秀，就很有信心地从哥们那儿

拿了 10 份报纸，准备“参战”，可

是没想到过了三个小时，只卖出
5 份。“当时太难受了，直接沮丧
地回了家，当时就想哭。”梁锡华

有点不好意思。“后来是在哥们

的帮助下卖出去了剩下的五
份。”再说起现在，梁锡华话一下
子就多了起来。“第二期营销秀

我很早就报了名，上期锻炼了那

么几天，我已经有进步了，我做
好了准备，肯定能进步更多。”记

者了解到，梁锡华从第一次的 10

份报纸开始，到 20 份，30 份，到
昨天的 140 份，今天的 160 份，每

一次进步都伴随着许多困难，

“每次都担心自己完成不了任

务，结果经过努力都顺利完成

了，不挑战就不知道自己的厉

害。”梁锡华告诉记者，现在回想
最初卖报时候的沮丧和难过，

都会笑自己，因为相比其他选

手们经历的拒绝，当时的自

己，真的是抗压力太差了。

梁锡华的爸爸今天陪着儿

子在泰华卖报，用梁锡华自己
的话来说，今天算是幸运日，

因为爸爸恰好歇班，报纸可以
让爸爸帮忙一起拿。梁锡华的

爸爸告诉记者，孩子每天订的
报纸，必须要两个包才能

装过来，一个双肩背包，

再加一个拉杆箱，今天

恰好自己歇班，就赶紧

来陪儿子了。“没想到
儿子能从最开始坚持

到现在，10 份都卖不

出去，到现在 160 份都

能完成任务，儿子的
转变我们都看在眼里，

儿子很棒，我们为他骄

傲。”

本报记者 付志锦

欢迎写心得 参加活动选手和家长可将卖报的心得、

感想发送至邮箱：jinriweifang@163 .com。

潍坊万基置业杯售报小营销家排行榜

营销秀让孩子懂得了感恩

家长谈变化

我的儿子叫朱俊泽，今年
11 岁，是奎文区胜利东小学的
一名五年级学生。从小没受过什

么挫折，家里人也很宠着他，想
买什么一般不是太过分都能满足

他的要求，也不知道生活的不

易。参加这次活动纯属于一次偶

然，一次孩子上我单位时，发现
有孩子卖报纸，而且很快乐，也
许是由于好奇，孩子决定自己也
参与其中。

一开始卖报纸，孩子很羞

涩，说话声音很小，很长时间才

能卖出去一份，卖了没几份就不

高兴地跑到我面前说：“太累

了，卖得太慢了，我不想卖

了。”我鼓励孩子说：“你的声
音太小，别人听不清你说的
话，只要你认真高兴的去营销
你的报纸，你就会卖得很快，

只要你问过了别人不买也不

要紧，妈妈相信你是最棒

的！”儿子听后即便

是满脸的不悦，

但还是不顾烈日当头，满头大

汗，继续卖报纸。从一开始的四

十份到现在的一百多份，让孩子

建立了信心。

通过这次活动让我深深的感

到孩子一天天的变化和成长，也
让我发现了孩子的那些我不曾了

解的优点。每当他卖完一天的报

纸，他总禁不住高兴地说：“我
很感谢那些买我报纸的人，要不

然我不会卖的那么快！”在卖完

自己的报纸后，发现其他的小选

手还没卖完，就主动帮助他们卖

报纸，不计较得失，卖的更加卖

力，并且很快乐，这或许就是赠

人玫瑰，手留余香！

还有一件事让我很意外的是

孩子学会了关爱别人，我的一位
亲戚住院做手术，儿子知道后，

在卖完自己的报纸后，用自己的
钱买了其他小朋友的一份齐鲁晚

报，跑到病房给那位亲戚送了

去，并说：“祝你早日康复，我
会免费为您送齐鲁晚报直到您康
复出院。”我作为家长或许有时

候低估了孩子的能力，儿子在参

加这次活动中无论天气好坏，总

能认真完成自己的营销任务，把

一天的时间规划好，认真去做，

他能坚持下来是我没想到的，在

卖报纸的过程中孩子明显懂事了

也长大了，知道感恩父母和社会

上的所有人，这是我未曾预想到
的，卖报纸的钱孩子舍不得乱

花，积攒到一定数额就存到自己
的银行账户上，告诉我以后上学

自己交学费，让我很欣慰。再就

是能克服自己的欲望，有一次看
到卖棉花糖的，很想买，一想到
要卖好几十份报纸才能挣到这么

多钱就忍住了，最后还是没有去

买。孩子逐渐成长为一个坚强、

有耐心、有爱心、知道感恩的小

男子汉。

我十分感谢齐鲁晚报暑假营

销活动，它给孩子带来太大的变

化，给孩子成长的道路上竖起了

一道亮丽的风景线，给孩子成长

的里程碑上记上了浓重的一笔，

我想齐鲁晚报会让我们的孩子更

加坚强！更加自信！

朱俊泽家长：李永青


