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齐鲁楼市

房产中介逆市突围

新闻导读

此情形下，济南中介市场则上演着
逆市布局、三足鼎立的大戏。本土品
牌齐鲁楼市不动产、洋品牌21世纪等
品牌中介正在这个艰难时代抢占着市
场份额。也许正如一位品牌中介机构
的负责人所说，大家都是在黑暗中构
筑工事，等待着黎明到来战争的打
响。而一二手房联动，似乎成为了解
救中介困局的一个招数。据了解，刚
成立的山东齐鲁不动产公司日前拥有
二手房门店50多家，并进行着一手楼
盘代理的业务扩张，将来也主要凭借
齐鲁晚报强大的品牌优势实现一二级
市场联动，独特资源加上综合专业为

核心竞争力。较早进入济南的21世纪
则虎视着这一切变化。

在一线城市上海，中介公司的跨
界，已经在严重蚕食着一手营销代理
机构的市场份额。一位专业代理机构
负责人评价说，急了眼的中介行业的
确在冲击着专业代理，获得比二手房
中介更多的盈利，但这一行为直接导
致了行业佣金的降低，并会动摇中介行
业的根本。

对于二手房市场的低迷，一家品牌
中介负责人说，目前大家的确是处于过
冬的阶段，与往年相比，业绩下滑了近
50%。但多数从业者的观点是一致的：在

市场不好的时候布局进入，导入期内进
行人员的培训、商圈的摸底，客户的积
累，一旦到了楼市春暖花开之季，则可
以以最快的速度进入市场获利。

在常规的“租金保本，买卖赚钱”的
盈利模式下，一二手联动，进行国外房
产的买卖与出租，也反映出了中介行业
在扩张版图时的与时俱进之势。开发商
与地产中介公司双赢的生存之路，也会
搅动起专业代理公司经营模式的改变，
或许，在此次调控之下造成的相关行业
的利益竞争，会打破原有行业划分，激
发出一个新的行业盈利模式。

(楼市记者 田园)

调控的步步紧逼，使得楼市观望的气氛虽临近年底，反愈加浓烈。一手房市场的萎靡再
次传导到了中介行业，门庭冷落，有价无市，部分区域的一二手房价格倒挂等现象在严重刺
激着手拿扩张蓝图的品牌加盟机构和在买卖双方间辛苦奔走的业务经理们。
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一二手房联动促销量
二手房主“转售为租”
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得民生者得天下
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小户型房源“缺氧”
精品楼盘齐聚泉城广场
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