
“今年整体油价涨了不少，不过
我们今年的开支不会增加，还会减
少”，面对飙升的油价，李先生的一
番话，让愁云惨淡的妻子眼睛一亮。

“难道我们的车子现在变得省油
了？”妻子满脸狐疑地问道。“你想什
么呢”，李先生说，开支降下来，要归
功于我们买的帅康电热水器。李先
生的话，让妻子更是丈二和尚摸不
着头脑：电热水器和汽车有什么关
系呀，用帅康电热水器能省油钱，这
挨得上吗？看着妻子一脸的困惑，李
先生笑笑说，你听我一一道来。

李先生拿出家里银行存折，上
面是电费缴费明细。记录显示，去年
电费比前年少用了477元，如果说起
来，去年李先生一家用电时间并没
减少，电费却省了不少，这就要归功
于去年春节换上了帅康的3G电热水
器了。

购买帅康电热水器还有点小插
曲。当时，妻子看中了另外一个品牌
的热水器，比较理性的李先生在对
几个品牌的产品进行了对比后，觉
得帅康比较靠谱。帅康3G电热水器
采用“3G分层精控”技术，对水层进
行精确划分，有6种操作模式，实现
了电热水器“一拖三”效果，一胆分
三层，分别配置2500W、1000W、1500W

三管(根)加热棒，实现了多种加热组
合，从而可以按实际需要，进行加
热，避免加热多余热水的浪费。

对此，李先生感到非常认可。从
资料中李先生知道，帅康3G电热水
器还以节能、低碳、安全的显著特
性，在成功进驻奥运会主场馆“鸟
巢”、“水立方”之后，又成为上海世
博会特许商品。不久前，在中国热水
器产业论坛暨低碳宣言签署仪式
上，帅康又被中国家电电器研究院、
中国标准化研究院评为“中国热水
器市场最值得信赖品牌”。与此同
时，帅康还荣获“中国热水器技术最
佳”荣誉和“中国热水器最佳性价
比”荣誉。李先生说，我们去年跑了
将近10000公里，油钱为5100元，每月
合计为425元，今年油费涨了，不过省
下的477元电费，还是可以开一个月
的，所以，用帅康热水器省了我一个
月的油钱。至此，妻子恍然大悟，原
来，是这样的呀。

帅康电热水器
省了我一个月的汽油钱

随着天气转冷，燃气热水
器、电热水器等与家庭用水系
统相关的电器销售火爆起来。
记者调查发现，目前市场上各
大品牌纷纷推出了具有智能、
节能、速热功能的热水器，节
能、智能的热水器颇受消费者
欢迎。

□张开学

气温骤降引爆热水市场

近期气温变化导致热水器市场需求提前迸发，记
者在泉城路苏宁、国美、三联商社等各大家电卖场看
到，热水器区域人气陡增，前来购买的消费者络绎不
绝。在海尔热水器专区，消费者王先生看上了一款有
3D速热功能的热水器。王先生表示，天冷之后不仅洗
澡要用到热水，日常生活中用得更多，尤其是老年人
和孩子，因此，选择买海尔这台即热出水的热水器。

针对市场的火爆，热水家电品牌也瞄准了销售的
最佳良机，纷纷推出优惠活动借势促销。中山华帝燃
具股份有限公司山东分公司总经理张智华表示，入冬
供暖时节是热水家电的小旺季，华帝也将会携热水
器、壁挂炉等产品开辟“暖家电”专场，推出系列套
购优惠活动。气温的变化让热水器市场如此火爆有些
始料未及，各大家电卖场也纷纷打出暖冬家电牌，大
力进行暖家电促销。

智能、节能成选购关键词

记者了解到，今年热水器市场上智能、节能的产
品颇受欢迎，像海尔、西门子、美的等都推出了具有
智能功能的电热水器产品。据卖场销售人员介绍，目
前的热水器市场防漏电、导电等安全技术都已比较成
熟，各品牌都在节能和智能方面的研发上狠下功夫，
消费者在选购热水器时除了关注安全性之外，首要关
注的是节能和智能方面的优势。消费者王先生表示，
很多热水器的功能都相差无几，比来比去，最终会选
个用起来更方便、更快捷、更省电的。

节能一直是家电的核心话题，对于热水器而言也
不例外。据了解，燃气热水器能效标准于2008年6月1
日出台，将燃气热水器的能效水平分为三级；电热水
器能效标准于2009年3月1日实施，电热水器的能效等
级分为5级，5级是能效限定值，为市场准入的门槛，
低于该值将不能在市场上销售。而近期市场上又出现
一款美的空气能热水机，节能技术更是卓越，利用空
气能的工作原理让这款热水器更为环保。

不论是燃气热水器的高效节能，还
是电热水器的方便快捷，都能让你在这
个寒冬享受到热水带来的温暖。我们特
此推荐几个品牌的热水器产品，以供您
在选择购买时参考。

①西门子NAVI智导热水器：智能
和瞬热是这款热水器的最大特点，他可
以记忆每个家人的洗浴习惯，满足不同
洗浴需求，其瞬热和续热能力更是出
众，让热水绵绵不断满足多人需求，西
门子一贯的节能和安全技术让它又多
增几分信任。

②华帝燃气热水器：这款燃气热水
器除了独到的节能、安全技术之外，最
大特点是其1度恒温技术，控制水温温
差不超过1度，让洗浴时免于被过热的
水烫到，更为舒适安心。

③海尔3D速热隐藏版：这款刚推
出的新品热水器，配备3D速热技术，加
热速度提升78%，智能分洗满足多人不
同洗浴需求，最大的亮点在于仅需47 . 5
厘米就可以实现隐藏安装，实现厨卫装
修的完美空间。

④帅康电热水器：这款热水器采用
“3G分层精控技术”，实现了对水量和
温度的精确控制，最大程度实现了省
电，号称是最省电的电热水器。

⑤美的空气能热水机：运用空调工
作原理，以少量电力为驱动力通过空气
热能转换将水加热，比其他加热方式更
为节能，其最大的优点是环保，被业内
称为“第四代热水器”。

精品热水器推荐
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小天鹅洗衣机百万重金寻找全国老用户
10月26日，“三十三年见证品质

传奇——— 小天鹅洗衣机百万重金
寻找全国老用户·山东区域”活动
启动仪式在济南隆重举行，山东省
消费者协会秘书长周海亮、山东省
工商行政管理局处长冯浩、山东省
家用电器行业协会会长曹海奎、小
天鹅空冰洗山东地区总经理符军
等行业嘉宾和公司领导共同出席。

“小天鹅洗衣机百万重金寻找
全国老用户·山东区域”报名评选
活动于2011年10月26日正式启动，
截至2011年12月7日，为期2个多月。
凡是正常使用小天鹅洗衣机超过

15年，即1996年12月7日前购买且现
在仍能正常使用的山东省内用户，
均可凭有效证件报名参加活动。

活动期间，所有小天鹅洗衣机
15年老用户，均可前往小天鹅洗衣
机各大售点登记报名，也可以通过
小天鹅洗衣机当地公司热线登记
报名，还可以登录小天鹅洗衣机官
方网站和小天鹅官方微博(@全心
全意小天鹅)登记报名。

据了解，本次活动的唯一的评
比标准就是小天鹅洗衣机正常使
用年限的长短。公司将指派专业人
员，对老用户机器进行上门检测、

鉴定，包括用户资料(身份证或户口
本复印件)、机器运行情况、购买凭
证(发票、收据、说明书、保修卡等)
等方面，并最终由山东省小天鹅洗
衣机公司评选出前20名最老用户。

符总在启动仪式上强调，“百
万重金”绝不是一个噱头，而是小
天鹅洗衣机用真金白银，对全国各
省寻找老用户感恩回馈。对于各省
评选出来的前20名小天鹅洗衣机
老用户，采用“以旧机，换新机”的
形式，免费赠送小天鹅“智臻”滚筒
洗衣机新品。经初步测算，仅赠送
老用户新机资源总额近500万元。

互联网时代的到来、新媒体
的诞生，为企业市场推广带来了
多样化的选择，企业再也不用受
制于传统媒体的版面和时段，以
及单一的营销方式。Facebook 的
COO谢丽尔·桑德伯格曾比喻说，
广告业的形态好似一个漏斗，上
端开口很大，为了吸引更多的用
户关注，而到了漏斗底端开口很
小，进入到底部的用户则是最终
进行消费的客户。全球广告市场
每年6400亿美元的规模中，有4800
亿元是投向不明确的消费需求。

可见，企业用于市场推广的费用
很高，效果却不是很明显。精准
营销成为市场营销的关键，而企
业的最终的目的便是看到效果，
创造价值。

“营销并不是以精明的方式
兜售自己的产品或服务，而是一
门真正创造顾客价值的艺术。”
国内外营销界都把现代营销管理
学奠基人菲利·科特勒的这句话引
为至尊名言。

是的，为用户创造价值，这
也是58同城真正的魅力所在，在

激烈的市场竞争中，58同城贴近
人们生活，人们需要哪方面信
息，在58同城便可以轻松找到，
精准的频道设置，实时的为人们
解决各种生活难题。58同城用时
间累积了他的用户与品牌，强大
的用户基础构筑了58同城的品牌
价值。58同城网邻通更面向企
业，为全国中小企业提供一站式
解决方案，同城信息，精准营
销，强大的功能与优势为企业营
销推广、抢夺商机、成为企业网
络营销的精准利器！

58同城网邻通为企业抢夺先机
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