
B04 综合 2019年7月10日 星期三

编辑：薛瑞 组版：赵晴

2019年，直销巨头安利迎来了60
岁生日。1959年，理查·狄维士与杰·
温安洛两位挚友，在美国密歇根州亚
达城的一间地下室，携手创建了安利
公司。迄今为止，安利已在世界100多
个国家和地区开展业务，是全球最大
的直销公司，拥有近2万名员工、120
多万营销人员。

在经历了最近一轮为期4年左右
的战略调整后，安利凭借中国市场的
企稳反弹，北美和亚洲其他主要市场
的回暖，2018年全球业绩实现2%的增
长，安利(中国)实现3%的增长。“当我们
展望一个激动人心的未来时，我们的
价值观始终保持不变，”安利董事会联
合主席德·狄维士在美国拉斯维加斯
举办的60周年庆典活动中表示，“社交
电商、数字化和产品创新的变革，将有
助于安利在快速变化的全球市场上更
具竞争力。”

从诞生之初，安利的愿景就是打
造一个大众创业平台，致力于为每一
个愿意努力的人提供一个公平稳健的
创业机会。狄维士和温安洛希望安利
可以帮助人们不必独自奋斗，同时得
到优质产品以及销售系统的支持，只
需几美元的创业资金，就能开发出巨

大的潜力和机会；他们不需要投资制
造业或者置办仓储库存，便能拥有数
百种可以销售的产品；他们可以因帮
公司推荐、培养了新的销售人员而获
益。支持创业、宣扬创业精神，植根于
安利的企业文化。

截至2017年年底，安利支付给营
销人员的奖金总额超过586亿美元。

“虽然很难找到人口学和统计学上的
规律，”安利董事会联合主席杰·温安
洛说，“但有一点，安利创业者们都充
满希望，努力进取，愿意为改善自己和
家人的生活、为了实现目标而奋斗拼

搏。他们还喜欢与别人合作，善于沟
通，勇于克服困难，意志坚定。我们希
望安利是给所有拥有创业理想人们的
事业，这是我们的价值观，也是我们的
文化。”

2002年以来，安利(中国)不仅连续
16年成为安利全球最大市场，近年来
更是引领全球直销商业模式创新，
2018年全面升级移动社交电商平台
“安利云购”，同时上线了“安利微购”，
打造了“一部手机、一个兴趣、一群朋
友”的新安利创业模式，并向全球其他
市场输出中国经验和中国智慧。

2014年，中国的移动社交电商、
社群经济、无现金支付、物流体系建
设，逐步领先于全球甚至发达经济体
的发展水平，安利的“新零售”布局也
随即展开，从数字化、体验化、年轻
化，到以拓展忠实顾客、培养年轻营
销骨干为核心战略，打通线上与线下
的通路，走出一条安利式的“新零售”
变革道路。

在线下，安利逐步将遍布全国的
266家自营店铺升级为线下体验实体，
改造成体验馆、体验店、服务中心；在
线上，“安利云购”和“安利微购”准确
把握移动社交电商风口，成为中国颇
具规模的自有电商平台；在物流端，安
利与京东合作，一、二线城市24小时即
可送货到达，升级消费者体验。当京
东、阿里等互联网巨头在O2O、新零售
的旗帜下大张旗鼓地开线下实体店
时，拥有最庞大线下销售网络的安利，
全力以赴地“触网”。

纵观美国，平均每100家企业中，
有62家能够存在5年，只有2家能够走
过超越50年的历程；放眼世界，全球500
强企业的平均年龄是40到42年。站在
奔向下一个60年的起跑线上，60年“新
安利”正年轻。
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尊敬的安利顾客/营销伙伴：
应公司战略转型规划，安利(中

国)日用品有限公司泰安分公司即
将升级转型为安利创客体验中心，
以更科技、更智能、更时尚的体验模
式继续为您提供优质服务。

因现址合同到期，安利泰安分

公司将迁址至恒新广场商业街临时
办公，同时停止现场购货业务，同步
将家居送货免邮起点降至500元起。
在此期间广大营销伙伴和顾客朋友
有问题咨询或业务办理，请至下述
地址，望相互转告。

过渡期临时办公地址：泰安恒

新广场7号商业楼南侧二楼(泰安市
泰山区岱道庵路148号，商业楼南侧
进入)

服务电话：0538-5227278
营业时间：09:00-18:00(周六、周

日正常营业，国家法定节假日除外)
安利创客体验中心地址：泰安

恒新广场7号商业楼一楼(泰安市泰
山区岱道庵路148号)

安利创客体验中心建成后，安
利泰安分公司将采用社交化、智能
化、现代化的展业模式，支持市场
发展，为顾客提供全方位的体验服
务。

安利泰安分公司转型搬迁通告
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