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工行德州分行

““无无感感支支付付””打打造造智智慧慧出出行行新新生生态态
从 前 ，不 带 现 金 寸 步 难

行，现在出门带个手机就能畅

通无阻，菜市场的小贩，路边

摊，随处都可以见到二维码支

付码。但是，在你刚习惯手机

支付的时候，无感支付已经悄

然来临。

近日，工商银行在北京、浙

江、四川、吉林、山西、上海、贵

州、山东八地正式同步发布“工

银无感支付”产品，包含“车牌

付”“扫码付”和“免密支付”。

据工行德州分行介绍，工

行基于品牌、客户和科技等综

合优势，将互联网技术、智慧出

行场景与银行金融服务深入

有机融合，全新打造了无感支

付产品。“工银无感支付”产品

体系包含“车牌付”“扫码付”

“免密支付”三个产品，可以针

对合作方的具体需求提供定

制化解决方案。其中，“车牌付”

借助车牌介质实现无感自助通

行；“扫码付”提供标准的二维

码主被扫功能；“免密支付”结

合合作方的用户体系实现后

台扣款功能。在提升客户体验

和便利性的同时，“工银无感支

付”结合风险监控、额度控制等

多种方式，为客户的账户安全

保驾护航。

无感支付秒速同行。随着

我国私家车保有量越来越多，

停车难、寻车难等交通问题也

随之出现，“开车十分钟，停车

半小时”，在大城市的交通高峰

期，这样说一点都不夸张。

而无感支付的出现完美

解决了这些痛点，开启了一个

智慧停车时代。无感支付在交

通领域的应用主要体现在两

个场景，一是停车场，二是高

速公路。

无感支付只需将“物”和

“账户”绑定，用户无需其他操

作，比刷手机每次启用手机少

了一个动作，更加便捷。

据了解，目前工行在全国

已有高速公路、机场、市区路侧

停车、大型商业中心和加油站

等领域合作项目近400个。下一

步，该行将在智慧出行服务的

基础上，把“无感支付”融合到

医疗健康、教育培训和文化旅

游等各类生活场景中，为客户

提供更加便利的金融服务。

（宋开峰）

作为始终坚守服务“三农”和

实体经济发展经营宗旨的德州农

商银行，义无反顾地承担起深化

“三农”金融服务的重任，助推乡

村振兴战略的实施，包涵着对“三

农”和县域经济的无限情怀，用看

得见的优质服务回馈社会。截至

目前，该行涉农贷款余额达53 . 29
亿元，占各项贷款的59 . 2%，有力

促进了地方经济的发展。

“雪中送炭”谱深情

“农商行可帮了我们的大

忙，在经营最困难的时候，及时

为我们提供了贷款支持，帮助我

们解决了用于购买饲料、扩大养

殖规模的资金难题。”德州市冠

钰肉制品有限公司杨淑梅总经

理感激之情溢于言表。据了解，

该公司是德州经济技术开发区

第一批取得无公害畜产品产地

认定的公司，在农商行的信贷资

金支持下，该公司不断扩大养殖

规模，与全市108家无公害养殖

基地签订了供销协议，出栏量高

达16万头，目前该公司有“冠钰”

和“猪郎倌”两个产品品牌，已进

入中高端市场，覆盖济南华联、

银座超市、扒鸡美食城等，引领

了养殖户走上了致富路。

近年来，德州农商银行坚守

服务“三农”阵地，围绕“乡村振

兴”战略，在支持区域经济发展

的同时,把扶持广大养殖户发展

生产、增收致富作为信贷支农的

重要任务，不断优化产品，拓宽

贷款增长渠道，以产品创新为切

入点，相继优化创新“惠农”消费

贷款”、“农户生产经营贷款”、“双

保惠农贷”、“惠民贷”、“家庭农场

贷”等30余种特色信贷产品，“三

农”定位也真真切切地体现在客

户经理的日常工作中：他们发挥

“挎包”精神，常常是卷起裤腿，走

在田间地头，挖掘贷款需求；头顶

烈日，进村入户，对养殖户详细走

访分析，建立农户信用档案，真真

正正将信贷资金和普惠金融送到

乡村、送到群众家中、送到农户手

中，让广大农民朋友和服务三农

的企事业感受到自家银行的温暖

和体贴周到。

“现代农业”绘美景

“自去年冬季开始种西红柿，

一茬卖了8万多元，随后种了辣

椒、茄子，又卖了6万多元，比种粮

食的收入高出十几倍。”近日，德

州经济技术开发区抬头寺镇马虎

李村种植户张世强的脸上乐开了

花，对这一收益，他归功于德州农

商银行加大“三农”服务力度，打

造服务乡村振兴“样板村”的创建

工作。

为全面贯彻落实乡村振兴战

略，进一步加快金融服务乡村振

兴步伐，德州农商银行开展服务

乡村振兴样板村创建工作。德州

农商银行与抬头寺镇政府，共同

为抬头寺镇服务乡村振兴样板村

创建基地授牌。同时，该行依托网

格化管理、“信e贷”自动办贷平

台、“家庭银行”商业模式，为样板

村开展整村授信工作。

作为服务三农、扎根三农、振

兴三农的地方银行，德州农商银

行以高度的使命感和责任感，将

乡村振兴战略的指示和部署，化

作雷厉风行、春风化雨的具体行

动，真抓实干付诸实施，真真正正

将信贷资金和普惠金融送到乡

村、送到群众家中、送到农户手

中，让广大农民朋友和服务三农

的企事业感受到自家银行的温暖

和体贴周到。今年该行累计创建

市级样板村2个、县级样板村17
个，开展金融夜校38场，采集客户

信 息 3 0 4 6 户 ，信 息 采 集 率
68 . 68%，预授信户数1557户，预

授信率84 . 57%。

“银企联姻”助发展

“在我们公司爬坡越坎、转型

升级的关键时期，市场看好，公司

需要扩大生产规模，急需资金时，

多亏咱们农商行的鼎力相助！”德

州永盛斋扒鸡集团有限公司刘阿

平总经理言语间饱含感激之情。

该企业是德州“五香脱骨”

扒鸡的专业生产厂家，是德州

市农业产业化重点龙头企业，

并获得“省级著名商标”，“永盛

斋”牌扒鸡以及其他肉制品，在

该 行 业 中 有 着 举 足 轻 重 的 作

用，生产的多种产品远销全国

各大中城市。

在该公司最需要资金而愁眉

不展、异常焦虑之时，该行客户经

理开展贷前调查、上门服务、量身

定制信贷产品、限时办结……不

出几日，便为其办理了信贷支持，

并提供包括信贷资金、理财业务、

支付结算、智e购电商平台等“一

揽子”金融服务。

德州农商银行也巧用了“小”

劲，“以小带大”的服务手法，走出

了造血式金融帮扶的新路子，以

助力“乡村振兴”战略为契机，金

融助力擦亮“老字号”牌匾，加强

农业特色龙头企业的培植、支持，

借鉴推广“金融机构+龙头企业+
合作组织+基地+农户”的模式，以

全产业链发展为方向，加大龙头

企业、现代农业等新型农业经营

主体的支持力度，做大做强特色

产业、优势产业，起到“支持一企、

带动一村”“支持一社、带动一片”

的作用，有力地促进了当地农业

产业化建设。

（孙海敏）

德州农商银行

坚坚守守支支农农支支小小 做做深深做做实实普普惠惠金金融融

工行德州分行认真贯彻落实

关于开展防范电信网络诈骗犯罪

宣传活动工作部署，细化工作措

施，丰富宣传载体，将防范电信网

络欺诈宣传工作落到实处。

做实阵地宣传。该行在各网

点营业大厅、自助大厅摆放防范

电信网络诈骗宣传材料、重要安

全提示，在大堂电视播放宣传动

画。利用晨会、夕会加强对大堂经

理、柜面员工和网点安保人员有

关防范通讯网络犯罪知识和技能

培训，切实增强员工的警惕性和

防范意识，从业务技能上提高甄

别诈骗犯罪的能力。

做好结合文章。该行结合工

总行开发的融安e信公益版宣传，

印制宣传彩页15000份，彩页上详

细介绍融安e信公益版使用方法，

客户通过该行手机银行下载并登

录中国工商银行“融 e联”手机
APP，在“发现”栏目中应用该软

件，输入需要查询的账户后即可

获知该账户的风险信息，同时通

过对电信诈骗、克隆卡等防范知

识的普及传播，提升公众反欺诈

意识和能力。

丰富宣传方式。该行结合金

融产品宣传活动，通过进校区、进

社区、进园区等方式，大力宣传电

信网络诈骗对消费者人身和财产

安全的危害，从新型电信诈骗手

段等方面向客户进行详细说明 ,

切实提高社会公众的防范意识和

识别能力，从源头上有效防范和

打击电信诈骗，以实际行动践行

服务民生、服务群众的理念。

（鲍建新）

工行德州分行

开展防范电信网络诈骗

犯罪宣传活动

近日，中国银行德州分行走

进德州市第五中学，开展金融知

识宣传活动。

活动期间，该行工作人员通

过播放小视频，现场展现新版现

钞的形式，向在校师生详细介绍

了2019年第五套人民币与现行人

民币的主要区别及防伪特征，让

大家更加直观了解2019年第五套

人民币的特征，真正识别人民币，

爱护人民币。

在人民币基础知识问答互动

环节，在校学生们对新版人民币

产生了浓厚的兴趣，该行宣讲人

员提醒同学们要从小养成爱护人

民币的良好习惯，鼓励大家好好

学习，为提高人民币的国际地位

而努力奋斗。

期间，该行还为师生们发放

了宣传折页，揭露了常见的“校园

贷”、“现金贷”等非法金融活动的

危害性，告诉大家如何防范金融

诈骗。

本次宣传活动，进一步提升

了在校师生对人民币真伪的辨别

能力，加强了消费者金融风险意

识和权责意识。保护消费者权益，

是全社会共同的责任，中国银行

德州分行始终坚持以“担当社会

责任”为己任，推进金融知识纳入

国民教育体系，为消费者提供清

新稳定的金融环境。 （李琨）

近日，农行齐河县支行

为某木业客户办理全市农

行首笔“连贷通”业务300万
元，企业省去了筹款的麻烦

和成本，农行也实现了无还

本续贷业务破题。

据介绍，为规范小微企

业续贷业务管理，切实降低

客户融资成本，提升金融服

务水平，农行德州分行在“优

化营商环境”工作中积极为

企业办理无还本续贷业务，

推出了“连贷通”业务，助力

借款企业解决融资难、融资

贵问题。

“连贷通”业务是指对

符合新发放贷款条件的小

微企业，通过发放新贷款结

清原到期贷款的形式，落实

借款条件，允许客户继续使

用农行贷款资金的金融产

品。这是一项缓解生产经营

正常且合规守法的企业资

金周转困难的鼓励政策，重

点是通过提前审贷、批贷，

缩短资金接续间隔，提高小

微企业资金使用效率。银行

机构在守住底线的基础上，

积极通过开展无还本续贷

业务帮助小微企业解决流

动性风险。

农行齐河县支行客户某

木业公司，已经和农行建立

了15年的业务关系，发展势

头良好。2019年8月12日该

企业接到较大订单，随即签

订了地板基材和底漆、面漆

购销合同，要及时储备地板

基材和其他原材料 ,恰逢企

业2019年9月13日在农行有
300万元流动资金贷款到期

需要偿还，资金出现暂时紧

张。得知这一情况后，为解

决企业面临的资金困难，减

少企业的“搭桥”费用，农业

银行充分考虑借款人生产

经营、收入周转、贷款期限

等环节，严格把控风险，实

行对贷款资金的有效控制，

在担保不弱化的前提下，利

用7天时间为该企业办理了

无还本续贷(连贷通)业务，

于2019年9月12日发放贷款
300万元，用于偿还企业到期

的贷款，企业流动资金暂时

紧张问题得以缓解。
(杜沛程 王曙光 宫玉河)

农行德州分行

推出“连贷通”无还本续贷业务破题
中国银行德州分行

走进学校开展金融知识宣传活动
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