
稳健发展 聚力前行
——— 2020高端鲁酒战略发展联盟泰山峰会成功举办

领军企业会盟泰山

论道高端鲁酒大势

泰安市副市长成丽在开幕致辞中向
现场嘉宾介绍了泰安城市、泰山文化和泰
山酒的发展历史和特色优势，并在讲话中
提出，作为泰安市的骨干企业，泰山酒业
以这次峰会为契机，与鲁酒兄弟企业展开
全方位交流，共同探讨高端鲁酒战略发展
的大计，同时推动企业更高质量发展，再
上一个新台阶，真正实现“稳如泰山，步步
登高”。

随后，山东省白酒协会会长姜祖模在
致辞中表示，高端鲁酒战略发展联盟成立
两年来，联盟会员积极实施“提品质、增品
种、创品牌”的三品工程，为高端鲁酒的发
展奠定了坚实的基础。同时，内在品质优
异，文化元素突出，包装简洁大方的高端
新品、名品不断推出，让消费者在享受产
品的同时，领略了博大精深的齐鲁文化。

中国白酒协会副秘书长甘权也应邀

出席本届峰会，他在讲话中介绍了全国白
酒产业的发展情况，并对高端鲁酒的发展
提出了精彩的观点。他认为，鲁酒企业要
积极迎接挑战，更要紧紧抓住机遇。创新
谋变，主动作为，以新的思想、新的理念、
新的实践，大力推进山东白酒的产区建
设，构建高端鲁酒新的品质与价值表达。
鲁酒的明天，一定会更加美好。

作为与泰山酒业合作27年的全国知
名经销商，浙江新友控股集团董事长隋俊
华从经销商的角度，回顾了鲁酒的辉煌，
以及如何与泰山酒业携手共同开拓省外
市场，创造了行业瞩目的“泰山现象”，同
时也表达了对高端鲁酒未来可期的信心。

《泰山宣言》发布

高端鲁酒联盟再发声

在本届峰会现场，以趵突泉、云门、花
冠、景芝、国井、兰陵、古贝春、孔府家、百
脉泉等为代表的鲁酒骨干企业的领导也
亲临现场，他们是为一件大事而来，那就
是携手共进，共同推动鲁酒高端战略发
展。在活动现场，鲁酒骨干企业领导共同
登台，发布《高端鲁酒战略发展联盟宣
言》，一起为高端鲁酒的品质优势和品牌

价值集体发声。
《泰山宣言》：
齐鲁大地，钟灵毓秀；天人同酿，神州

飘香；
匠心传承，初心不忘；崇本守道，诚信

为上；
高端价值，鲁酒担当；品质为基，文化

弘扬；
会盟泰山，聚力前行；稳健发展，共创

辉煌。
“泰山宣言”的发布，代表着鲁酒骨干

企业将团结一致，共酿好酒，共同发声，共
同放大鲁酒特有的品质优势、文化优势和
产区优势，共同打造鲁酒高端形象，推动
鲁酒实现真正的崛起和振兴。

封坛泰山美酒

签约战略合作伙伴

泰山宣言发布后，为了纪念和祝贺本
届峰会的成功召开，协会和企业领导共同
登台，举行封坛仪式，现场封藏五坛泰山
美酒。这不仅是封藏了一坛坛岁月沉淀、
匠心品质的好酒，更是对传承千年的传统
酿酒文化和工艺的致敬。

作为国山文化的物质传承者，泰山酒
业集团在用品质和文化打造品牌的路上，
始终坚持行稳致远，并取得了累累硕果。
在本届峰会现场，泰山酒业集团与央视、
山航、高铁传媒和新矿集团进行了现场签
约仪式，再次为鲁酒发出品质和品牌的最
强音。

从牵手央视，到联手航空、高铁两大
战略合作伙伴，泰山酒业集团不断深化文
化内涵，塑造品牌形象，不仅让品质传播
更具深度和广度，也让品牌高度再次升
华，品牌价值再度腾飞。

高端鲁酒聚力前行

推动品牌价值提升

作为鲁酒的领军企业之一，泰山酒业
集团不仅是鲁酒高端化的发起者，而且在

高端鲁酒产品的打造上，取得了不俗的成
绩。2020年，张铭新董事长当选为新一届
的高端鲁酒战略发展联盟轮值主席，再次
以引领者的身份，肩负起高端鲁酒发展的
大旗。

在本届峰会上，张铭新董事长以“高
端鲁酒战略与品牌高质量发展””为主题，
发表了精彩的报告。报告简要回顾了鲁酒
的发展历史，阐述了高端鲁酒战略发展联
盟成立的价值意义，不仅对于高端鲁酒的
现状有着清晰认知和精准定位，而且还对
高端鲁酒的未来也有着敏锐判断和远见
卓识。

张铭新董事长认为，鲁酒目前面临国
名酒高端封顶的战略困境。按照“三个世
界”划分标准，鲁酒是中国白酒产业的第
三世界。第三世界的主要任务就是要做好
产品质量，提高产品价格，丰富品牌内涵，
巩固根据地市场，并在此基础上，向第二
世界看齐，向第一世界学习。

对于如何实施高端鲁酒战略，张铭新
董事长表示，推动鲁酒品牌价值的提升是
关键。以高端鲁酒品牌建设为基础，在高
端产品突破上，循序渐进，持之以恒，提高
企业综合盈利水平，提升企业核心竞争能
力，保持企业健康发展，才能做到基业长
青。

张铭新董事长还强调，在高端化的道
路上，每一家鲁酒企业的奋斗和创新故事
都很精彩。但是，高端产品的打造和高端
品牌建设，不是一日之功，而是百年大计。

稳如泰山上市一周年

市场成绩优异

在随后举行的泰山酒业集团营销年
会上，泰山酒业集团副总经理吴修刚向与
会嘉宾详细介绍了泰山酒业2019年的经
营情况。在一线名酒下沉，区域名酒空间
进一步压缩的大形势下，2019年泰山酒业
集团取得了销售收入增长20%，利税增长
30%以上的优异成绩，这不仅得益于全国
经销商合作伙伴的共同努力，得益于业务
团队的辛勤奔波，更得益于企业战略调整
和营销模式创新。

更值得一提的是，2019年是泰山酒业
战略新品——— 稳如泰山上市第一年，在短
短不到一年时间内，泰山酒业在全国成功
举办了近百场稳如泰山酒推介会和集中
品鉴活动，不仅让稳如泰山成为鲁酒阵营
中启动最快、效果最好、覆盖最广的高端
产品，而且还取得了八千万元的销售业
绩。

泰山酒业集团把2020年企业营销思
路定位为“提质增效”，在继续对大本营市
场进行挖潜的基础上，对省内和省外市场
通过抓重点、培育亮点、扩大网点来提高
市场竞争力。同时，通过挖掘和传播品质
故事、品牌故事和文化故事，来打造和提
升泰山企业形象和市场影响力。

本届泰山峰会的成功举办，无论是对
高端鲁酒的发展，还是鲁酒形象的提升，
都有着重要且积极的意义。作为高端鲁酒
战略发展联盟新一届的东道主，泰山酒业
集团以泰山文化为品牌根基，以“稳如泰
山”为破局高端的新武器，稳健发展，步步
登高。同时，泰山酒业集团还将在未来的
征程中，与鲁酒兄弟企业一起，携手共进，
聚力前行，在高端品牌打造和高质量发展
上取得更辉煌的成绩。

2019年12月25日，“2020高端鲁酒战略发展联盟泰山峰会”在泰安市宝盛大酒店盛大召开，中国酒业协会副秘书长甘权，山东省白酒协会会长姜姜
祖模，山东省糖酒副食品商业协会会长薛剑锐，泰安市人民政府副市长成丽，泰安市政府副秘书长田萌，泰山酒业集团团董事局主席、党委书记马西
元，泰山酒业集团股份有限公司董事长张铭新，以及趵突泉、云门、花冠、景芝、国井、兰陵、古贝春、孔府家、百脉脉泉等山东省白酒骨干企业领导，来自
全国各地的优秀经销商代表，国家、省市级新闻媒体代表，共计五百多人参加了本届峰会。
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