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推推出出““公公仆仆 贷贷””

推推进进行行业业客客户户营营销销

针对公职人员消费需求旺盛，
还款来源稳定的特点，平原农商银
行对“信e贷”和“人民公仆贷”进行
包装，创新推出“公仆e贷”，推进行
业客户营销。

“个性化+专业化”结合，量身打
造信贷产品。一是做好前期准备。搜
集辖内同业机构相关产品信息，精
心设计利率、额度、期限等要素，强
化产品竞争力。二是引爆产品“卖
点”。突出利率“双挂钩”原则，即贷
款利率与借款人所在单位、自身信
用状况挂钩，借款人所在单位在农
商行办理工资代发、集中授信、资金
结算等业务的，可享受利率优惠，同
时借款人近三年获县级以上荣誉的，
可降低部分利率，最低月息4 . 65‰。
放大额度，最高达100万元。三是开
展“最有创意的广告词”评比活动，
为“公仆e贷”设计广告语。活动期
间，共搜集广告语72条，经各支行、

部室评审工作组打分，确定“公仆e
贷，想贷就贷”为宣传广告语，并设
计宣传海报、宣传单页、易拉宝等物
品20000余份。

“精准化+全覆盖”结合，优化营
销方式。一是构建“班子成员前期对
接+支行后续跟进+全员协同作战”
营销模式。对全县109家机关事业单
位“一户一策”制定营销计划，班子
成员对接单位主要负责人，批量获
取基本信息；各部室包挂支行，每周
至少2天参加所包支行营销活动；各
支行通过业务推进会、座谈会等形
式，讲解产品优势，并做好产品营销
后续跟进。截至目前，已走访75家单
位，组织召开业务推进会、座谈会32
场，达成贷款意向单位47家。二是多
种方式营销宣传。利用网点LED电
子显示屏、发放宣传折页、悬挂宣传
标语、微信公众号宣传、厅堂营销等
方式，宣传“公仆e贷”产品。三是推

出首贷培植活动，对首次办理贷款
的客户给予半年期基准利率优惠政
策，目前利用“首贷培植”活动，营销

“公仆e贷”9笔、21万元。
“重推广+强培训”结合，落实督

促指导。一是强化督查问效。各支行
每2天向包行班子成员汇报营销情
况；设立约谈保证金奖惩制度，被约
谈支行每次缴纳2000元保证金，做
出承诺，对于完成任务的，按照排名
给予奖励。二是建立服务跟踪台账。
为公职人员提供资金清算、服务咨
询、贷款办理等“一揽子”金融服务，
增强客户黏性。三是组成“公仆e贷”
业务推广小组，跟踪监督营销效果。
制定营销任务分配表，按日通报排
名数据，按月召开节点分析。实行小
班制轮训模式，分批进行业务培训，
问题现场解决，提升支行营销能力。
目前已组织4场培训，实现全覆盖。

(刘中帅 王希孟)

大雪节气刚至，己是寒风袭人。当来到德州
丹源生态科技有限公司时，一排排整齐清洁的养
殖鸡舍，自动化的养殖设备，令人目不暇接，厂长
冯传利正指挥着十几个工人将鸡蛋装箱，忙的不
亦乐乎。德州丹源生态科技有限公司成立于2016
年，公司的主营业务是蛋鸡饲养，现有蛋鸡8万
只，年净利润达400多万元。丹源生态科技有限公
司也先后被山东省畜牧协会评为“山东省优秀蛋
鸡场”，被中国农业大学命名为“中国节粮蛋鸡养
殖示范场”。

说起丹源公司的创业历程，冯大哥感慨万
千。他说：“这些年来，公司白手起家、从小到大，
如果没有农商银行的大力支持，可能我还是那个
四处漂泊、到处碰壁的农民工。”

在从事蛋鸡养殖行业前，冯大哥曾经从事农
机具维修，后来又涉足养殖机械设备的生产与销
售。在与众多养殖户的接触中，他对养殖技术和
效益的了解也不断增加，周围养殖户的引领与影
响，养殖业未来的发展前景，都对他起了潜移默
化的作用。2006年，冯大哥萌生了从事蛋鸡养殖
的想法。他说：“那时候是摸着石头过河，一切从
零开始。当时只看到了养殖户的效益，而不知晓
他们背后付出的努力与艰辛。”他租赁50多亩土
地，自筹资金60万元，建起了高标准的鸡舍。鸡舍
建成了，但买鸡苗的资金却没了着落，那段时间，
他愁眉不展、束手无策，整天为资金发愁。平原农
商银行前曹支行客户经理冯宝红，经常到各村里
跑业务，当他得知冯传利的情况后，就主动登门
了解资金需求，不久便将20万元的贷款送到他手
上。有了这些贷款，冯传利很快购买了6000只鸡
苗和饲料，养鸡场终于能够正常运转。

小微所需，服务所至。几年来，平原农商银行
持续给予冯传利资金上的支持，从起始的20万元、
50万元，到100万元、150万元，在贷款额度上不断增
加。除资金支持外，平原农商银行还为他创建养
殖场出谋划策、当好参谋，客户经理经常登门，了
解资金运行情况和资金需求。在引进养殖品种
上，农商行客户经理建议他不能亦步亦趋、步人
后尘，在经营思路上应该另辟蹊径，探索发展绿
色畜禽产品。为此，冯大哥多次到外地考察学习，
与中国农业大学建立联系，引进“农大5号”新品
种，其饲料由中国农业大学专门配制，对养鸡场
实行专供。在饲养设备上，购买了全自动喂料机、
饮水机、清粪机、鸡粪发酵罐等先进设备，总投资
达1000多万元。据他介绍，鸡粪通过发酵罐21天发
酵，达到无臭无味的标准，可用作农田施肥，实现
养殖、销售、环境保护一体化。在鸡舍温度控管
上，实现了电脑自控，一年四季均保持20-22摄氏
度，为提高产蛋量提供了保障。由于鸡蛋无公害、
无残留，采用自动打码系统，并标注生产日期，通
过手机扫码即可追溯产地、厂家，并有山东省食
品药品监督管理局每周都前来检验，严格的生产
标准和高质量的产品，深受市场和高端客户的欢
迎。目前，已远销青岛、北京、上海、深圳、杭州、广
州、香港等地，在郑州超市一枚鸡蛋己卖到17 . 80
元，在上海可以卖到20多元。

采访过程中，冯大哥带我们来到施工现
场，1500平方米、可容纳13万只蛋鸡的大型鸡
舍正在紧张有序的施工中。“去年10月份，农商
银行又为我办理了100万元贷款，有了你们的支
持，我的养殖事业更加有底气了。”冯大哥脸上洋
溢着自信的笑容。 (张国水 刘中帅)
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