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都市车界

“奔腾钜惠 好车好礼”
活动已经推出一个半月有
余，作为 2010 年三季度山东
车市的一枚“重磅炸弹”，一
汽奔腾山东区域的此次厂商
联合“行动”不仅使得一汽奔
腾在品牌及产品等各方面得
到了充分的认可，同时得益
于本次活动商务政策的奔腾
新车主们更是赚得盆满钵
溢。如今，这个跨越三季度的
活动开展时间已经过半，笔
者在此对此活动前期情况进
行盘点。

声势浩大———

20 余不同活动缤纷开展

据不完全的统计，参与
本次活动的 14 个地市的 17

家一汽奔腾经销商在短短的

一个半月内开展了至少 2 0

余种缤纷活动，通过丰富的
活动内容及活动政策设置让
众多消费者提前享受到了心
仪 座 驾 。在 这 一 系 列 活 动
中，各地开展的“双雄聚
尽奔腾”大型品质体验试驾
活动让消费者更全面、更深
入地了解到了奔腾产品的
魅力，部分经销商开展的“周
末团购活动”则帮助当地消
费者以更优惠的价格享受到
了奔腾产品，与此同时，各地
经销商还在八一建军节期间
对军人、军属等开展了丰富
的关爱、促销活动，除此之
外，节能补贴、县区巡演、羽
毛球比赛等活动也在各个方
面上丰富了奔腾车主的精彩
车生活。

力度空前———

最高万元优惠，礼包丰富

此次“奔腾钜惠 好车
好礼”活动之所以获得消费
者如此追捧，与其大力度的
商务政策息息相关。据了解，
此次活动中，力度最大的优
惠达万元以上，同时各地经
销商还在价格优惠之外准备
了大量的活动礼品、购车礼
包等，使商务政策的力度达
到了最大化。不仅如此，一汽
奔腾厂家还同时推出了“0”利
率、“0”月供或“0”手续费的 3

“0”金融政策，在此政策下，消

费者只需首付 50%，7 万元就
可将奔腾 B70 轻松开回家。

销量咋舌———

单日最高销量 108 台

在刚刚过去的一个半月
内，一汽奔腾山东区域各地
经销商的奔腾产品销售呈现
出火爆现象，据笔者了解，一
汽奔腾潍坊广潍 4S 店以单
天销售 108 台的成绩刷新了
山东区域内经销商单天单店
销售纪录，而其他众多经销
商也以近百台的销售紧随其
后，由此也看出，随着一汽奔
腾在各方面的努力，奔腾产

品逐渐受到了越来越多消费
者的认可，一汽奔腾的品牌
也已经成为了越来越多车主
生活的组成部分。

优惠继续———

缤纷活动相继开展

笔者在一汽奔腾山东区
域相关负责人处了解到，“奔
腾钜惠 好车好礼”后续活动
还将继续丰富，一汽奔腾将通
过各种活动给消费者带来越
来越多的惊喜，同时随着 9 月
份各地车展的相继到来，我们
也期待一汽奔腾将在车展上
有更为突出的表现。

最近，有数据显示， C5

的首轮用户质量调查结果创
下公司历史最好水平，其
中，对于服务人员的态度、
维修保养的质量、店面环境
等方面，用户的评价最高。
且售后 3 个月的保用故障率
也好于目标值，雨刮噪音在
调查中抱怨为零，空调、座
椅、锁等易出故障的零件故
障数也很低。这不但表明 C5

的卓越品质已经通过实践得
到消费者认可，更显示出东
风雪铁龙网络建设的成效斐
然。今年上半年， C5 销量
节节攀升，在主流 B 级车中
迅速成为新锐力量。在刚刚
公布的 C-NCAP 碰撞成绩
中， C5 也以 48 . 2 高分、侧
面碰撞满分的成绩一举获得
五星，再次证明了其卓越的
产品品质。 (璐嘉)

“奔腾钜惠 好车好礼”中期盘点
——— 后续缤纷活动持续进行

C5 用户满意度

创历史新高
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