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创富·特别点击

信乐团
相中鄌郚吉他

8月13日下午的鄌郚潮湿且
闷热，而乐器商人刘志江却比平
时兴奋。虽然他早已习惯在这个
季节接待来自世界各地的客户，
可这次来的客人非比寻常。
“台湾人气摇滚乐团——— 信

乐团的主力吉他手孙志群要来看
我们的电吉他。”虽然订单仅有四
把，但每把电吉他价格不菲。“最便
宜的一把4000多元，贵的两三万。”

信乐团的孙志群本来是在
美国订的货，后来打听出来贴着
美国LOGO的电吉他原产地却
在鄌郚。于是就来鄌郚参观。“他
看了我们的生产规模，一下就订
了四把电吉他。”刘志江的潍坊惠
好乐器有限公司是当地的领军企
业，电吉他、电贝司、木吉他、木贝
司等180多个规格品种直接出口
到美、日、巴西等国家。
“这把电吉他虽然外观并不

出众，但选用的材质、技术绝对是
一流的。”刘志江展示给信乐团生

产的电吉他：琴弦下面的音板用
的是印度玫瑰木，琴体是加拿大
枫木，琴头则用的是美国桤木，就
连吉他上的铁芯、旋钮也是国外
进口原件。

50个日夜
谈出产业链
“真没想到会发展成今天的

规模。”从事乐器制造30多年的昌
乐县东方乐器厂总经理李培臣在
谈到鄌郚乐器产业三十年变迁时
满怀感慨。
1972年，山东大学教授姚文

姗因被打成右派来到鄌郚，一直
爱好小提琴又有制琴技术的姚文
姗尝试做乐器。一开始做的京剧
用乐琴30元一把，在青岛卖得很
好，姚教授便成立乐器厂。

姚文姗的昌乐乐器厂规模
逐渐扩大，主要生产琵琶、二胡、
柳琴等民族乐器，但到了1990年
前后，乐器市场不景气，旧有的
产品结构越来越没有销路，当时
已是副厂长的李培臣忧心如焚。

1991年，李培臣去青岛参加

小交会，偶然了解到韩国一家颇
有实力的乐器企业要来山东投
资。

焦急万分的李培臣多次通过
电话、传真和韩国的翻译及工厂
联系，终于在1993年春天，李培臣
赴韩国，经过50多个日夜的谈判，
韩方终于答应在鄌郚合作成立山
东缪斯乐器有限公司。

缪斯乐器1994年正式投产，
产品已经转向电吉他、电贝司等
西洋乐器，并且产品出口到十几
个国家。许多缪斯工人开始出来
单独创业，他们或为缪斯做零部
件配套，或自己单独生产成品，截
至目前整个鄌郚镇注册电声乐器
及配件生产企业已达73家，年产
电声乐器200多万件。

贴牌不合算
转攻国内市场
如今在鄌郚镇的街道上行走，

最吸引眼球的无疑是鳞次栉比的
乐器生产厂和配套零部件厂家。

同样为电吉他等做配套音
箱的潍坊盛大音响有限公司也选

择了主攻国外市场。“我们最近一
批订单是出口到韩国的，第一批
680台，贴韩国的牌子。”董事长董
素莲无奈地说，自己生产的音响
套装加上到欧洲的运费大约336
元，而到德国贴牌后可卖到197欧
元，“相差6倍多啊！”
“镇上的乐器企业贴牌生产

以及过分依赖国外订单的状况
确实要改变了。”谈及乐器产业
面临的现状，鄌郚镇党委书记郭
曙光告诉记者，虽然鄌郚电声乐
器上下游企业已经初具规模，但
缺少大的龙头企业带动。“一年
二三十万把的产量就是大的了，
产品欠缺高层次和品牌效应。”
“现在国内买一把入门琴也

在几百元，市场才刚刚起步，相
对于国外成熟的乐器市场潜力
巨大。”郭曙光向记者介绍，目前
政府投资的乐器产业发展中心
正在装修，到今年8月底就可投
入使用，该中心包含了电子商
务、技术支持、产品检测等多项
功能，将为当地乐器产业发展提
供巨大支撑。

贴着美国LOGO的电吉他原产地却在昌乐小镇

鄌郚镇：一年打造
200万件西洋乐器
文/片 本报记者 李克新 马绍栋

鄌郚镇：3000年前，周朝的胶东半岛有两个小诸侯国，一个名曰“鄌
国”，另一个名曰“郚国”。而3000年后，两个小国的名字合成一个乡
镇——— 昌乐县鄌郚镇。如今，这个普通的山东小镇有了“山东省电声乐
器产业基地”的新名片：73家乐器企业，每年有6大系列200万件西洋乐
器从这里漂洋过海。

刚上好漆的
电贝司。

惠好乐器公司展厅里琳琅满目的电声
乐器。
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