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小区里卖破烂，价钱咋总比外面低？

废品回收也有“指定承包商”
本报记者 马媛媛 韩杰杰

“塑料瓶卖给小区外面收废品的，一个八分钱，可要在小区里头卖，就成了
五分钱，一门之隔，咋价格差不少？” 26 日记者调查发现，原来多数封闭式小区
都有一两个固定的“破烂王”，而“常驻”的代价便是一年交给物业高达几千元的
“进门费”。“垄断”加上“进门费”，小区里的废品不便宜才怪。

26 日，家住鸿禧花园
小区的赵女士告诉记者，
她在小区卖的矿泉水瓶
一个 3 分钱，但在小区外
头，回收价格却是每个 8
分钱。门里到门外，一个瓶
子的价格就差了一倍多。

“同样的瓶子，价格相差这
么多。”赵女士说，在小区
内解决掉废品主要是图
个方便，但价格上如此悬
殊，让她觉得心里很不舒
服。

而市民曹女士有同
样的遭遇，她住在东方
世纪城小区半年多，家
中的废品一直卖给同一
个人，“因为小区内就
只 见 他 在 转 悠 着 收 废
品”。而就在不久前，
曹女士卖废品时发现这
位“破烂王”的回收价
格比外面低很多。“一
个塑料瓶子就能少三分
钱”，于是曹女士联系
了外面一个三轮车来收

废品。没想到进小区时
就被保安拦下了，说不能
进，小区只允许一位回收
人员在小区内收废品。这
时曹女士才发觉小区废
品回收有“猫腻”。原来这
位“特许”的“破烂王”向物
业公司交了“进门费”。

“这不就是垄断了整
个小区的废品回收吗？这
样一来，价格上就难免不
公平。”曹女士对物业指定
废品回收人员挺气愤。

隔了一道门 价钱差了一倍多

同样的废品，小区内
外价格相差一倍，26 日
记者调查发现，目前潍坊
多数新小区都实行“一对
一”的废品回收策略，一
个小区指定一到两名收
废品的人员，不仅只允许
他们的回收车辆进入小
区，还将他们的联系方式
提供给居民。而如此“大
开方便之门”的“代价”便
是废品回收人员要给物
业公司交“进门费”，费用
500 元至 3000 元不等。

26 日上午，来自莒南
的姚贵军正骑着三轮车

沿新华路北走。他告诉记
者，现在多数小区都不允
许小商小贩进去，而且多
数小区都有同行“承包”，
他进不去小区只好在小
区周边转转，“搂”点买卖
干。“其实买卖也不算少，
很多有同行承包的小区
的居民，也将废品拿出来
卖。因为里面回收的价格
太低了，像废纸壳，一斤
少收一毛钱。价低的原因
在于进小区他们要向物
业交‘进门费’，这部分费
用 要 通 过 价 格 差 赚 回
来”。

“我们要跟小区签合
同，一次性上交一年的，
年满之后可以续约。”一
小区“常驻破烂王”马师
傅说，刚“承包”时小区才
新建起来，还能收到不少
建筑垃圾和居民装修废
品，比较有赚头。但现在
多数住户都装修完了，他
只在周末进小区收，平时
在街上转。“交给物业那
么多钱，价格上肯定跟在
外面不一样”，他说，自己
一年需上交给小区物业
3600 元钱，这些钱终归要
从小区业主那赚回来。

“常驻破烂王”小区里头搞垄断 为何小区只允许一位人
员进小区回收废品？ 26 日，
记者先后采访了几个小区的
物业公司，多数物业公司表
示小区独留一家收废品是为
小区的安全考虑，还有的物
业公司否认“收进门费”之
说。但回收废品的协议仅是
物业公司与废品人员知晓，
业户都没有参与。

东方世纪城物业人员解

释，这完全是考虑到小区的
安全，如果对废品回收人员
不限制，他们一拥而上，就
给 小 区 安 保 工 作 带 来 了 难
度。由于回收人员多是流动
回收，一旦出了问题，也很
难找到他们，所以小区才只
允许一位回收人员进小区回
收。“收了一定数额的保证
金，但是这钱等合同结束了
会退还给回收人员。”

山东通德律师事务所朱
全胜律师说，物业指定废品
回收人员，本身就没有法律
依据，若物业的这种行为没
有经过业主授权，不合法，
物业不能以小区安全为由无
限 地 发 挥 权 利 。 朱 律 师 认
为，若指定的废品回收人员
还上交“进门费”，这部分
费用若不是用于物业管理支
出，就是违法。

律师说法

指定“承包”不合法

《潍坊市区再生资源回收体系建设规划(2010-2012)》已出台，根据该规划，潍坊三年内将
在奎文、潍城、寒亭、坊子、高新五区 15 个街道设立 91 个废品回收亭，把废品回收市场逐渐
正规化，回收企业将对回收站亭实行直营或连锁加盟经营，同时加强对回收从业人员的技能培
训，逐步推行持证上岗制度。此举的实施，将有助于解决目前废品回收中随意压价、克扣斤两
等问题，提高再生资源回收利用率。

本报 8 月 26 日讯(记者
韩杰杰)“平时一天卖 6 万斤，
现在三天卖了一万斤，都是下
雨惹的祸。”26 日记者了解到，
近一周来潍坊雨天不断，西
瓜销售渠道不畅，市区最大
的果品市场上数百吨西瓜滞
销。为了加快销售，批发商只好
赔钱甩卖。

26 日，记者在豪润果品批
发市场上看到，20 多辆半挂车
分两列排开，八成车上装着满
满的西瓜。“从东北拉了 64000
斤西瓜，按以往两天就卖完了，

现在卖了三天了，还剩下一半
多，我销售得还算多的，不少同
行两三天了还没开张。”批
发商张文秀说，虽然西瓜还
有一半没卖，但是今晚上她
家还来 6 万多斤的瓜。“本来
预计 24 日来的瓜今天刚好卖
完，跟瓜农约定 26 日晚再到
一车瓜，订金都交了，没想
到碰到雨天，瓜都卖不了，
这可怎么办？”

张文秀说，西瓜只能在半
挂车上卖，多卖一天就得多支
付给司机一天的误工费，再加

上市场管理费、小工的工钱，一
天就多出 700 元的费用。“为了
减少损失，只能便宜卖，一斤瓜
赔一毛钱。”

来自辽宁的销售商孙兰
英 24 日来了 60000 斤西瓜，三
天了才卖了一万斤。她说，
一下雨拉瓜的就少，这还连
着下了四五天，拉瓜的更少
了。这茬瓜瓜质很好，本来
指望着能赚点，没想到碰到
连阴天，销路受阻，存货卖
不了，新瓜还不断涌进来，
市场上西瓜太多了，只能贱

卖，这一车瓜得赔 500 0 多
元。

“雨天对水果销售都有
影响，但是西瓜占果品市场
总销量的一半多，一旦滞销
格外明显。 21 日到 26 日阴雨
天内，整个市场西瓜日均出
货量为一万斤，而往常为 100
万斤，基本上是西瓜车当天
进当天走，像这样一卖卖一
周的情况十分罕见。”果品
批发市场钟山经理介绍，目
前市场上约有 500 吨西瓜滞
销。

连阴雨“卡了”数百吨西瓜
每卖一斤瓜，就折本一毛钱

如果这些收废品的人员要进小区，光“进门费”就得一年上千元。
本报记者 孙国祥 摄

南下河市场的西瓜摊摊主李先生说，最好的时候一
天能卖 2000 多斤，可现在每天只能卖个三四百斤。

本报记者 孙国祥 摄
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