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齐鲁财金·理财

平安观音(翡翠挂件)

本款为翡翠观
音，玉质润透，通体
翠色，细腻均匀而无
杂质，是款、种、色绝
佳的中国传统形象
观音。

本款主体为叶
子，色正，好种。形象
柔和美丽，生机盎
然，常用来比喻事业
有成，万象更新，蕴
藏了父母对子女深
深的爱意和祝福。

大业有成(翡翠挂件)

教诲如春风，师恩
似海深。无论将来我成
为参天大树，还是低矮
的灌木，我都将以生命
的翠绿向您祝福，我的
老师！教师节到了，我
不会忘记自己的恩师。

齐鲁金店为满足
您的需求，特推出了
教师节饰品专柜，供
你选择。在这个美好
节日里，您还将在齐
鲁金店获得一份意外
的惊喜。

牢记师恩，迎接教师节

业界动态 每周精品 齐鲁牌翡翠精品系列———

30年代，上海的名媛淑女们为了追赶
时髦，就要求服装更美观、合体。旗袍上下
一体，线条流畅，紧身合体显露腰身，高挺
的胸线将审美中心移至上部，使穿着者显
得硕长妖娆，佩串钻石项链，耳环在蓬乱
的发丝间闪闪发光，略显妖气的女人让人

神魂颠倒。
向您推荐齐鲁牌快乐小钻系列《爱的

乐章》钻石吊坠。以音乐符号为设计主题
元素，心情随音符一
起跳动，每颗钻石就
像凡间的天使之眼，
体现出一种青春律
动美，佩戴它能迅速
提升你的艺术气质。

旗袍，妖娆的追宠

珠宝时尚

本款由玉米、冬瓜、
苦瓜、四季豆、瑞虫、吉
祥鸟、甲壳虫和蟋蟀构
成，作品寓意“丰收岁
月，康宁人家”，雕刻“薄
意”技法，是一件集艺术
与财富价值于一体的高
档翡翠艺术品。

硕果累累(翡翠摆件)

主体为平安扣，
寓意事事如意。冰种，
满绿，磨工精致，周衬
钻石。本款线条简练，
造型优美，给人以优
雅时尚之感，全新诠
释出具有柔性魅力的
现代都市女性形象。

事事如意(翡翠吊坠)

齐鲁金店教师节特色饰品推介———

市场低迷倒逼投连险“变种”

变额年金险或年底面世
在部分投连险产品面临停售

窘境的同时，另一种新型的投资
型产品却越发被市场关注。在金
融创新的思路下，由保监会牵头，
保险公司设计的变额年金保险已
经渐行渐近。

欢迎光临齐鲁金店泉乐坊

翡翠专营店、浪漫钻石屋

高雅、时尚、独特，

从心闪耀，直到永恒！

地址：泉城路泉乐坊县西巷9号

国际金价下半年走势可谓跌宕起伏。
7月金价意外快速下调，8月黄金又持续
上扬，目前，黄金又带着连涨五周的“牛
气”进入9月。9月3日，国际现货黄金价格
3日在纽约市场以每盎司1245 . 80美元报
收，较此前一周上涨了8 . 15美元，盘中一
度涨至每盎司1254 . 65美元，创出6月28
日以来的新高。

随着金价五周连阳，突破新高在即，
国内黄金投资的热情也方兴未艾。全国各
大城市金店牌价节节上升，以各种大型活
动为主题的黄金纪念品也层出不穷，银行
黄金投资业务开户量也不断上升，炒金热
潮涌动。

但业内专家提醒，高位炒金，必须注
意安全第一。他指出，对于一般投资者而
言，目前炒金要有四种认识：一是如果想
通过炒金在短期内获取高额利润，风险极
大，操作难度也很大，而且相比于股市、汇
市等高收益投资市场，金市并非盈利首
选。所以对于普通投资者而言，黄金投资
目的应该基于降低资产结构性风险。二是
黄金虽有保值功能，但炒金绝非保值不
亏。三是目前个人可参与的包括实物黄金
投资、纸黄金以及各种黄金衍生品投资均
需要相当的投资知识和技巧，有些并不适
合普通投资者。四是黄金是国际化程度最
高的投资品，参与黄金投资交易，必须关
注各种国际经济、政治动态，对市场基本
面有所了解，否则难以把握瞬息万变的金
市脉搏。 （中财）

国际金价连涨五周

高位炒金安全第一

┮高和平

近日，记者从多家保险公
司了解到，部分保险公司的投
连险产品已经停售。以泰康人
寿旗下的网上投连产品泰康e
理财B款为例，根据公司的说
法，这款产品将进行最后一段
时间的销售，具体时间是截止
到9月底，之后将关闭该账户，
实行封闭运作。

投连险窘境

作为保险投资理财产品
线中的一员，投连险的出现有
其必然，对于那些能够承担高
风险，寄希望获得高收益的人
来说，投连险是其最优选择。
但在2008年资本市场开始出
现大幅调整之后，投连险的收
益也日益缩水。

正是由于面临的风险逐
步累积，更多的消费者开始把
目光转向分红险，这种主要以
保险保障为主，兼具理财收益

的险种，开始独当一面。
记者粗略统计，单今年上

半年，各家保险公司推出的分
红险新产品就超过了50个，其
中多数是年金养老保险，缴费
期限可以分为5年、10年或者
20年几档，根据保单约定，从
投保人50岁、55岁或者60岁开
始，每年领取一定金额的养老
金，在88岁等特定年龄段还可
以领取祝寿金，这期间还可以
分享保险公司的投资收益，以
分红的形式体现出来。

这即是通常意义上的定
额年金保险，保险公司的投资
范围主要是进行协议存款、投
资债券等收益稳定的产品。

保底的投连

区别于定额，变额年金保
险的投资范围加入了权益类
产品的投资组合。

也许表面上看，投保人面
临的风险加大了，但是实际
上，“购买了变额年金保险，相
当于是购买了一种期权，把资
本市场的下跌风险转移给保
险公司，适用于大部分有养老
保险需求的客户。”光大永明
人寿产品部总经理黄晅说。

简单理解，变额年金保险
更像是投连险的一个变种，即
保底(保证额度根据双方的约
定)投连的概念。投保人购买
了某家保险公司推出的变额

年金保险，相当于是购买了一
种期权，根据双方约定，在一
定年限后开始领取养老年金，
如果期间资本市场表现优异，
股票等权益类产品收益上涨，
投保人自然可以不行权，赚得
个盆满钵满，享受安逸的退休
生活。即使在最“倒霉”的情况
下，资本市场收益不好，账户
价值低于行权的价格，投保人
行权的话，虽然没有赚到钱，
但也能拿回约定的保证金额，
亏损由保险公司来买单。

新产品或年底上市

“变额年金保险试点，保
监会正处于立项阶段，目前，
相关的精算部分已经完成初
稿，只是对保险公司投资的限

制、责任的限制还需要具体的
细化，首批试点产品会在十多
家保险公司中推出，预计今年
年底前后，相关的新产品就能
上市销售。”某合资保险公司
产品部高管告诉记者。

目前，已知可能参与变额
年金保险首批试点的包括泰
康人寿、华泰人寿、联泰大都
会等多家保险公司。

由于保监会还没有正式
向外发布，参与其中的保险公
司对于变额年金保险的运作
情况都三缄其口或不愿多说。

华泰人寿某高管没有向
记者否认公司正在准备变额
年金保险，但对于具体细节，
不愿过多透露，只是表示，在
公司变额年金保险新品推出
之时，会第一时间向外发布。


