
B04 2010年9月11日 星期六

编辑：胡淑华 组版：陈华

创富·消费观察

消费刷卡1 . 8万元只能兑一条围裙

信用卡积分吹泡泡
本报记者 桑海波 实习生 梁胜楠

积分“缩水”严重

“以前，几千个积分就能够换把瑞

士军刀或者换到一套餐具，现在一个普
通的果蔬清洗篮都要26000个积分”，近

日，持有某国有银行信用卡的市民王女

士向记者抱怨。她感觉，以前比较好用、

划算的信用卡积分似乎越来越“缩水”

了，靠辛苦消费积累的数万分，只能兑
换到价值几十元的礼品。

据了解，目前，信用卡积分规则

除了招商银行为消费人民币20元

送1个积分外，多数银行基本上都
是消费1元送1个积分，美元消费略

有不同。记者在一家银行的信用卡

积分商城看到，一个剃须刀需要7

万积分，一把电热水壶需要13万积

分，一个拉杆箱需要32 . 5万积分，

一个iPod Nano播放器需要61 . 5万

积分，1 . 8万积分只能兑一条围裙。

省城一家国有银行银行卡部有关

人士透露：目前，大部分银行的信用卡

积分礼品价值是按照刷卡金额的
0.2%—0.25%制定的。大多数银行的礼

品兑换几乎都在2万分以上，也就是说

刷卡消费至少达到2万元才能兑换，而1

万分以内的礼品几乎绝迹，即便有，也
是冰箱贴、杯垫之类不值钱的小玩意。

“如今物价上涨得厉害，礼品的

采购成本不断上升，客观上造成目前

积分的贬值。除非是积累了一定数额
的积分，否则可以兑换的都是低价值

的礼品，这种礼品未必是你所需的，

就算兑换也是‘鸡肋’”。

“取现积分”藏陷阱

近日，市民于先生讲述了前段时

间的一次刷卡经历。“1月份，我收到

银行的账单，广告上写着预借现金奖

励积分，虽然手头上并不缺钱，可是

为了赚取信用卡积分，我就跑到了

ATM机取了500元钱。”

收到2月的账单时，于先生傻眼

了：这钱可不是银行白借的，还要连

本带利偿还。除了偿还500元本金，还

有10元钱的手续费，以及7 . 5元的利

息。当时，于先生想想算了，就当花钱

买个教训。谁知道，3月份的账单来

了，还有4 .31元的利息。

“预借的现金已经还清了，咋还

有利息呢？”于先生不解只好咨询银

行客服，得知上次预借的现金累计付
息到2月23日，上次账单只是到2月5

日，所以这次需要补齐2月6日至2月
23日的利息。这样的话，于先生一共

支付了11 .81元的利息，为了借500元

钱，他总共付出了21 . 81元，换来的只

有区区300个积分。

其实，鼓励持卡人预借现金的银

行远不止一家。近期，也有一家银行

推出了“预借现金，满3送万”的活动，

持卡人预借现金满3笔，就可获赠1万

红利积分。

“平时刷卡消费才送积分，1万分的

积分需要刷卡消费1万元，现在只要取

现金就送积分，还不限金额，我觉得太

划算了。”持卡人杨先生听说后，立刻在

网上银行预借了3笔现金，每笔100元。

为了避免产生过多的利息，第二天，他

就把这三笔借款还上了。

过后，杨先生查询时竟发现每笔

被扣了15元手续费，另外还有1 . 125

元的利息。在该银行信用卡积分

商城，3万积分才能换来一箱价

值50元的牛奶，花46元换来的

1万元积分，显然“含金量”不
高。

莫当“积分狂”

“我现在买矿泉水

都去能刷卡的超市，刷

信用卡可以攒积分

呢！”省城某高校大四

学生小杨告诉记者，她

们宿舍的同学每人都

有一张信用卡，为了努力多攒积分，

无论买衣服、鞋帽还是牙膏、牙刷等

日用品，大家都去能刷卡的超市。

“以前，我每个月的生活开支在

1500元左右，自从使用了信用卡，刷卡

积分成为我的一种习惯，每月支出也猛

涨到了3000元以上，有时候只想到可以

兑换积分，消费的冲动就抑制不住，经

常买回一些用不到的东西，于是，经常不
到月底信用卡就被刷爆了。”市民李小姐

也陷入了“积分怪圈”。

更疯狂的是，有人为了刷卡兑换

积分，甚至去商场收银台“蹲点”代人

刷卡。市民王先生自从办理了信用卡

以后，天天想着积分可以换礼品，可

是自己的消费能力远远不够，于是，

他便想到了闲暇时去商场收银处“蹲
点”。每当有来付款的人，王先生便代

别人刷卡付款，然后用现金偿还信用

卡透支的额度。

省城理财专家提醒，目前很多持

卡人“被积分”的情况很多，由于惯性
的累计积分，持卡人只是为了积分而

去消费，而没有真正的消费需求。而

且，商业银行奖励积分看似给了客户

很多实惠，但银行实际得

到的利润往往比他们

给持卡人的“小恩

小惠”高得多。

刷、刷、刷……

在商家“刷卡积分，积分送礼”的诱惑下，不少消费者成了“喜刷刷”一族，陷入了“积分怪
圈”，习惯性的累积积分，买来一些并不实用的东西，有人刷卡成瘾，甚至买瓶矿泉水也要刷卡。

不到月底，许多人手中的信用卡就刷爆了。

疯狂刷卡的同时，一些持卡人发现，积分兑换来的礼品在不断“缩水”，同样一件礼品需要过
去两倍的积分，信用卡积分的“含金量”越来越低，努力刷卡换来的积分越来越成了“鸡肋”。

中秋、国庆喜庆渐浓，

黄金价格也一路高扬。9

月10日，上海黄金交易所
AU9995黄金开盘再次报
出275 . 20元的高价，接近
今年6月份277元的高点，

向每盎司1300美元发起猛
烈冲击。

已经连续上涨了5周
的金价，再次逼近了天花
板。不过天花板之上有什
么？是继续攀高还是疲软
下滑？

每克336元，比两天前
回落了3元。在省城周大
福专柜挑选千足金手镯的
张玉在心里默算，“不过，

相比1个月前的314元，足
足涨了7%。”

相比周大福，省城齐
鲁金店的千足金价格一周
内上涨了接近10元，“千足
金每克338元，金条每克
323元。”10日中午，在店内
明显增多的人流中，售货
员底气十足地报出这个目
前省城黄金市场的最高
价。

只是，金价的上涨并
没有放慢省城市民购买的
脚步，贵和商厦一楼多家
金店的销售员告诉记者，

中秋、国庆消费旺季临近，

店里的销售额普遍增长了
一成多，“买金也有买涨不
买跌的心理因素，再加上
快过节了，首饰金销售情
况非常好。”

与消费端的人气渐旺
相比，投资人群一直没有
放松对黄金的追求。中国
黄金济南旗舰店的李雪华
店长告诉记者，自金价走
出5周前的低谷以来，投
资金条的需求开始明显放
大，“原来每天就是几百
克，这周差不多每天都接

近1公斤，增长了3倍多。”

该店经理张英正告诉
记者，自从上海黄金交易
所金价突破每克 2 7 5元
以来，回购变现的人就
开始增多。“上周末有个
6 0多岁的男士，一次出
手了6公斤投资金条。按
照当天每克 2 7 3元的回
购价，我用 3 天凑出了
160万元。听客户说他是
在 5月份每克240多元的
时候购进的，这么算下来，

他不到4个月就赚了十多
万。”

长期关注黄金投资的
山东财政学院张永政教授
认为，黄金量价齐升的行
情旺季一般出现在每年的
第一和第四季度，“现在才
第三季度，就出现了价格
的高点，这里面除了因为
全球经济复苏波折不断，

国际上信心不足的资金选
择保值功能突出的黄金避
险之外；国内黄金需求旺
季到来，实体黄金消费大
涨也是一个刺激因素。”张
永政还分析，“目前国内楼
市波动，股市行情动荡，投
资渠道的收窄，使得黄金
成为不少投资者关注的热
点。”

黄金价格一路走高，

但投资者会在金价天花
板上看到什么？黄金业
内专家、兴业银行分析
师蒋舒认为，目前在金
价高位投资，必须注意
安全第一，即控制风险。

“相比于股市、汇市等高
收益投资市场，金市并
非盈利首选。所以对于
普通投资者而言，黄金
投资目的应该基于降低
资产结构性风险，而非盈
利。”

黄金价格逼近天花板

炒金买家4个月赚十多万
本报记者 崔滨
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