
与华宅“对话”共谋创新之路
2010 高端房产品沙龙明日举行

论坛上，特邀嘉宾深圳世
联地产首席技术官黎振伟先
生将做题为《新时期、新挑
战、新模式、新地产》的主
题演讲，并与其他与会演讲
嘉宾以及到会听众进行对话
互 动 ， 共 同 探 讨 新 的 形 势
下，房地产开发企业如何进
行新开发模式地突破，向社
会提供新的产品形态，从而
实现企业良性发展。

产品进入

升级换代快车道

当一座城市为市场提供的
住房产品系统地分割成普通住
宅、中高端住宅和高端住宅，
当城市里的很多购房者不再为
单纯解决居住问题掏钱购房，
当市场的主流房产品不断地试
图提升自己的品位与形象，当

市场将购房者和住宅按照一定
的规则进行细分，当中心土地
成本陡然升高迫使产品必须进
行创新……那么，不同需求带
来的产品升级换代将推动市场
进入新的发展时期。此时，一
系列问题就会摆在开发商面
前：高端消费阶层的需求如何
把握，房产品如何定位，设计
理念如何创新，营销推广如何
有效进行，政策对该部分产品
有无影响。在本次论坛上，与
会嘉宾也会就此展开激烈的讨
论，从城市的发展，政策的演
变，到百姓的不同层次需求，
特别是对于住房升级产品———
华宅的一系列问题探讨，将为
大家带来新的思想冲击。

(楼市记者 田园)

9 月 16 日——— 19 日，
由齐鲁楼市不动产独家承
办的省城第四届二手房淘
宝会将在舜耕会展中心隆
重上演， 25 家店携 2000 多
套 优 质 房 源 亮 相 展 会 现
场， 100 多位房产经纪人现
场免费提供服务，同时推
出 300 套高性价比二手房
源，统一呈现给购房者。

房源多

本届二手房淘宝会共
亮相 25 家店， 2000 多套优
质 房 源 ， 覆 盖 济 南 东 、
西、南、北四大区域，户
型多样，价格高低不等，
层次分明。其中 25-50 平米
之间的小户型房源占到 2
成左右， 60-80 万、 70-90
平米的两室一厅或两室两
厅的中小户型成为主流房
源。据齐鲁楼市不动产工
作人员介绍， 35 万以下房
源比较集中的小区包括花
园小区、莱茵小镇、花洪
小区、鑫苑小区、蓝调国

际、历园新村等，房源中
多数为精装修。

亮点足

学区房是本届二手房
淘宝会的亮点之一。参展
的上千套房源中，甸柳一
中 、 甸 柳 一 小 、 燕 山 中
学、历城五中、历下实验
小学等学校的学区房成为
本届淘宝会的一大亮点，
这部分学区房居多在 50-
8 0 平 米 之 间 ， 价 格 适
中，并且多数为精装修房
源。

同时，房龄小、且房
产证时间过 5 年的房子成
为本届展会的主流房源。
据悉， 2000 年以后、房龄
不超过 1 0 年的房子超过
了总房源数量的 40% ，其
中房产证过 5 年的房子占
到多数。房子较新，又避
免了营业税等交易过程中
的税费“大头”，对购房
者 而 言 ， 性 价 比 不 言 而
喻。

服务优

为 有 效 满 足 客 户 需
求，本着最大限度为客户
服 务 的 理 念 ， 齐 鲁 楼 市
不 动 产 从 所 有 加 盟 店 的
优 质 房 源 中 ， 经 过 一 一
甄 选 、 反 复 比 较 ， 每 家
店最终精心挑选出 1 2 套
经 典 房 源 ， 以 喷 绘 展 示
的形式呈现给购房者。

齐 鲁 楼 市 不 动 产 的
10 0 多位房产经纪人也将
在 展 会 现 场 免 费 接 受 房
源 登 记 与 咨 询 ， 提 供 二
手 房 政 策 、 交 易 流 程 、
手 续 办 理 、 购 房 评 估 等
服 务 ， 购 房 者 现 场 如 挑
中 意 中 房 源 ， 随 时 可 安
排 看 房 ， 享 受 一 站 式 购
房 服 务 体 验 。 同 时 ， 展
会将专设展位，有意向加
盟齐鲁楼市不动产的二手
房公司可进行现场咨询和办
理。

（楼市记者 陈晓翠)

在由齐鲁晚报、生活
日报主办的 2010 齐鲁秋季
房地产展示交易会上齐鲁
楼市购房俱乐部将继续为
购房者服务，并集中会员
招募。

购房俱乐部自成立以
来，已连续在四届展会中
集中纳新会员如今会员累
计近万名，“购房俱乐
部”定期、及时为会员提
供全面购房信息，组织购
房直通车，为会员提供专
业的购房顾问……让更多

购房者以更优惠的价格买
到更放心的好房子，这是
本报购房俱乐部组织者的
初衷。目前先后有千余人
通过购房俱乐部购置了心
仪的住房。

本报购房俱乐部实行
会员制，所有对购房有兴
趣的群体和个人都可以加
入。申请加入“购房俱乐
部”不需任何手续费，申
请人只需现场填写购房意
向表格、个人基本资料就
可以成为会员。成为“购

房俱乐部”的会员后，就
有资格免费享有“购房俱
乐部”发布的购房信息、
组织的一切活动及团购购
房优惠。据悉，与此次房
展会同时并行的“百万大
团购”也将穿插其中，阳
光壹佰、名士豪庭、领秀
城等楼盘的团购会员招募
也将在展会期间进行。

在济南，齐鲁楼市购
房俱乐部开创了购房置业
的新渠道，打破了以往开
发商独立卖房、中介机构
代理楼市的两大传统销售
渠道。现在，具有公信力
的媒体出面组织购房活
动，不仅能得到更多购房
者的认同，也能得到众多
开发商的支持与肯定。本
报“购房俱乐部”成为省城
最大的百姓购房服务平台，
成为开发商与购房者之间
的新桥梁，一方面可以促进
开发商楼盘的销售，另一方
面也能为购房者提供更多
的服务、争取到更多的优
惠。 (楼市记者 贾婷)

购房俱乐部展会纳新 房展上演二手房淘宝会

9 月 17 日上午，由齐鲁晚报、生活日报主办的
2010 齐鲁秋季房地产展示交易会将隆重开幕，而随
之举行的由世联怡高协办的“与华宅对话——— 2010
高端房产品沙龙”也将在舜耕山庄贵宾楼二楼会议
室举行。

黎振伟简介

中国注册房地
产估价师、国家注
册经纪人、经济师，
中国房协会员，广东
省房协副会长(2004-
2007)/策划与营销专
业委员会首届主任
委员，广州市房协
理事，广东省广州
市房协专家委员会
成员，亚洲房地产
学会创始会员，清
华大学职业经理培
训 中 心 教 授 会 成
员，多所大学房地
产课程特聘教授。

华宅体验馆点亮金秋房展
□楼市记者 杨会想

由本报主办的“首届华
宅艺术节”正在紧锣密鼓地
进行，作为艺术节最华彩的
乐章“华宅体验馆”，也将
在明日开幕的金秋房展闪耀
登场。豪车、华宅、红酒
坊，不凡气度、雍容华贵
的生活元素携手亮相，观
展者赏豪车、品红酒、观
华宅，体验馆势必成为本
届房展会上光彩夺目的展
区。

用“体验”

感知华宅

随着品牌地产的不断
入 驻 ， 一 批 经 过 精 工 制
造、专业研磨的高品质楼
盘开始出现，一次次冲击
着济南市民对居住的认知
程度，比如海尔绿城全运
村、中海·奥龙观邸、鲁能
领秀城漫山香墅、保利·大
名湖等。居住从“有其屋”向

“优其屋”迈进，济南的“华
宅”不再是镜中花，已经向

我们款款走来。
而华宅的韵味与内涵

却是难以表现的，因此本
届展会上的华宅体验馆旨

在 用 体 现 生 活 品 味 的 元
素 ， 通 过 身 临 其 中 的 体
验 ， 将 华 宅 的 考 究 与 精
致 、 味 道 与 显 赫 一 一 展
现。华宅体验馆汇集了鲁
能领秀城漫山香墅浪漫的
西班牙风格、保利大名湖
清 雅 的 湖 居 文 化 以 及 中
海·奥 龙 观 邸 的 国 际 风
范。改变传统的购房者赶
大集似地看展，到展会上
只是为了了解楼盘销售情
况，华宅体验必将带给市
民别开生面的逛展感受。

兰博基尼

助阵体验馆

除了布置精致舒适的
华宅展位，华宅体验馆还
特别设置了欣赏豪车的单
元。兰博基尼、加长版劳
斯莱斯以及法拉利等，即

便是省城最盛大的车展上
难以窥见的豪车，也特别
助阵华宅体验馆。

同时在华宅体验馆还
设置了红酒坊，模特现场
进行名酒名庄的展示，还
有优雅的小提琴演奏，红
酒文化的品鉴等，观者可
以一边品尝百年红酒一边
欣赏名车、华宅。休闲、
舒适、轻松的逛展享受带
来全新的体验，轻松愉悦
的氛围中不知不觉感受到
华宅的品味之经典、细节
之考究。

豪车彰显华宅品位

T06
2010年 9月 16日 星期四
编辑：郑勇山 组版：刘静

齐鲁楼市·新闻

资料片


