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上万礼仪人员急募

约八成是女大学生

本报10月9日讯(记者

马云云 邢振宇 实习

生 马雪琳) 9日，糖酒
会进入第二天，现场依然
熙熙攘攘，让不少企业乐
开了花。不过记者观察发
现，与大型酒企展馆内的
热闹相比，区域性酒企展
区显得冷清不少。

9日上午，记者赶到济
南国际会展中心，每个特
装展区内都有市民驻足了
解酒品情况。但记者仔细
观察发现，展区内的人流
量分布“冷热不均”，知名
品牌展区内，咨询人数众
多，销售人员忙得不可开
交，而区域性酒品展区内
则相对冷清，礼仪小姐不
得不在展区边向过往行人
发送材料。

中午12时，尽管已经
到了午餐时间，孔府家酒
展区内依然人来人往，不
时有人前来投送名片。在
中华葡萄酒体验馆，工作
人员不停地招呼陆续进馆
的人。山东景阳冈知名酒
业公司销售经理胥林刚告
诉记者，仅一上午，展区内
的人流量就已有四五千
人，留下来仔细了解情况
的有三四百人。

与此形成鲜明对比的
是，在一些区域性酒品展
区内，人流量明显偏少，在
洽谈区洽谈的客人寥寥无
几。一位山东本土区域性
酒品公司负责人告诉记
者，一上午只有几十人留
下了联系方式，与知名酒
企相差甚远。而另一家知
名酒企两天仅找到20余个
客户。

一位酒企负责人说，

这些年来，客户对品牌和
品质的要求越来越高，那
些尚未打出知名度的酒企
受欢迎程度必然要低。但
区域性酒企对此并不气
馁。一位来自青州的酒企
负责人表示，尽管来了解
情况的客户不多，但他们
依然很满意。“没关系，让
大家看看我们的品牌就不
错。”他表示，他们并不指
望在展会上卖出多少产
品，宣传的目的要远大于
招商。

区域性酒企

糖酒会上遇冷

为方便西部二环西路
北段、吴家堡镇政府以及
二环北路西段的市民乘坐
公交车到达糖酒会高新区
和舜耕路两个展区，公交
二公司九队的驾驶员王
萍、胡良浩、袁明等为市民
设计了较为合理、方便、经
济的出行换乘线路。

二环西路北段市民到
高新区会展中心，乘坐132

路到西市场换乘118路，到
洪家楼换乘10路；到舜耕
路会展中心，乘坐73路到
经七纬八换乘K100路。吴
家堡镇政府附近市民，到
高新区会展中心乘坐77路
到经四路上换乘101，然后
到解放路上换乘47路；到
舜耕路会展中心，乘坐77

路到交校路换乘K100路。

二环北路西段市民到高新
区会展中心，乘坐114路到
公交维修公司换乘K50

路，然后到解放路上换乘
47路；到舜耕会展中心，乘
坐114路到泺口服装城，过
济泺路桥到动物园换乘66

路。

(王光照)

西城居民参会

可乘这几路公交

本报10月9日讯(见习记

者 孟敏) 9日，记者在济南
国际会展中心采访发现，糖酒
热卖的同时，午餐也很热卖，

糖酒会两大展区一中午就能
吃掉近3万盒快餐。

本次糖酒会上，组委会指
定了4家送餐单位。“送给济
南国际会展中心参展商的快
餐，仅金德利一家就有几千
盒，每天中午4家送的快餐加
起来近3万盒。”记者从主要
配送单位山东金德利公司了
解到，快餐分25元、20元、15元
三种，都是荤素搭配、有饭有
水，一般会在做完饭菜后两小
时内送到顾客手里。

“今天起，展区里不让摆
小摊了，我们把午餐直接送到
顾客手中。”记者采访了几家
小饭馆的送餐人员，得知他们
中午送了上百盒快餐，价格在
10到15元之间，“很多参展商
早就已经订好快餐了，像我们
这种小规模送餐的，一般订的
不是太多，更多的是卖给来参
观的市民。”

“我们一般是当天订餐，9

点多快餐店的人员来登记，12

点左右就能送过来。”泸州老
窖展区的一位销售人员告诉
记者，他们展区每天订20多盒
快餐。“人多业务忙，我们工作
挺辛苦，有时一盒不够吃，得
吃两盒。”他还给记者算了一
笔账，仅济南国际会展中心就
有固定的近两万人吃饭，一盒
快餐按15元计，一中午就能吃
掉30万元，午餐市场的利润很
高，快餐店的盈利非常可观。

糖酒会的召开，让济南的
快餐业小赚了一笔。“从8日
到11日，仅仅这几天的时间，

我们公司就能有十多万元的
盈利，店面上的顾客也是平时
的两三倍。”山东金德利配送
公司的刘部长告诉记者，糖酒
会的召开，让公司的生意火了
不少，靠近会展区、车站、酒店
附近的店面，平时每天收入也
就在1万元左右，这几天每天
的收入达到了近3万元。

会上卖糖卖酒

会外送饭送水

一顿吃掉

3万盒快餐

9日，记者从济南供电公司
获悉，为了确保糖酒会供电稳
定，济南供电公司为济南国际
会展中心新上两台500千伏安
容量的临时箱式变压器，提前1

个月送电，并开通绿色通道，为
糖酒会电力供应保驾护航。

据悉，糖酒会期间，济南
供电部门安排专人对会展中
心周围的供电线路24小时不
间断巡视，期间不安排配电生
产工作，确保不会因为事故导
致线路停电。此外，发电车作
为国际会展中心的应急电源
已经到位。

(李飞 吕锦绣 王晓光)

济南供电

确保糖酒会用电

本报10月9日讯(记者

邢振宇 马云云 见习

记者 孟敏 实习生 江
向荣) 客商云集、热闹非

凡的糖酒会上，火了的不仅

是众多参展商，还有那些外

形姣好、服饰亮丽、笑容灿
烂、引人注目的礼仪小姐。

“平时，普通的礼仪也

就100元/天，糖酒会期间价

格高一点，150元/天。三天

下来差不多能赚500元，挺

高兴的！”来自济南幼儿师

范的学生小陈告诉记者，她

是第二次做礼仪，还是蛮喜

欢这份工作的。

“我们公司临时招聘

的礼仪人员为平时的2到3

倍，工资水平较平时上涨
20%到30%。”济南佳诺演

艺公司的李经理告诉记

者。从事庆典行业的张经

理透露说，糖酒会给他们

公司带来了至少20万元收

入，其中就包括礼仪的收

入。这种档次展会上的礼

仪，价格较平时高，参展商

聘请礼仪给的价格一般不
会低于150元/天。

“我们的礼仪是中介帮

忙找的，薪酬是每天 1 5 0

元，参展的最后一天，公司

会拿出很多产品发给她们

做福利。”一枝笔莱阳梨汁

的工作人员姜女士告诉记

者。贵州国台酒的工作人

员则说，他们给礼仪的薪

酬是每天150元到200元，

按照礼仪的身高、气质、外

形等级的不同，给的薪酬

也会不同。

“国台酒的老板很好，

我们来会展中心打的费都

会给报销，提供的午餐不仅

免费，质量也很好。最后还

会送一小瓶酒给我们，酒是

特酿的，非常香，老板说可

以做香水用。”来自现代职

业学院的范艳艳告诉记者。

在舜耕国际会展中心，

记者了解到，礼仪小姐八成

是大学生，来自省城各大高

校。

济南佳诺演艺公司的

李经理粗略地估计了一

下，本次糖酒会共有5300

多家企业参展，按每家企
业10名礼仪人员算，就需

要5万多名礼仪人员，这是

一个庞大的市场，目前济

南的礼仪人员远远达不到

这个数目。

本报10月9日讯(记者

李克新 见习记者 张鹏
飞) “天下第一会”济南爆

棚，特别是捉襟见肘的接待

能力，让济南一夜间“长了个

儿”。济南近郊章丘和长清的

大酒店，成为糖酒会市区接

待的补充地。

抛开茅台、五粮液这样的

国酒级接待，单是东道主鲁酒

企业的接待，已经让济南市区

的星级酒店捉襟见肘。“7日

一天我们就接待了300多全

国客商，原来包租了中豪大酒

店，随着客商的激增，相继在

周围的颐正大厦、山东新闻大

厦等整层包租。从8日开始，

实在无法在市区找到新的星

级酒店接待房间，只好让部分
要求到企业参观的客商直接

回淄博居住，另有部分客商在

市区参观，到了傍晚租用大巴

车，直接送到章丘、长清住

宿。”扳倒井副总经理张辉告

诉记者。

同样有此预测的还有鲁

酒其他各大企业。包租了倪氏

海泰大酒店的泰山生力源公

司，只好将住宿与就餐分开安

排，毛家饭店成为其指定就餐
地。“好在泰安离济南只有45

分钟的车程，有些熟悉的客

人，我们安排他们白天在济南

活动，晚上回泰安住宿。”泰山

生力源总经理张铭新如此应

对客户爆棚。景芝酒业副总经

理来安贵告诉记者，从7日开

始，应各大客户的参观要求，

景芝酒业每天发两三辆大巴

车开往安丘景芝镇，安排新客

户参观考察企业。

糖酒会预展第二天，山东

扳倒井和景芝酒业接待客商

均已超过千人，济南趵突泉和

泰山生力源均超过500人，这

些数字还在快速增加。“一些

很熟悉的客户，我们直接在电

话里回绝了他们的参会要求，

实在接待不过来了。”一酒企
负责人告诉记者。记者9日从

章丘、长清等济南近郊各大酒

店获悉，从6日前后，就开始

有成批的糖酒会客人前来住

宿，各大厂家租用的大巴车往

返于济南市区与郊区之间，让

济南一夜之间“长个儿了”。

糖酒会帮济南“长个儿”

章丘和长清也成了糖酒会客人接待地

主打

一家厂商将展台的二楼布置成阳台格调，坐在高
处品酒别有一番滋味。 本报记者 邱志强 摄

▲10月9日午饭时间，在济南国际会展中心，举着广告牌的礼仪人员累得坐在地上睡着了。 本报记者 王媛 摄

于丹讲国学与国酒

本报10月9日讯(记者

李克新) “一品景芝·2010中
国酒业千商大会”8日下午在
济南举行，国学第一女讲师于
丹在会上做了主题演讲，就国

学与国酒展开了研讨。

据悉，该活动集合了中国

最优质的酒水经销商800家到
场，成为本届糖酒会规模最大
的一次论坛盛会。行业权威人
士分析，“景芝”在鲁酒阵营中
是一个极其特殊的企业。

◎会场内外◎


