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“只要来就有免费班车和午餐”

滨州一商贸城东营抢客源
本报记者 赵壁 见习记者 闫西龙

9 月 28 日，位于滨州市
的中博国际商贸城开通了自

滨州到东营的免费购物班

车。

现在，免费班车每天都

在东营发车，报名人数满 30

人，公司派中巴客车来接，人

少的话，各个办事处的经理

负责组织面包车或者小轿车
接送顾客。市民个人也可以

在办事处报名后，自己开车
去商贸城，费用由商贸城报

销。到了商贸城后，商贸城还

给顾客提供免费盒饭。

“虽然公司要求乘坐免

费班车的顾客是 22 岁到 60

岁有购买力的成年人，实际

上报名者都能坐上购物班

车。”商贸城东营销售处的经

理孙渭江说，商贸城现在用

来接送全省各地顾客的班车
和午餐费用投入平均每天在

30 万元左右，开通首日，投

入高达 49 万元。

“并不是所有的顾客都

去购物，也有把购物班车当

成免费公交车的，但是这一
类的人非常少。”孙经理说。

13 日，孙经理告诉记

者，该商贸城目前只有一期

工程投入使用，总建筑面积

4 . 6 万平方米，开业初期以
经营皮革、箱包等为主。

据统计，自 2010 年元

旦至今，商贸城在建的三

期商铺在东营已销售了
380 多套。孙经理说，虽然

东营去商贸城的顾客数量

并不是很多，但是成交量

很大。

滨州中博商贸城常务副

总经理宁爱雪介绍，商贸城
一期 400 多户商家已经全部

住满，就近期发展来看，一期

工程满足不了顾客的购物需

求，二期的部分商户仍然要
拿出来做皮草。

她还介绍，开通班车是
公司的营销宣传手段之一，

公司的目标是省内各市都

开通免费购物班车。现在商

贸城不仅在省内几个市开

通了班车，省外的北京、天

津、内蒙古等也有班车。省
内的班车每天都有，省外的

集中在周末。每天的班车和

午餐费用都在几十万元，但

吸引了大量的客流，平时有

4000 多人，周末能达到上

万人。

商贸城免费班车开到东营

11 日早上 8 点，四名东

营市民乘坐免费购物小轿车
去滨州购物和参观样板楼。

当日，东营共有 39 人乘坐免

费购物班车到滨州购物。是
日，还有来自济南、滨州、淄

博、潍坊等地的免费购物班

车开往滨州。

来自东营市安慧南区

的王女士在商贸城买了一
件皮衣，花了 1380 元。她告

诉记者，这件皮衣在东营商

场的标价是 3999 元。与王

女士同行的刘女士，买了一
些大米和零食，“大米才
1 . 68 元/斤，东营都两块多

了。”安慧南区的王女士，除

了购物外，还想看看商铺，

打算投资。

大家印象最深的还是午

餐提供的是 2 素 1 荤的盒

饭。刘女士说：“挺不错的，有
荤有素。就是人太多了，人挤

人，环境不好。”

东营班车效果很好

东营职业学院经济系教

授李宗森认为，滨州中博商

贸城所售商品在价格上比东

营同类产品便宜，且免费班

车为大家省去了部分交通费

用，但去滨州购物要花费一

天的时间，时间成本高，所以，

“商贸城购物的群体局限性

很大，大部分是中老年客户”。

“要想维持现在这种红

火的现象，需要商贸城做出

更明显的特色来吸引购买力

强的年轻消费者。”李教授分

析说，商贸城的这种“抢客”

服务，不会对东营的商业造

成太大影响。李教授认为，就
总体投资情况来说，“东营的

经济活力比滨州强，投资的

成本虽然相对大，但增长快，

收益也高。”

近日，滨州市一家大型商贸

城开通购物车专线，往返滨州和

东营以及省内其他市之间免费接

送消费者，而且还提供免费午餐，

以吸引顾客购物投资。商贸城统

计，这两项的花费平均每天高达

30 万元。而东营的顾客在数量上

虽然不是很多，但成交量非常高。

东西虽便宜，食堂人太多

对东营商业影响不大

中博国际商贸城门口，来自全省

各地的购物班车排队进行登记。

本报见习记者 闫西龙 摄
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