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今日泰山·调查

“甜头”够多了，还是很冷清
泰安农副产品交易中心大而不火
本报记者 李虎 陈新

免房租，新市场送“甜头”

21 日，记者来到位于南外
环泰山农副产品交易中心。气
派的大门与泰安南关蔬菜批
发市场隔街相望，但与蔬菜批
发市场内人头攒动相比，这里
显得冷清了很多，偌大的市场
中零零落落散布着一些正在
营业的门头。除此之外，大多
数房屋紧闭卷帘门，只有上方
的一块块广告牌，显示着这些
营业房早已名花有主。

经营水产的许先生坐在
自家门口，与几位店主聊着
家常，显得无所事事。提起
店里的生意状况，许先生无
奈地笑了笑说：“这个市场

刚刚开业不久，每天凌晨 3
点到早上 7 点多是交易最活
跃的时候，你们现在来已经
错过点了，但即使是人最多
的时候，客流也不是很大，
还没有真正火起来，现在只
能慢慢靠时间，等着这个市
场火起来跟着赚钱。”

“以前拉着货进市场一
趟，市场就给 100 元，有一天
我拉着货在市场上转了 2 圈
就领到了 200 块钱。”泰安粮
食市场的马老板告诉记者，
在泰安商贸圈里，到这个新
市场进货，就能领到补贴的
消息早已成为批发商口中津

津乐道的话题。记者在泰山
农副产品交易中心提供的一
份宣传单页上看到，为了吸
引客商，市场开出了优厚的
条件：开业入场经营满 2 个
月的业户免收 1 年房租；开
业后十日内入场经营，连续
经营满 2 个月的业户，免收
半年房租……

“泰城目前有三家比较大
的市场，南关蔬菜批发市场和
粮食市场都属于专业性市场，
五马市场是以经营鲜活农产
品为主的综合性市场，这三家
市场原本相距较远，彼此经营
的内容又不互相较叉，所以之

前一直很平静，但位于泮河大
街中段的泰山农副产品交易
中心一落地，便与这三个市场
形成竞争，带来很大的影响。”
五马市场干货商龚先生说。

如此大幅的优惠，让泰城
很多其他市场的商户很动心，
但是观望者居多。“那个市场
的人也来鼓动过我搬过去，说
实话我有点心动了。”泰安粮
食市场的马老板说，虽然想
去，但他现在还不能去，因为
很多朋友和亲戚都在这个市
场上卖粮，大户带动小户，如
果都走了，这个市场肯定会被
别人占去。

搞经营要“养”

面对不算兴旺的批发市场，泰安市
政府一位工作人员介绍，泰山农副产品
交易中心作为一个新建市场，要达到聚
集人气、活跃贸易的目的，还得依靠政
府的政策扶持。

“目前，泰安市正进行放心肉服
务体系建设，通过泰山区有关部门推
介，已规划把外来肉食检验检疫中心
设到泰山农副产品交易中心。检验检
疫中心建成后，所有进入泰安的外来
肉都必须通过这个中心进行检测才能
进入市场，而这部分外来肉数量大约
占到市区全部居民肉食消费量的 30%
左右，必将大大提高泰山农副产品交
易中心的人流和物流量。”这位工作
人员告诉记者。

记者了解得知，在泰山区相关部门
的规划思路中，已有逐渐萎缩城区原有
市场、发展壮大新兴市场的打算。针对
这种情况，山东建筑大学品牌研究中心
主任由磊明教授认为，原有的批发市场
在市场成熟度、消费者认知度上有优
势，但从城市发展趋势看，大型批发市
场逐渐搬离城市中心，在市郊发展大型
商贸流通市场是大势所趋。泰山农副产
品交易中心这种短期促销的方式，虽然
能产生一时的宣传效应，但不能长期维
持。作为一个物流集散地，其经营的要
诀在于“养”。首先，在建筑设计上要符
合物流集散的要求，其次，要在市场管
理包括工商、税收上下工夫，做好市场
服务，注意建设配套设施等。

开业入场经营
满 2个月的业户免
收 1 年房租，自建
冷库有 5000 元以
上补助……泰山农
副产品交易中心 7
月份落户泰安后使
出了“杀手锏”，尽
管引来一些客户，
但市场还是显得比
较冷清。专家认为，
作为一个物流集散
地，其经营的要诀
在于“养”，并不是
简简单单地给点甜
头。

虽然采取一系列措施揽人气，但市场依旧不温不火。 本报记者 李虎 摄

守“阵地”，老市场打品牌

在市场招商宣传页上记
者看到，泰山农副产品交易中
心占地 330 亩，投资 2 . 5 亿元，
主要经营产品包括鲜活水产、
海鲜、干鲜等 100 多种物品，是
鲁中地区大物流覆盖核心圈
的龙头项目之一。

“泰安城区人口就这么
多，实际上三家市场就完全可
以供应，但现在又有了这么一
家与原有的三家经营内容相
重合的市场，造成僧多粥少。
为了抢生意，大家肯定会相互

激烈竞争。”泰安五马市场的
尹先生对记者说，五马市场作
为目前泰安最大的市场，当然
不会对这些行为坐视不管，他
们也采取了一些措施，比如向
到五马市场订购商品的客户
给予一定的补贴，吸引外地客
户到五马商场采购。

“五马市场和泰山农产品
交易中心销售的主要都是肉、
海鲜、干货等产品，而这些商
品最大的客户来自城市居民，
五马市场位于市中心，方便客

户购买，节省了时间，这是市
场留住人最大的一个法宝。”
在五马市场上卖水产的赵先
生说，“比如鲜活水产的主要
客户是饭店，而饭店都集中于
市中心。每天凌晨这些鲜活农
产从济南等地方运到泰安后，
我们就得赶紧给客户送货，但
一般饭店都要求在上午 9 点
之前送到，如果我们把店搬到
南外环附近的农产品交易中
心去，光来回路上的时间就得
多支出半小时。”

泰安南关蔬菜批发市场与
新开业的泰山农副产品交易中
心毗邻，为了吸引顾客，泰安南
关市场也采取留住大户，重点发
展批发的方法，同时用零售方式
抓住小客户。“南关蔬菜市场在
全省都有名，有信誉，现在的工
作就是主打品牌，用品牌增强市
场的号召力。对面的市场一开，
对我们肯定会有影响，但他们主
要是做零售，我们也做零售，这
样他们就没有啥优势了。”蔬菜
商林老板告诉记者。 ▲泰安市几大市场分布格局。
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