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C12 今日烟台

光棍节，烟台商场不感冒
倒是网上商城全场5折大打“光棍经济”牌

本报11月11日讯(见习记者

李娜) 4个“1”凑到一块，成了“光

棍节”，这是一个单身贵族们狂欢

的日子。然而，记者在走访市区时

发现，除酒吧、KTV生意火爆外，

本地的大商城对光棍节反映冷淡。

反倒是网上商城打出全场5折包邮

的招牌，大做光棍节生意。

以往只要是节日，各商家都以

节日为由头，大搞节日经济。但是

11日，记者走访了市区大润发、振

华量贩、沃尔玛等大型超市和百

盛、振华广场后发现，这些商超均

没有针对“光棍节”的促销活动。

“光棍节是部分年轻人的娱乐

节日，既不是法定节日也不是传统

节日，很小众，对我们的销售并没

有太大的影响。”一位商场工作人

员说，“花大力气搞活动，收益不大

的话，还不如不做。”

与本地商家冷对光棍节形成

鲜明对比的是，网络上的淘宝商城

却在11日这天大搞促销。登陆淘宝

网，首先跳入视野的就是“光棍节”

的优惠促销公告：“全场5折！全国

包邮！仅此一天......”。

“我刚刚在网上买了施华洛世

奇的吊坠，原价109一件，现在5折

还包邮。”烟大英语学院的徐丽洁

告诉记者，她不是“光棍”，也很少

在网上买东西，但是这次看到自己

喜欢的吊坠一下子打了5折，就毫

不犹豫的买了下来。“我周围同学，

今天在网站上买东西的特别多。”

记者打开淘宝方秀轩旗舰店，

一款四叶草当日已经成交156次。淘

宝网专卖饰品的“猪妖公主”解释，

“光棍节本身就是年轻人自创的节

日，而年轻人又是网购的主力军，网

上商城借此搞活动不火才怪。”

从衬衣到房子全部都是换来的
国内最大“换客”悄声入驻烟台
本报记者 吴永功 赵鑫

“换客”是网络时代的产物。“换客”们以物换物，打破了当今社会现金交易的传
统模式。近日记者在走访时发现，全国最大易货网站的实体店已悄声入住烟台。

大“换客”藏身小区

在幸福南路万光幸福花园南边

一排商业网点房中，有一家名为“换

客隆”的商铺。它门面不大，不易发

现。黄色的招牌上写着店名，店名下

边有一行小字：易货，取舍之道。

走进店里，货架上的商品琳琅

满目，种类繁多。便宜点儿的三五十

元，如玉米饮料、洗发水、红酒、衬

衣、蚕丝被；贵一些的从数千元至上

万元不等，如出口鱼竿、野生木耳、

肉苁蓉，甚至是停在院里的轿车。

“换客隆”的店员告诉记者，这

些等待销售的商品，几乎全部是换

回来的，没花一分钱。

这么多商品竟然全部是“换”

回来的？乍一听，让人觉得不可思

议。华民酒业的董事长，也是“换客

隆”的创办人高玉敏告诉记者，不

仅仅是这些摆在货架上的商品，还

有存放在仓库的选矿机、餐巾纸印

花机，还有他的座驾和房子，统统

都是换回来的。

“我做的是易货生意。只要客

户讲诚信，无论是大宗买卖，还是

小件商品，都可以跟我交换。”

易货念头始于创业危机

中国易货贸易网创立于2006年，

是中国最大的易货贸易电子商务平

台。换客隆是该网站的实体店。目前

该企业已与国内100多个厂家、80多

个联盟体建立联系，每年“换”货的

价值是现金交易的10倍。

“2003年我创办了自己的酒业

公司，代理国内知名品牌的白酒。”

在推销白酒的创业路上，高玉敏吃

尽了苦头。起早贪黑，辗转各地，也

没挣几个钱。

“2005年底，朋友过年送礼需要

大量高档白酒，而我因业务需要，想

配备一辆轿车。”于是高玉敏就用3

万元的白酒换来一辆二手桑普。

看着朋友拉着一整车的酒绝

尘而去，高玉敏站在原地感叹：这

么多酒，我得卖几个月啊？要是每

天都有人买这么多酒该多好，就算

是“换”也行啊！

就是这样一个机遇，让高玉敏

萌生了“易货”念头。翻阅书籍、查

找资料，高玉敏发现在全球500强

企业中，有60%的企业都设立有自

己的易货部门。

在互换交易中，厂家省去了人

工费、广告费、促销等费用，缺乏资

金周转的企业何乐而不为？如此一

来，高玉敏的生意便日益红火。

想把“换客”开遍全国

高玉敏告诉记者，“换客隆”在

今年9月份正式进驻烟台，“两个月

来，我们还没有正式开始易货交易。

这段时间主要是在考察市场，我感

觉烟台还是很有易货潜力的。”

高玉敏告诉记者，他将利用

“打造山东半岛蓝色经济区”的契

机，在烟台再创奇迹。“我想把烟台

海鲜作为地方特产推广出去，用沿

海的特产换内地的特产。”内蒙古

的肉苁蓉、东北的大米、新疆的哈

密瓜都能拿到“换客隆”换东西。

高玉敏说，“换客隆”将在全国

建立连锁店，在胶东半岛建立配送

和研发中心。“我这儿不设门槛，交

换的物品不分贵贱。只要客户诚实

可信，都能通过中国易货贸易网交

换到自己所需的东西。”高董事长指

着墙上广西大学一位教授所赠的墨

宝说，他要让企业“诚驰天下”。

扇贝已丰收

割丁工难求

本报11月11日讯(见习记

者 李娜 通讯员 张宇)

“今年扇贝长势不错，价格
也好，冷藏厂的订单早就下
了，可就是雇工比较难，扇贝

在海里收不上来。”眼下正是
扇贝的丰收季节，芝罘岛西

口村的夏平永却在为雇工犯
愁，“望扇兴叹”。

扇贝从海上收获后，割
丁工打开扇贝打开，把扇贝丁

拨出来，需要大量的劳动力。

“今年扇贝长势非常好，价格
也不错。”夏平永指着远处的
浮漂说，“我养了四十亩扇贝，

一亩有400笼，一笼能卖近40

元，可就是没人手收。”

据了解，莱州市的扇贝
收获也同样遭遇了用工荒。

莱州湾扇贝收获时，正好与
大姜同处收获期，存在互争
劳动力的现象。

“我养了100亩扇贝，一
亩有400笼，这4万笼扇贝需

要80人，现在只招了30几个
人。”莱州市一家养殖户说，

“现在不愁订单，愁的是雇不
到收、割扇贝的工人。”他们

这里有1200多家扇贝养殖
厂，普遍存在招工难的问题。

“前些年，都是别人开着
车带人到我们村干剖扇贝的
活儿，这两年我们开着车去

找，也找不到足够的人手。”

扇贝养殖户反映，往年来莱
州割丁的多为临沂苍山人，

近几年因为苍山大蒜价格很
好，蒜干加工厂增多，来莱州
打工人员明显减少。“现在人

们的生活变好了，虽然开的
工资比以前高，但很多人不
愿意遭这个罪了。”

烟台昌恒锅炉容器有
限公司是龙口市境内唯一
一家正规的锅炉制造企
业。近几年，随着国家节
能减排政策的出台，旧式
锅炉已经逐渐地被淘汰，

龙口检验工作站积极引导
企业进行转型生产。截止

目前，龙口检验工作站除
为该企业促成合作外，还
积极为5家锅炉使用单位

更新换代，节约资金约200

多万元，取得了较好社会
效益。(王坤)

特检龙口站

引导企业转型

11月11日被年轻人称为光棍

节，这一天成为许多单身男女的节

日。11日晚，在烟台大学第七餐厅，

烟台大学一名大二学生在这天举

办了一场大型的单身派对。约有

200多名单身大学生参加，他们通

过自我介绍、做小游戏、参加机智

问答、一起点燃蜡烛等环节，希望

能告别单身生活。

图为一名男生向女生献花后

害羞的表情。

本报记者 赵金阳 侯文强 摄

单身派对


