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海归车友与与

汉汉兰兰达达共共同同成成长长
解润浩，开辟属于自己的天地

本刊见习记者 赵珂

解润浩是爱车之人，2007

年回国后，小解用第一桶金买

了第一辆车——— 铃木天语

SX4，小解说：“因为觉得时尚，

符合当时的自己，就选了它。”

小解在2007年回国之后决

定去上海打拼，女友辞掉了在

烟台稳定的工作，毅然和解润

浩去了上海。小解开着他第一
辆车拉着女友前往生活开始了

职场打拼生活。

在上海这样一
个竞争激烈的

大 都 市 ，想

找 到 一 份

满意的工

作并不容易，他们经历了一个
漫长的过程。机会只给有准备

的人，在经过三轮全英文面试

之后，解润浩成功进入了英国

渣打银行上海分行的企业信

贷部，而女友也进入了震旦集

团董事会办公室。

小解和女友在上海打拼了

两年，解润浩说：“去上海工作，

就是为了实现个人价值，我的

人生必须要有这样的经历，国

外前三名的金融大学毕业，必

须要有一个像世界五百强企业

或者外资银行的工作经历，我

就是抱着这个目标去了上海。”

小解和女友今年5月一起

回到烟台，关于回烟台的原因，

解润浩说：“佰仕乐是我父母的

心血，我要把她作为我的事业继

续延续下去，我在银行的时候学

到了很多先进的管理经验以及

经营理念，我会将将这些新鲜的

血液注入到这份事业中。”

今年的2月份订下了现在

的爱车广汽丰田汉兰达，4月提

的车，因为接手了公司业务，接
触的客户层次也较为高端，人生

也已经进入了新的成长阶段，所

以就选择了汉兰达。汉兰达原本

是进口车型后来在2009年实现

了国产，价格进入了25-43万元

这么一个颇具性价比的区间。

解润浩一直想拥有一辆大

个儿的SUV，他说：”在我的预

算允许范围之内，汉兰达充分

满足了我的要求，汉兰达不仅
拥有宽阔视野，强悍的的外观

以及舒适的内部空间还具备丰

富的配置，经济的油耗，正所谓
工作居家两相宜。”他对爱车最

满意的地方就是大空间，舒适
性和颇高的性价比。

开着这辆车解润浩最远去

过北京，在去北京的高速路上，

充分体现出这款车省油的特

点，匀速120公里，平均油耗只

有8 . 5升百公里，3人同行，还有

行李，小解颇为满意大汉出色

的燃油经济型。后排空间也非

常大，成人可以在后座很舒展
的休息乘坐，室内也很安静。

解润浩组建了烟台大汉
车友会汉兰达车队，队里现在

拥有将近有50个汉兰达车友，

小解说：“汉兰达车友非常豪
爽，都很实在，具有烟台男人

优秀品质。大部分车友都是成
功的私营企业老板。车队夏天

会经常去海边聚会，野餐，天

冷了，会经常到不同的饭店聚
会品尝美食，交流感情。”他从

建烟台汉兰达车主QQ群到现

在5个月的时间，群里也一直

比较热闹。

解润浩是烟台双语实验

学校的第三批学生，他的母亲
曾经是英文老师，因此从小他

的英文水平一直不错，这为他

日后的留学之路打下了良好
的基础。

2002年夏天，只有17岁的

小解只身一人，前往英国，开始

了五年的留学生活。在英国，凭
借良好的英文基础，小解没有

读语言班，而是和当地学生一
起读英国的高中A-Leve l s，

2004年他以全院男生第一名的

优异成绩考取了英国排名前十

的综合性大学——— 曼彻斯特大

学金融专业，当年此专业在英

国同类大学中排名前三。用他

自己的话说：“我那时每天泡图

书馆，我的成绩是图书馆里泡

出来的。”

由于金融专业的背景，大

学时的解润浩就对股票、债券

有了浓厚的兴趣，2006年底至
2007年初，中国的股市非常火

热，小解虽然远在英国，但他

坚持要做中国股票。那时小解
的课业非常紧张，每天的课程
都排得满满的，每天只有晚上

11点从图书馆结束学习后的

时间可以利用，小解回忆说，

那时自己每天只睡几小时，凌

晨起床做股票，这样的生活持
续了半年，但这份辛苦和坚持
为小解换来了人生的第一桶

金。

去年年底

的汉兰达“爬坡门”

事件到现在仍然争议连连，

作为汉兰达的主人，解润浩是

非常有发言权的。小解说：“这
个事件让我们心爱的大汉有一

种被冤枉的感觉，这让我非常
为汉兰达不平。”

买车之前他也有关于汉
兰达爬坡的质疑，于是他在2

月份准备订车之前进行了试
驾，并且选择了烟台的一个下

雪天进行试驾，解润浩说：“这
个时候试车是对汉兰达的考

验！”

小解和女友来到4S店试

车，当时抱着一种想法，如果

汉兰达能够在这么恶劣的路

况下爬上陡坡立即就下订单。

当时刚下完雪，他找到附近一

个极为陡峭的坡进行尝试，汉
兰达很轻松就开了上去。解润

浩为了再次考验车的爬坡性

能，又找到一条未铺装的泥

坡，因为刚下完雪，道路十分

泥泞，汉兰达仍然很轻松完成

了爬陡坡，解润浩当场下了订

单，他用亲身经历验证了汉兰

达的性能。解润浩说：“开汉兰

达这么久，还没有遇到过爬不
上去坡。因为爬坡门事件，让

人们忽视了汉兰达这部好车

的其他优点。”

对于要准备买车的朋友，

解润浩建议，选车首先要考虑

用途，其次就是品牌，因为品
牌代表品质与服务。第三点就

是安全与舒适，配置要丰富。

最后动力也很重要。他现在一

个月油费控制在800元左右。

两辆车的两种人生

驾驶体验最有发言权

成熟的蜕变

■

■

■

您和您的爱车发生过
难忘的故事吗？您与爱车
之间有着不解情缘吗？您
想秀一下您的爱车吗？那
就抓紧时间与我们联系
吧，欢迎加入到《汽车·车
友》栏目当中，让大家倾
听您与爱车的故事。

联系电话：6630821

QQ群：117070817

◎爱车招募令◎

人生中的第一桶金
■

姓名：解润浩

爱车：丰田汉兰达

职业：烟台佰仕乐健身器材有限公司连锁店面经理

驾龄：6年

大汉车友会QQ群：6165017

解润浩，英国曼彻斯特大学金融专业高材生，五年海外留学经历，拥

有著名外资银行工作经历，现为私营企业新一代掌门人。

在记者看来，这位沉稳干练、见解独到又不乏时尚帅气、睿智幽默的

大男孩正是80后新生代成功者的典型代表。采访是非常轻松愉悦的，在他

身上记者看到了许多烟台年轻人的优点，更多的是众多80后创业者共有

的激情、创新与坚韧。

车友简介
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[

解润浩从上海回来后一心

筹备南通路旗舰店的开业工

作，决心新的事业就从9月新店

开业开始，目前公司有四家大

型连锁专卖店及一个体育场地

施工队，解润浩也希望接着父
母打下的基础，继续扩张事业，

运用全新的理念及管理模式来

发展壮大公司，为烟台修建更
多的体育场地，安装更多的健
身设施，让市民拥有更加健康
的生活方式，并让公司最终成

为行业的翘楚。

因为其留学及工作背景，

从解润浩接手公司业务以来，

为了更加丰富产品线，所以引

进代理了欧洲一线的健身器材
品牌，小解说：“我把欧洲一线

品牌引进烟台就是为了让更多

注重生活品质的本地居民可以

来到店里选购他们认可的高品
质、高性价比的健身保健器
材。”

小解认为人应该对生活

充满希望，有坚定的信心，持

之以恒的耐心，对社会充满爱

心和责任心。他都时刻提醒自

己，凡事包容，凡事忍耐，不
自夸，不张狂，时刻反省自

己。他崇尚知识，相信付出辛
勤的劳动就会获得收获，无论

出身贵贱，知识和劳动可以改

善人的生活环境。在当今和谐
社会背景下，人人都要有一颗
宽容的心。

明年，解润浩和未婚妻宋

玮将要步入婚姻的殿堂，他希

望到时庞大的汉兰达车队能

为自己的婚礼开路，让队友们

共同见证自己幸福的时刻。解

润浩是很多海归派的代表，他

将海外所学运用到国内公司

的经营当中，这才是真正的学

有所成，学以致用。在今后的

道路上，解润浩将开着他的爱

车汉兰达在事业的征途中打

拼出属于自己的一片广阔天

地。
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