
家居连锁店每年开张 10-15家

居然之家向全国扩张
本报讯 随着家居建材行

业的热度持续升温，国内各大家
居品牌纷纷发起“圈地运动”。近
日，居然之家公布了最新的扩张
计划，2012 年将连锁店遍布全国
各省会城市，2015 年完成主要地
级市布局。

最近，居然之家宣布，天津
东丽店将于 12 月底正式亮相。

在竞争激烈的家居行业掀起轩
然大波。“家居大鳄居然之家把
领地‘圈’到天津来了。他们的下
一个目标是哪里呢？”许多业内
人士都在猜测居然之家未来的
扩张动向。

对于业内人士的疑问，居然
之家给出了答案。“未来三到五
年，居然之家的连锁步伐将以每

年 10-15 家左右的速度稳步在全
国范围扩展，在 2011 年初将完成
天津、长沙、贵阳等七家新店的布
局，全国店面总数达到 40 家，年
销售额超过 200 亿元。”近日，居
然之家发布了未来扩张计划。

2012 年，居然之家将完成全
部省会城市的布局，连锁店面数
量将超过 60 家，年销售额超过

300 亿元；2015 年将完成主要地
级城市的布局，届时，连锁店面
数量将超过 100 家，年销售额超
过 500 亿元。

据了解，本次计划符合该店
“开一家就要成功一家”的经营
理念，也是对于未来的家居卖场
发展方向的进一步探索。经过这
些年的发展，居然之家不断探索

发展模式，不但成功开创了“一
站式购齐”家居主题购物中心模
式，还在业内树立了“先行赔付”
的服务理念，对中国家居行业市
场竞争的规范化和有序化产生
了积极深远的影响。目前，居然
之家正在积极探索国际化扩张
战略模式，立志打造国际化的家
居主题购物中心。 (胡振霖)

本报讯 以发挥森林的碳汇
功能，降低大气中二氧化碳浓度，
减缓气候变暖为主要目的的林业
活动被泛称为“碳汇林业”。在推
行这一举措的过程中，圣象地板
品牌功不可没。

2005 年，圣象先后与欧洲康
树以及美国安德森建立战略合作
关系，研制开发了以科学利用速
生林木为基材的，具有国际先进
制造工艺水平的三层实木地板、
多层实木地板、实木结构地板这
三个新型品类。如今这些产品被
行业统称为“新实木”地板，2009
年新实木地板整体份额到达木地
板总份额的 28% 。这些产品的取
材与占有率 60% 的强化木地板共
同为速生林，可以说，圣象地板为

“碳汇林”营建了国内最大的产业
大后方。

基于碳汇林经济，圣象营建
了高端强化地板及新实木地板两

个新型制造平台。新平台凝聚了
国际木地板制造领域的最尖端科
技手段，多项国际专利技术被率
先应用于新实木类地板的制造和
品质与标准创新。当最新的科技
成果和创意加之先进的制造设
备，被应用于以速生林为基材的
制造平台后，更环保、更健康、品
质更为稳定的产品系列便应运而
生，木地板产业从来没有向今天
这样朝气蓬勃。

按照圣象未来的五年规划，
到 2013 年将实现 1 亿平方米的强
化木地板以及 3000 万平方米新实
木类地板的市场规模，同时人工
碳汇林的使用规模也将突破 3000
万亩，一个全国最大的碳汇林终
端产品的可持续发展的大后方正
在快速形成。圣象地板在推动低
碳经济、低碳消费、低碳产业方
面，作出了巨大贡献。

(李诚春)

圣象地板推动低碳经济
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冬日燃情沸腾光彩
家居促销利献市民

本报讯 近日泰城气温起
伏，预示着寒冷冬日的来临，一
些刚搬入新居的市民已经开始
着手考虑装扮新家，热热闹闹地
迎接元旦和春节两个“新年”。记
者从光彩大市场获悉，20 日，该
卖场推出了“燃情冬日品牌促销

系列活动”，为
泰城家居行业
带来新的促销
活力。

20 日的光
彩大市场再次
人声鼎沸，多
个知名品牌联
手互动，将超
值优惠促销送
给泰城百姓。
本轮“燃情冬
日品牌促销系

列活动”还是以“倾情感恩，回报
顾客”为主题，是继四周年回馈
客户后又一大礼。

记者了解到，为了庆贺海尔
冰箱全球产销突破一亿台，光彩
大市场推出了疯狂抢购，震撼巨
惠，双重补贴，豪礼狂送的活动。

同时，大自然地板 2010 年厂家
巡回特惠专场，也在泰安光彩大
市场上演，极限的折扣疯狂秒
杀、交 100 抵 300、大自然强化
地板五折起售等活动让现场顾
客激动不已。除去家居、家电的
促销活动，富路 A5 还在活动期
间登陆泰安，厂家特举办大型促
销活动。凡在光彩大市场富路专
卖店购任一款富路车均可参加
抽奖活动。一等奖洗衣机 1 台，
二等奖机油 1 箱，三等奖水宜生
养生杯 1 个，四等奖滤芯 4 个，
四人一组无空奖即买即得；

整个活动期间，光彩大市场
主入口处有大量市民驻足围观，
三区百货区礼炮雷鸣、地板城里
人头攒动，为寒冬的泰城增添了
不少的光彩。

(杨春)


