
“留学生”、“服务员”、“搬

运工”、“车行”、“易货贸易”这

一系列急转弯似的转型发生在

一个人身上，说另类也另类，说

正常也正常。这种不按常理出

牌的善变个性正符合被外界打

上各种“标签”的“80后”。18岁

的时候高晓东就被父母送到国

外去留学深造，帅气的外表毋
庸置疑，再加上眼下又开起了

自己的公司，总会被人与“富二

代”这个词联系起来。高晓东的
确生长在一个条件优越的商人

家庭，如果非要把他目前的成

就跟家庭扯上点关系的话，那

也只能说是遗传基因的关系。

对于“80后”、“富二代”颇被

社会各界争议的两类人群，高晓

东表达了自己的观点：“‘80后’

还是比较有上进心、责任感的，

接受的教育更为完整，所以绝大

多数的‘80后’是愿意认真做一
点儿事情的。至于‘富二代’，跟
几零后没什么关系，只是起点比

较高，但这也是一种压力。眼下，

‘富二代’们被舆论诟病的那些

行为并不是主流。”在采访中高

晓东向记者吐露道“我的父母非

常开明，在我十八岁的时候就送

我到国外留学，当然，我也是很

愿意去的，他们希望我早日独

立，我也希望自己可以自立更

生。”由于当时高晓东还没有能

力支付学费，他坚持给父亲打了

个欠条，并承诺回国以后一定还

清。18岁的他孤身一人来到一个

完全陌生的国家，语言沟通和生

活习惯都要慢慢去适应，他说：

“既然都成年了，就不打算再让

家里养了，为了不让家里再给我
寄钱我白天学习课程和语言，晚

上就去打工，基本上你能想到的
兼职工作我都做过，从服务员到
搬运工，从快递员到垃圾处理

工，我基本做个十几种兼职自己

都记不住了。”常人都知道，打小

在蜜罐里泡大的孩子是不能吃

苦的，对于高晓东这样的经历不

免让人有点惊讶。“其实吃点苦

没什么，我不想一直在父亲的光

环下生活，这样我的光芒别人永

远看不见，我就默默地对自己下

了决心，回国我一定要创业，让

别人知道我也是有能力的。”他

把自己的想法告诉了家里人，父

母很支持他，也是因为这段国外

的生活体验，让他更加坚定了创

业决心，在他青春阳光的脸色让

人看到更多的是自信的笑容。

“开明父母 成就今天的我”

在留学的过程中，父亲到学
校看过高晓东一次，这一次探望，

让父亲心疼地流下了眼泪。

“当时，我告诉家里我过得
很好每天伙食也不错，其实为
了不问家里要钱，我过得很节

俭，基本每餐就是辣白菜、泡

菜，还有一个汤。父亲每次打电
话来说要给我汇点钱，都被我

拒绝了，我是个特别犟的人，既
然下定决心要自己赚钱养活自

己就坚决不要家里一分钱。后

来父亲来看我，看见我吃的食
物，他忍不住偷偷掉眼泪，问我
怎么不跟家里要呢？我说那是
您的钱，不是我的，我可以凭自

己的能力养活自己。”在第一年

的留学生活里，他就赚够了学

费，通过双手的努力，还给家里

一部分，出国前父母给的学费。

慢慢的他兼职的行业越来越

多，学到的知识积累的经验也
越来越丰厚，自己也开始攒了

一些创业要用到的启动资金。

就这样从一点一滴慢慢做起，

高晓东坚信自己离梦想越来越

近了。在一次饭店打工的时候

无意中看到，饭店和酒水商以
互换货物的方式合作，用饭店
的餐券换取酒水商的等值酒

水。这是他第一次对“易货贸

易”这个行业有了了解。但是也
仅仅是停留在认识的阶段，他

并没有想到也正是因为这次无
意中的接触，带给了开启了他

以后的创业大门的灵感。

宝剑锋自磨砺出 梅花香自苦寒来

“因为在国外已经有了点
积蓄，回国后就很快筹集起来

自己的小酒水店，开始经营一
些酒水生意，由于是初次开店，

没有什么经营经验，开始还算

可以，后来慢慢的光景就不行

了，到了年末还有一堆货没有

卖出去，我就上火啊，难道自己
的经营方式有问题么，我每天

都在琢磨，自我剖析自我反省，

到底问题出在哪呢。”面对每况

愈下的经营状况，父母对他还

是很支持的，也表示要支持他

点经费让他继续坚持，他倔强
的决绝了。

让他没有想到的是，不久

之后他与“易货贸易”真正的

“第一触电”。那是大年三十的

前一天，一个朋友说需要点酒

送人，但是要用车来跟我换，当

时我突然想起了在国外打工时

看到饭店老板和酒水商交易的

场景。我就想换就换吧，反正我
也没卖完，朋友正好也需要帮

忙。于是，我就用一后备箱的酒

水，换了一辆国产的小轿车。”

看着酒水被朋友拉走，他在想

“这么多的酒我要卖多久才能

卖完呢，要是每天都能拉走这

么一车该多好啊。”慢慢的他开

始萌生了做“易货”的念头。“开

始做的时候父母是不接受的，

他们认为这个行业很新，以前
没见过，大部分人都是不认同

的，但是我就是坚持我能做起

来，而且会越做越好，于是开了

我的第一家‘换客隆'，起初的一
段时间，是需要有市场预热期

的，开始一直赔钱赚吆喝，父母

不但不帮助反而各种阻挠，我
就是不服，我坚持认为我一定

能把店开起来。没过多久，我就

迎来了曙光，生意开始好起来，

一些客户知道了易货的好处，

纷纷回头找我订货要货，这是

父母看见我的生意做起来了，

也改变了原来的想法，由反对

变为默认后来转为支持。”

山穷水尽疑无路 柳暗花明又一村

“如果你跟一个企业家说，

把他的产品或服务卖掉，不付他

现金，给他另外的商品，他一定

会皱眉头；但是如果你告诉他，

买东西可以不用花钱，只要拿出

他现有的产品，他一定会喜笑颜
开。其实，仔细想来，这是一回

事，只不过我们常常拘泥于‘现
金为王’的思维定势罢了。我认

为评价事物的好与坏，主要看他

本身的利与弊，过去也有很多值

得发扬的东西，中国五千年光辉

灿烂的文化，可以永远推动社会

的发展，把货币使用到极限一定

不是件好事，任何事物都不可走

向极端。现代易货已被发达国家

认定为：是企业的另一个突破和

奇迹。”高晓东如是说。他认为总

是要有一些人去尝试新的东西，

开辟新的领域这样时代才会发

展，社会才能进步，年轻人就要

有不吃苦不怕输的精神。易货贸

易是一种对市场心的认识，也是
降低成本，节约开支的一种新的
经营模式，这种方式在西方已被

很多国家认可，只是在中国还没

有得充分到推广，不过就目前的

国内市场来看，可开发的潜力是
很大的。同时，他还告诉记者：

“就目前的经营状况来看，不久

就会在开发区再开一个更大的

分店，烟台的市场还是很有潜力

的，年轻虽然没有什么经验但是

却有打破陈规勇于创新的勇气，

我相信这个行业在未来的发展

中前景还是很可观的。”

“易货”是返璞归真？ 还是企业创新

现在工作对高晓东而言不
是乏味的事，所以干上12个小

时也不累，但还是要保持平衡。

压力就像一杯水，如果即将满

溢，接近边缘的时候，无论手上

的事多重要，他都会停下来。

“运动是非常好的减压方式。”

旅游、健身、慢跑……他都喜

欢。“运动的时候不但脑子放

空，得到休息，同时可以很好地

感受四肢，体会自己的生命力，

更好地活着。”他喜欢感觉四肢

传递出的生命力。“遇到不开心

的事儿，我通常会开车到海边

去看看大海，大海可以让我的

情绪平静下来，也可以让我冷

静的思考，沉淀一下思绪。保持

清醒冷静的心境对于一个人的

判断至关重要重要。”高晓东很

喜欢自驾游，他告诉记者，奔驰

在不同城市的公路上，打开车

窗感受风迎面吹来的感觉，这

是他最好的放松方式。“适当的

释放可以减压，但是如果放松

太久，我会感觉是浪费时间，毕

竟我还有自己的梦想。”他告诉

记者他认为：坚持，只要保持良

好心态、有备而战，成功不是没

有可能。商机是商业模式设计
的着眼点，创收是经营运作的

落脚点。好的创业模式必须能

够最大限度地创造商业价值。

在压力的边缘“刹车”

2010年是“80后”开始迈入30岁的元年。这标志着曾经被冠以“出位”、“叛逆”的

一代，正式成为中国社会的中流砥柱。然而“80后”一代往往是颇受争议的，富有创

造力的一代，他们年轻，有激情，勇于拼搏。作为80后的一员，青年创业者高晓东，

带给我们更多的是乐观开朗的人生态度和勇于挑战的创业精神。在当下的创业热

潮中，他淡定地强调：“你要知道你想要的是什么。”

所谓以货易货，即企

业将自身的产品与其他

企业交换，换回本应用现

金购买的生产原材料及

消费用品，从而达到减少

流动资金压力的目的。据

统计数据，易货贸易的成

本对比传统销售，可以为

企业省下20%的成本。为

降低企业库存，盘活资

金，越来越多的企业加入

到“易货族”的行列当中。

与原始的物物交换不同

的是，现代企业易货已从

原始的个人面对面低效

率易货，发展成通过网络

的企业对企业高效率易

货，企业只需在易货网上

将易出、易入的产品信息

发布，就能迅速、准确地

找到合作企业。对于现代

企业来说，易货交易不仅

是解决各种财务问题的

有效手段，也是企业营销

的强大工具。如果操作得

当，企业除了可以通过易

货盘活资产，还可以有效

利用过剩生产能力，增加

销售额；利用库存商品进

行投资、置换，获得现金、

债权、股权等收益。

易货贸易对企业的好处
1、节省现金支出，减

少流通环节，节约运营成

本：

现代易货贸易使企

业不用或少用现金，只

用自身的产品或服务，

便可得到所需的原料物

资，服务或债权，股权等

无形资产。

2、清理库存积压商

品，盘活企业资产：现代

易货贸易使企业得到原

先可能失去的大量增值

收入。

3、增加企业的销售

额：现代易货贸易使企

业有效利用过剩生产能

力或服务能力，增加销

售额或营业额。

4、增加一种新的营

销手段：易货使商家在保

持原有的现金交易渠道

不变的情况下，又增加新

的营销渠道，获得额外销

售。

了解易货贸易：

人物档案
姓名：高晓东
身高：177cm

爱好：自驾游 健身 看书
学历：本科

最崇拜的商界偶像：马云

人生格言：静坐常思自己

过，闲谈莫论他人非

职务：烟台市华民酒业有

限公司总经理
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高晓东：

80后创业者

玩起传统“货易货货””
专刊记者 牛蕊






