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今日运河·经济

车企不给力，车商攒订单
市民购车想搭“政策末班车”恐落空
本报记者 马辉 李倩

海外注册“不感冒”

济宁国际商标少

节能惠民补贴、汽车以旧换新、车购

税优惠……再过一个月，这些车市刺激

政策究竟会如何调整，现在并不明朗。对

消费者来说，5000-10000元的优惠，对

他们还是很有吸引力的。

12月1日上午，在某汽车销售广场
的一些4S店内，来看车的市民一拨接一
拨。“多数消费者都是目的性很强的，想
趁着年底出手购车，搭乘‘政策末班

车’。”一位销售人员说。

但事实上，情况并不像多数市民想
象得那么乐观，符合政策的畅销车型普
遍没有现车。“逛了大半个月了，相中了

几款车型，售价都在10万元左右，也符

合相关的车市优惠政策，但是都没有现
车，交上订金后需要等着，还有一个月这

些政策就要到期了，很有可能拿到车时
已经享受不到优惠补贴了。”打算近期购

车的市民王先生说，他看中一款售价为
12万元的合资品牌家轿，符合节能惠民

补贴及车购税优惠政策，现在提车这两

大补贴就能省下近8000元钱；如果年后

提车，这些钱恐怕就省不下来了。

基于这种背景，不少市民不再打算凑

年底的热闹了，“相中的车型没现车，有现

车的车型多不符合优惠条件，毕竟是大件，

与其慌慌张张地订下来，不如再等等，好好

斟酌一下，选择一款真正心仪的车型呢。”

赶“政策末班车”的计划眼看要落空，市民

李先生改变了主意，打算改打“持久战”。

本报济宁12月1日讯(记者 李倩) “国际
业务，品牌先行”，为加大海外企业的保护力
度，提高企业的竞争力和知名度，近日济宁市
工商部门对济宁近160家出口及潜在出口企

业，进行国际注册商标培训，但多数企业表现
并不积极。

“一天的培训会，刚开了半天下午就没几
家企业了。”工商部门负责此次培训的负责人
说，从目前掌握的数据来看，济宁进行国际注
册的企业仅7家，很多出口企业及潜在出口企

业还没有注册。孔府家、山推、樱花五金、兖矿
等企业在国外共注册商标155件，总量较少。

该负责人介绍，造成这种情况的原因，主
要是部分企业缺乏商标意识，有些企业虽然也
做着出口生意，但仅仅满足于通过代理公司出
口或贴牌生产，缺乏商标国际注册需求和动
力，因此对商标注册并不感冒。

“本土企业要走出国门，首先要在境外出
口国注册商标，保护自己的品牌。”济宁市工商
局相关负责人说，随着我国产品不断走出国
门，关于商标侵权的案例也层出不穷，一些国
内知名商标在出口国遭遇被抢注，导致出口受
阻丢掉国际市场，损失惨重。“像大宝在美国、

英国、荷兰、比利时、卢森堡被抢注，全聚德、三
鞭酒在韩国被抢注，红星在英国被抢注，大白
兔在日本、美国被抢注等等。”因此，在国外有
大量产品出口的企业，应该提早考虑进行商标
马德里国际注册，以防范商标被抢注的风险。

济宁冷库节能原则

成为山东地方标准

本报济宁12月1日讯(记者 李倩 通讯

员 刘雪华) 果蔬冷库如何节能，今后将有
标准可依。近日，由金乡质监部门组织制定的

《果品蔬菜冷库节能技术导则》标准，通过山
东省地方标准专家委员会审查，成山东省地
方标准。

该标准是金乡县继《地理标志产品金乡大
蒜》国家标准发布实施后，通过审查的第10项山
东省地方标准，也是全市唯一通过地标审查的
节能标准项目，将于年底前公布实施。据了解，

金乡县有大蒜、蔬菜加工企业600多家，恒温库
1200余门，年贮藏能力达到120万吨，该标准对
冷库技术改造、节水节能等方面均给予了技术
支持，该项目的实施，将有效解决冷库消耗资源
大、浪费多的问题。

对调整大蒜产业结构，重点发展大蒜冷
藏及精深加工业具有重大意义。

济宁20项目入围

国家和省火炬计划

本报济宁12月1日讯(记者 马文青) 12

月1日，记者从济宁市科技局获悉，在刚下达
的山东省2010年度火炬计划项目中，济宁市的
20个项目榜上有名。

其中，由鲁抗医药股份有限公司承担的
“酒石酸罗格列酮原料药及片剂”等6个项目
列入国家级火炬计划，山东润丰种业有限公司
承担的“润棉1号”等14个项目列入省级火炬
计划。20个项目总投资约6 . 8亿，其中银行贷款
9000多万，项目达产后，年实现产值30亿元，新
增利税2 . 7亿元，利润近3亿元，出口创汇3300

多万元。

据介绍， 火炬计划项目，是以国内外市
场需求为导向，以国家、地方和行业的科技攻
关计划、最新技术研究开发计划成果以及其它
科研成果为依托，以发展高新技术产品、形成
产业为目标，重点支持具有自主知识产权的电
子与信息、生物技术、新材料、光机电一体化、

新能源、高效节能与环保等领域的高新技术产
品。通过火炬计划项目的实施，造就一批高新
技术企业和企业集团。

拿现钱却提不到现车

不少市民改打持久战

“金九银十”是车市的传统旺季，在

济宁，虽然不少车商在10月底统计订单

量时，报表上的数字都远远超出了他们

的预期。但是，受汽车厂家产能不足的影

响，很多在9、10月就已订车的市民在11

月才拿到现车，原来处于淡季的11月也
呈现出“淡季不淡”的景象。

12月1日，记者从济宁车市了解到，

基于今年车市的持续高温，不少车商已
经提前完成了全年的销售任务，但这并
没让他们高兴地合不拢嘴，货源、现车，

成了他们翘盼的事。

“今年岁末的情况与去年差不多，一
些车市政策的走向尚不明朗，而拐点都

不谋而合地定在了年底。”某汽车销售广

场某合资品牌4S店的冯经理告诉记者，

10月底，他们就完成了全年的销售任

务，目前已售出2700多台车，同比增长
15%。小排量车市场需求量最大，目前库

存处于“饥饿”状态，一些车型的订单已
经排到了明年。

“全年的任务已经完成了，11月份

的销量为300多台，同比增长15%，但

是交了定金的车主还占一个很大比

例，我们也整天跟厂家沟通，预计厂家

到货最早也要等到元旦之后了。”另一

家国产品牌4S店的销售经理说，从该

店11月份的销量比例来看，大排量车

的销售比例占了整个销量的6成以上，

而去年则恰恰相反，不是今年小排量

车不受青睐，而是销售太火爆了，早早

就没了货源，库存饥饿的状态已经持

续了几个月了。

多数商家提前完成任务

手里还有大批订单

在振宁汽车广场某合资品牌4S店

内，由于缺货，车商甚至把已经订出去的

带有车膜的汽车摆到展厅内，抵挡一阵。

“现在还有30多份订单已经排到下个月

了，厂家缺货与刚性需求形成了强烈反

差。”该店一位马经理介绍，按照往年的

情况，为了冲量，岁末是车商的竞争节

点，各种力度较大的优惠政策会层出不

穷，但今年年底不用了，只做常规促销，

为的是为本品牌在年末排位时争一席之

地。

“现在，畅销车型已经成了稀缺资

源，拿现钱能提到车就不错了。最近到店

的客流比较平稳，与往年比，车民的意向
更明确，成交率更高。”某合资品牌4S店

的郭经理说，作为车商，既然完成了全年

的销售任务，又没有大量现车可卖，12

月份，车商肯定也不会拿出大量资金去

做促销了。

郭经理介绍，由于厂家生产能力是一

定的，即使工人三班倒，产量也是一定的，

难以满足市场的刚性需求。现在车商预期

的效果已经达到，销售虽然会继续，但是
市民指望岁末有大的优惠，恐怕很难了。

促销仅为排位增筹码

车市岁末难现大优惠

今年进入9月份以来，车商的日子比较好过，偶尔也发愁，但愁的不是销量，而是货源。用济宁
某品牌汽车4S店销售经理赵先生的话说：“不算明朗的‘车市政策’将使元旦成为一个节点，不少
想搭‘政策末班车’的市民成了岁末车市销售井喷的主力军。”而事实上，在多个政策的刺激下，济
宁畅销车型的订单已排至明年，很多车民搭乘“政策末班车”的愿望要落空。

由于货源紧缺，在某汽车4S店，车商将一辆贴有车膜的新车放在展厅内，而这辆车已经被预订出去了。 本报记者 马辉 摄


