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冬天姗姗来迟商家愁

电暖器卖不动 羽绒服促销忙
本报记者 谢晓丽

气象意义上的
冬天指连续 5 天平
均气温低于 10℃。
虽然已经立冬 20
多天，但聊城仍未
进入真正的冬天。
12 月 1 日，聊城最
高 温 度 攀 升 到
18 . 9℃ 。气象专家
介绍，聊城入冬还
得再等几天。晚冬
使取暖用品销售惨
淡，羽绒服则提前
刮起“打折风”。

居民>>

去年11 月耗电300 度

今年不到40 度

中通时代豪园居住的郭女士和一
位同事租房住，没集中供暖。去年 11
月份下大雪后，她和同学到香江市场
买了两个电暖风、两个电热毯。“因
为我们是合租，所以要记账，从账单
上看，去年 11 月份，她去供电公司
交了两次电费，每次 100 元，再次交
电费时，是 12 月 6 日左右”，郭女
士说，去年 11 月份，她用了约 300
多度电。

今年 10 月 7 日她们搬了家，新
家有空调，但一直没有开过。“从立
冬到现在，我没用过一次空调，电热
毯、电暖风也没开过。原来电卡里有
80 多度电，从 10 月 10 日到现在，还
有十几度。“近俩月才用了 70 度
电，一月还不到 40 度”，郭女士兴
奋地说，今年冬天省了不少电费。同
事姚女士说，不仅电费，连买衣服买
鞋的费用都省了。“我今天穿了一个
毛衣和一个棉绒外套，还热得出汗
了”，她说，如果天不冷的话，她今
年就不买羽绒服了。

羽绒服>>

提前刮起“打折风”

“新款八五折，满 400 减 40、
满 800 减 80，买即送，全部五折销
售……”，在金鼎商厦及五星百货
的羽绒服销售区，各个品牌的羽绒
服前都将促销信息标注在最醒目
的位置。虽然优惠幅度很大，但选
购羽绒服的顾客并不多。

记者注意到，多个品牌的新款
羽绒服定价 1000 多元以上的，价
格降了二三百元。原价六七百元的

羽绒服现在也在 400 多元。部分品
牌的优惠幅度甚至达到五折。

五星百货羽绒服主管朱女士
介绍，整个羽绒服市场的销售情况
都不乐观，与去年同期相比，销
量降了很多。

金鼎商厦三楼女装主管马永
灿说，十月份流传今年冬天“千
年极寒”的说法，带动了羽绒服
市场，商厦的羽绒服销量大增。

但十一月以来，天气暖和，羽绒
服的销量与去年同期相比有所下
降。“各羽绒服厂家都打折，往
年新款羽绒服折扣幅度很小，但
今年新款的折扣在八五折、七八
折左右”，他说，不仅打折幅度
增大，羽绒服促销的时间也提前
了。除了厂家搞的活动外，商场
也通过送油、送棉被等提高羽绒
服销量。

供热公司>>

怕居民嫌热 水温适当降低

昌润热电的一位负责人介绍，
在保证居民室内供暖达标的情况
下，热电厂“看天供暖”：如果天气
冷，出水温度就高，如果天气暖和
的话，出水温度就要适当降低。她
说，“今年冬天温度一直较高，热电

厂适当降低了出水温”
在谷庄小区附近居住的路先

生说，他家用煤球炉供暖，去年 11
月份，一天要烧 7 个煤球。但现在，
加上做饭和取暖，一天烧 4 个就足
够了。

立冬前后，莘县的陈女士买了
1000 多元的煤，准备过冬。但一个
月过去了，煤始终没排上用场。“现
在不冷，一点都没用”，她说，照这
种情况下去，今年买的这些煤根本
用不完。

电暖器>>

销量比去年
少三成

12 月 1 日上午，在苏宁
电器聊城分公司的电暖用
品销售区，记者采访的近 20
分钟内，没有人来看电暖用
品。导购员告诉记者，今年
的电暖风、电暖器的销量都
不好。按照往年，现在正是
取暖用品热销的最佳时间，
但现在，有时候一天不开
张，有时候一天仅卖出一两
台。“这些都不是必需品，不
是很冷，来买的顾客很少。”

百大三联二楼导购经
理白志勇介绍，今年电暖用
品的销售不乐观。“包括电
暖风、电油汀、电热毯等在
内的电暖用品的销量与去
年同期相比，下降了三成左
右。记者在电暖器区看到，
来看电暖器的顾客寥寥无
几。销售员田女士说，顾客
少，有时候只卖一台，最多
的时候一天能卖五六台，而
去年同期，电暖器一天能销
售二三十台。

在香江光彩大市场一
家电暖器销售店内，几位员
工正在聊天。“去年 11 月天
天去送货，今年闲着没事
干，有时候一天卖不出一台
电暖器”，老板说，现在购买
电暖用品的顾客很少，商店
的经营额直线下滑。“不止
我这一家店，估计整个香江
市场卖电暖用品的都是这
种情况”，他无奈地说，市民
省钱了，可商家惨了。

1 日，徒骇河两岸垂柳叶
子仍然很绿。

本报记者 邹俊美 摄

1 日，光岳路上两位女士穿着单薄，其中一个把外套脱掉拿在手中。本报记者 邹俊美 摄


