
9 只债基

首募吸金 288 亿

10 月以来，伴随存款
准备金率的连续上调和加
息预期，债市震荡下行趋势
加强。不过，四季度以来债
券基金的申报与发行却未
受大的影响，依然延续着三
季度的热情。

据统计，11 月以来，9
只债券基金相继成立，分别
为博时转债、海富通稳固收
益债券、南方广利回报债
券、易方达岁丰添利债券、
中银双利债券、鹏华丰润债
券封闭、天弘添利分级债
券、银华信用双利债券、中
欧增强回报债券。此外，富
国可转债基金已经发行目
前等待成立，华安稳固债券
基金正在发行中。

据财汇数据统计，上述
9 只 基 金 共 募 集 金 额 约
288 . 78 亿元，平均每只基金
募集金额约为 32 亿元。

(郭素)

随着人们生活水平的不
断提高和生活节奏的加快，
人们越来越不愿意花费大量
时间洗衣服，于是洗衣业应
运而生。据权威调查显示，洗
衣业可以达到 8 0 % 的平均
利润空间。有关统计表明，目
前我国洗衣网点的数量很
少，平均每 25 万人才有 1 台
干洗机，远远满足不了消费
者的需求。毋庸置疑，洗衣业
将是一个潜力极大的朝阳行
业，而巨大的市场空间更让
投资者加速进入。

王先生夫妻俩以前同在
一家知名的化妆品公司工
作，单位、待遇都不错，让很
多人羡慕不已。但王先生认
为自己的付出和回报不成比

例，于是，“自己做老板！”的
欲望越来越强烈！他下定决
心要开店创业。凭借多年的
经验，王先生决定选择与人
们生活密切相关的行业，这
样不会像一些流行性的行业
只是红火一时，另外还要风
险小、能尽快盈利。

王先生白天考察，晚上
琢磨，总是找不到满意的项
目！难道创业无门，就这么放
弃？“我去洗衣的时候，看到
那家朵拉洗衣店生意很好，
要不咱也开家朵拉洗衣店？”
爱人脱口而出的一句话点醒
了王先生。干洗店这几年虽
然开了不少，但档次高的寥
寥无几，品牌连锁店更少，回
想起他以前的一些朋友、同

事买了贵重的衣服，自己没
法洗但又不放心送到那些杂
牌小店的无奈的情景更增加
了他的兴趣。于是他第二天
就与朵拉总部取得了联系。
王先生被朵拉国际化的品牌
形象、先进的绿色环保干洗
设备、完善的加盟运营体系
所打动。参观了数个朵拉连
锁店后，王先生坚定了加盟
朵拉的信心。

2007 年 9 月，王先生签
定加盟意向书。朵拉公司房
源部开始为他找房，按照总
部严格的商圈考察流程，在
确保周边消费能力、人口数
量、流量等指标的前提下，总
部通过筛选比对、实地考察，
终于在一高档社区旁找到了
租金与位置都比较合适的店
面。经过总部对王先生及新
员工进行全面的经营理念、
店面管理、技术知识培训，店
员对朵拉先进的石油干洗设
备应用自如，并掌握了从收
衣、消毒、洗涤、污渍处理、高
压熨烫、包装等规范的技术
流程。10 月 6 日，在周全的
策划下，王先生的朵拉洗衣

店隆重开业……
令人惊喜的是，刚开业

没几天店内营业额即达到两
万元，之后，朵拉洗衣店凭借
宽敞整洁的店面形象、透明
化的店面布置以及精湛的技
术，逐渐在周边形成了良好
的口碑，很多顾客把在别的
店洗不了的衣物拿到王先生
的店里来洗……一年后，王
先生的开店投资全部收回！
现在王先生的店拥有持卡会
员近千名，并成为金融行业、
教育行业等多家单位的团体
洗衣定点单位，几乎每天衣
物输送线上都是满满的。

去年年底，王先生的第
二家朵拉洗衣店也红红火火
开业。现在，王先生对当初选
择了朵拉非常庆幸！当亲戚
朋友询问他的创业经验时，
王先生认为，选准一个项目
相当重要。同时他总会积极
地向亲朋推荐朵拉洗衣店：

“朵拉国际洗衣连锁在国家
商务部特许连锁经营企业有
备案，是有一定规模和信誉
度的连锁企业；高质量的洗
衣服务又使朵拉成为 2 0 0 9
年第十一届全运会指定洗衣
服务机构。从开店开始，朵拉
总部一直都有相关工作人员
提供服务，为促进店内销售
提供了有力支持。经过这几
年与朵拉洗衣总部的沟通与
合作，朵拉洗衣非常值得信
赖，如果想加盟干洗店，就选
择朵拉，准没错！”

现在正是洗衣行业旺季
期，同时也是开店最佳时机。
因有了前两家店的开店经验
和资金积累，王先生想进一
步扩大经营规模，向总部又
提交了加盟第三家店的申
请，他一有时间就开着自己
的爱车协助公司房源部找
房，想尽快把第三家店开起
来……

在这个气温逐渐走低的
季节，热气腾腾的火锅带给
了我们无尽的暖意。冬季对
喜爱火锅的美食一族来说，
心情是无比欢喜雀跃的，因
为这意味着热爱火锅的食
客，又可以大饱口福。为满足
广大老餮的愿望，工行牡丹
信用卡冬季火锅美食 12 月
起火热“开涮”。

一、活动时间
2010 年 12 月 3 日至 12

月 31 日
二、活动对象

工商银行济南地区发行
的牡丹信用卡(含军队、预算
单位公务卡、牡丹社保卡、牡
丹铁路年金卡、牡丹住房公

积金卡)
三、活动内容

活动期间，在指定火锅
店刷工行信用卡享受“菜金
满一百送一百”的特别优惠，

多刷多赠。
四、活动细则

1 、在指定火锅店刷工行
信用卡，菜金每满一百赠一
百店内抵用券，店内领取。

2 、每卡每天不限定消费
次数，已参与返券的 POS 凭
条超出部分金额不予以累加。

3、参与活动的持卡人，需
配合登记姓名、电话、卡号等

基本信息，留存 POS 凭条。
活动垂询：工行各营业

网点及 95588
工行山东省分行营业部

银行卡中心享有最终解释权

另类海外游浮出水面

海外旅游项目作为信用卡的
增值服务，近年来逐渐趋同，一些
常规优惠项目的吸引力逐渐下
降，具有特色的另类海外游项目

慢慢浮出水面。
建设银行信用卡中心的客服

人员告诉记者，建行信用卡年底
推出的海外游活动很多，其中咨
询南非、毛里求斯路线优惠活动
的人最多，欧美这些常规的项目
咨询的人反而少一些。记者了解

发现，建设银行在年底针对不同
的卡推出了欧洲、美国、澳洲、东
南亚、非洲等多条旅游优惠线路，
其中，欧洲、美国全境之旅的优惠
幅度最大，订购行程每卡立减
3000 元，而非洲、毛里求斯线路的
优惠金额是立减 2000 元。

特色海外游同样是信用卡高
端客户服务领域的“加分题”，招
商银行针对其白金卡客户推出了
“日本早期防癌健康之旅”活动，
行程包括早期防癌健康检查，发
现和排查 30 0 多种早期癌症，建

立私人健康档案，提供跟踪健康
管理等，虽然每人 9 . 8 万元的费
用并不便宜，但记者随机采访了
几位白金卡客户，多数认为若自
己需要并非不可接受。

联名卡借假期行情揽客

年底的假期将至，出游高峰
让机票成为紧俏货，各种航空联
名卡的优势凸现。

记者调查发现，目前，中信银
行推出了刷卡直接送里程的优惠

项目。中信银行航空联名卡在
2011 年 2 月 28 日之前，在自然月
内交易满 9 笔且每笔满 99 元，即
可获得 40 0 航空里程，其中包括
国航、南航、东航的中信联名卡。
据了解，这些联名卡，平时为 15-
18 元兑换 1 里程，此次活动相当
于 2 . 2 元积累 1 里程。

另外，中国银行则采取积分奖
励形式，2011 年 2 月之前，后一个
月比前一个月多刷 500 元即可获得
1 万积分的奖励，最多可获 2 万积
分，里程积累也随之猛增。(崔欣爽)

中国银联于近期宣布银
联卡境外业务开通国家和地
区已达 98 个，中国银联全球
受理网络已初具规模。同时，
中国银联正式推出新的品牌
标识语———“银联随行 世
界随心”。

作为银行卡组织，中国银
联成立八年多来，始终坚持与
银行、商户、持卡人等合作共
赢，推动银行卡产业发展，服
务经济社会发展。伴随着中国
经济的崛起，中国银联已成为
世界上发展速度最快的银行
卡组织。银联卡深入了七亿持

卡人的日常生活，走进了境外
98 个国家和地区。中国银联
的高速成长，不仅便利了人民
生活，推动社会经济发展，更
日益成为中国与世界交流合
作的重要纽带。
“银联随行 世界随心”

作为新的品牌标识语，清晰表
达了中国银联“立足中国，走向
世界”的品牌愿景，作出了银联
卡全球受理的承诺，彰显中国
银联推动产业发展的责任感和
对未来的信心，体现了银联与
产业各方“共享成长”的品牌理
念，代表银联品牌建设进入新

的发展阶段。
“银联随行”，体现银联

紧贴持卡人生活，通过便捷、
安全、高效的服务，全方位满
足持卡人多元化支付需求；
“世界随心”，表达持卡人通
过不断延伸的银联全球受理
网络，享受高品质的支付体
验和不受地域国界限制的精
彩生活方式。

随着新的品牌标识语的
推出，中国银联将进一步加
快将“银联”打造成为国际主
要银行卡品牌的步伐，在境
内外树立亲和、活力、自信的

品牌形象。中国银联将奉行
和谐合作、真挚服务、超越品
质、勇于创新和诚信有责的
价值理念，为合作伙伴提供
更广阔的发展空间，为持卡
人带来更便利、安全的支付
服务，为国际银行卡产业发
展注入新的活力。

近年来，银联在品牌建
设上成果斐然。AC 尼尔森
的调查显示，银联品牌在中
国境内的知名度、美誉度连
续三年高居同业首位。持卡
人对银联品牌贴近民生、便
利可靠等特性高度认可，对

银联标准卡、银联境外受理
网络，乃至出国用卡免货币
转换费等深度品牌认知逐年
提升。与此同时，中国银联
还积极推动境外发行银联标
准卡，为境外人士到中国工
作、旅游、学习提供支付便
利，目前已有 10 多个国家
和地区的金融机构正式在境
外发行了当地货币的银联标
准卡。银联卡不仅得到了中
国持卡人的认可，而且得到
了越来越多国家和地区持卡
人的认可。

(段好勇)

信用卡海外游“不走寻常路”

银联随行 世界随心

银联卡可在 98 个国家和地区使用

畅刷牡丹卡 火锅享半价

工行牡丹信用卡冬季火锅美食节“开涮”

商家名称 预订电话 地址 活动内容

阿香婆 0531-81768788 经十一路 34-19 号 济南美食街中段路南

菜金满 100 元

赠送 100 元代金券

红鼎豆捞 0531-87503333 历城区经十东路奥体中心体育场 1 楼西侧

老洋行 0531-69907666 槐荫区纬六路 27 号

槐荫邱氏至尊顺风肥牛 0531-67779977 槐荫区经二路 385 号时代广场 4 楼

香噹噹 0531-86918800 历下区泺源大街 226 号

多来士时尚火锅 0531-87925165 市中区纬五路 81 号

玉蕈园（和平路店） 0531-86550055 历下区和平路 46 号

玉蕈园（经十路店） 0531-87923555 槐荫区经十路与纬七路交叉口

骄龙蒙古王火锅城 0531-88552563 工业南路 104 号

悠优自助火锅城（泺源店） 0531-55504797 泺源大街圣凯摩登城肯德基东侧 午餐原价 43 元，晚餐原价
48 元，持工行信用卡分别
为 36 元、38 元。悠优自助火锅城（北园店） 0531-55504798 天桥区北园路与历黄路交叉口往东 180 米路南

部分活动商户(更多火锅店正在签约中，敬请关注)

开店赚钱新选择
对投资开店的人来说最重要的是赚钱！稳定的赚

钱！纵观诸多项目，洗衣业脱颖而出。它立足百姓基本
生活需求，是服务行业中的朝阳产业，市场前景广阔；
与百姓生活息息相关，市场风险性小，是一种长期稳
定的投资项目；单位运营成本较低而收益率较高，人
员投入少，便于操作和管理；属于中小型投资项目，适
合个人投资。

好项目 大品牌 投资少 收益高

朵拉国际连锁：400-8095-777、0531-86117788

年底购物季，考验各银行增值服务的时刻即将到来，由于各种
信用卡之间的功能差异不大，类型细分和增值服务逐渐趋同，对于
客户的争夺，一些不同寻常的服务项目、更加贴近客户的促销方式
显现出优势。

格理财视点

稳健型银行理财品

收益率上涨

一系列的货币市场调控
工具已逐渐使银行间市场资
金收紧至今年以来的高位，银
行理财产品尤其是以债券和
货币市场工具类为主要投资
对象的稳健型理财产品，收益
率也开始上涨。

普益财富监测数据显示，
和 10 月相比，11 月人民币债
券和货币市场工具类产品关
键期限点平均预期收益率普
遍出现上涨。其中，7 天期产
品由上月的 1 . 94% 上涨至
1 . 99%；1 个月期产品由上月
的 2 . 37% 上涨至 2 . 38%；3 个
月期产品由上月的 2 . 71% 上
涨至 2 . 74%；6 个月期产品由
上月的 2 . 97% 上涨至 3 . 09%；
9 个月期产品由上月的 3.28%
上涨 0.04 至 3.32%。
“虽然，和央行票据发行

利率及上海银行间同业拆放
利率相比，债券类银行理财产
品平均预期收益率上涨幅度
并不很大，但作为稳健型理财
产品，与同期限银行存款利
率相比，此类产品平均预期
收益率仍具有优势。”普益
财富表示，以 3 个月和 6 个
月期的债券类产品为例， 3
个月期产品的平均预期收益
率比 3 个月期定期存款利率
高出 83 个基点，而 6 个月期
产品的平均预期收益率则比
6 个月期定期存款利率高出
89 个基点。在加息预期之
下，投资者选择短期产品成
为较为安全且收益有保障的
投资决策。 (马庆圆)

12 月 10 日开基净值
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