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本报 12 月 19 日讯(记者

周锦江) 18 日，由潍坊市汽车
流通行业协会和齐鲁晚报共同

举办的“ 2010 年岁末精品汽车
展”隆重开幕。28 家参展企业带

来 50 余个知名汽车品牌，高档

车与小排量双双出现抢购场面，

两日共有 174 辆车被订。

记者了解到，此次车展汇集

了 20 多家汽车厂商、50 余个知

名汽车品牌、200 余款新车。为英

国皇家所青睐的 SUV 品牌路虎

带来了价值 6 0 余万的“神行

者”、百余万的“发现”。价值 200

余万元的“揽胜”成为当日现场
的明星车型，400 余万元的加长
版“揽胜”更是赚足了眼球。世界

顶级奢华汽车品牌捷豹、奔驰、

奥迪、宝马等车型均悉数携旗下

经典车型亮相，为潍坊车迷带来

一场高品质的岁末汽车盛宴。

车展上，经销商纷纷让利，

推出巨额优惠、亮出价格底线，

为购车族提供一站式的购车体

验。部分小排量车型甚至折扣超
过四成，引得不少观望族忍不住

出手购买。

2010 年岁末，国家购置税政

策调整，车船税呼之欲出，但在

车展上仍出现了鲜见的抢购狂

潮。记者了解到，仅路虎品牌就

拿到 5 辆的订单，其中两辆“揽

胜”、三辆“神行者”，价值 600 余

万元。

记者在现场采访发现，车企
们出于销量或利润考虑，选择了

不同的发展路径。但业内普遍认

为，随着一系列新政的推出，中国

汽车消费结构未来或多或少将受
到影响。专家表示，目前 1 . 4T、

1 . 6、2 . 5 至 3 . 0 排量的车型，销量

明显增长。新车船税政策实施后，

将加速乘用车需求的结构性变

化。高端车购买人群对税收、油价

等开支变化不太敏感，普通人群

多会选择小排量车型，未来车市
将呈现两极化发展。

据介绍，新的汽车品牌不断

落户潍坊，新概念与新车型不断

推出，汽车销量屡创新高。11 月

份在杭州召开的全国汽车行业

高峰论坛上专家说，全国汽车销
量看山东，山东汽车销量看潍
坊。潍坊的汽车销售在近几年仍

有较大的发展空间。预计今年潍
坊汽车销量将突破 20 万辆，潍
坊的汽车保有量列全省首位。

潍坊岁末车展引爆购车狂潮
高档车、小排量合唱主角，两日订出 174 辆车

本报 12 月 19 日讯(记者

周锦江) 车市竞争日趋激

烈，潍坊市每百户机动车保有

量已经达到 17 辆左右。19 日，

记者在车展上采访发现，八万

至二十万区间的车型关注度

见涨，业内预测二三线城市结

构将出现变化，不再是劲销皮
卡、微客。

据了解，目前二三线城市
的每百户家庭的汽车保有量

多在 10 辆刚出头，而潍坊已

经达到约 17 辆。调查显示，因

为潍坊县域经济比较发达，不

少人购买皮卡、微客，因此汽
车的功能既是家用也是商用。

而目前却在发生着微妙的变

化，八万元至十万元的汽车受
到了极大的关注度。

昌乐籍的左俊先生经营

一家餐厅，当日准备挑选一辆

15 万元以内的轿车。左俊说，

餐厅有一辆小皮卡，平时既拉

菜也拉人，随着经济好转，想
换一辆好一点的车。

业内分析，以往经济型轿

车、皮卡车、微客主打二三线

市场产品的格局或将发生改
变。除了仍将占一定优势的自

主品牌汽车之外，二三线城市
消费者对汽车品质的要求和

改善性需求将为合资品牌带

来新的机遇。

据介绍，激烈的竞争促使
各路车企采取不同的策略应

对。吉利的做法是，依靠旗下

三大品牌十几款车型全面出

击二三线市场。而合资品牌则

采取先抢占市场的策略，大

众、丰田和奥迪均有向二三线

城市扩张网络的计划。

记者从现场的订单情况

看到，现代悦动、伊兰特、途

胜、东风日产天籁、奔驰、长安

福特、斯巴鲁等车型都成为创

下了不错的销售业绩。

“二三线城市的特点决定

自主品牌汽车会受到欢迎，但

合资品牌较擅长的营销手段

和品牌影响力也会带来激烈

竞争。”潍坊天盛汽车销售服

务有限公司的张君说，对消费

者来说，充分的竞争无疑是好

事。

车市竞争将日趋激烈

皮卡、微客不再劲销

新车可以先租后买
最低日租金仅为 50 元

本报 12 月 19 日讯(记者 宋昊

阳) 18 、 19 日的车展中， SUV 品
牌路虎车系吸引了市民的注意力，

两天下来，共有 2 辆揽胜、 3 辆神

行者现场成交，另有 30 多辆车被预

订，但价值 458 万的加长版揽胜展

前就被订走。

此次车展，路虎带来了潍坊极其
罕见的加长版揽胜，价值 458 万。而到

19 日车展结束为止，记者了解到，并没

有购车者就这辆本次车展的“标王”达

成购买意向，反倒是 3 辆价值 60 余万

的神行者 2，以及 2 辆价值 200 余万的

揽胜被买家在车展现场买走。

“潍坊的整体消费水平确实不如

北京、上海等大城市，但高端消费

者并不在少数。”潍坊路虎汽车销

售服务有限公司的品牌总监朱希峰

介绍道，由于路虎品牌车系以高档

车为主，并不是走大众化路线，购

车者也局限在企业家等高收入人群

中，因此潍坊的整体消费水平并不
会对路虎车系的销售造成太大影

响。记者了解到，两天的车展路虎

共售出的 5 台车，总价值 600 万左

右，另外还有约 30 辆车被客户预定，

销售额相当可观。

价值 458 万的加长版揽胜是本

次车展的“标王”，然而前来观车的购

车者对其却有点“望而却步”，暂时并
没有客户有购车意向。对此，公司总

经理丛洪波向记者介绍，像加长版揽

胜这个价位，对于潍坊购车者来说就
比较“吃力”了，不过公司并不担心

“标王”无人问津的情况，一方面，该
车的性能顶尖而数量较少，外地购车

者也可以“闻名而来”，到潍坊购车；

另一方面，该车已经早早被客户预订

下来，此次车展只是进行展出。

小排量现车难求
市民担心错过优惠末班车

本报 12 月 19 日讯(记者 宋昊

阳) 19 日，记者在富华车展采访发

现，由于小排量车型热销，而一些车

型近期拿不到现货，使得不少最近有

购车意向的市民担心会错过购车优

惠的“末班车”。

“现在买车，还能享受购置税优

惠和节能补贴吗？”在 19 日的车展现
场，不少市民先生向车展工作人员问
道。据了解，今年，国家减少了车购税

的优惠幅度，税率调整为 7 . 5%。如果

明年元旦后优惠取消，消费者届时购

车相当于比现在涨价 2 . 5%。家住奎

文区的刘志民先生听说，目前对小排

量汽车实施的购置税等优惠政策明

年可能取消，特地来到富华车展询问
能否搭上“优惠末班车”。

“还是现在买车划算。”刘先生给
记者算了一笔账，现在如果能买到一

款 10 万元的小排量车，以 2 . 5% 的购

置税优惠差价计算，将比明年买车少

花 2500 元左右。

而由于年底赶上购车旺季，再加

上今年可能成为购置税优惠“末班

车”的情况，使得许多本来就货源紧

张的经销商更是现车紧缺。在车展现
场，北京现代的一位工作人员说，现
在小排量车源非常紧缺，不少热销的

车型，像伊兰特、悦动等都已经断货，

市民要买车只能预订。“但是就算现
在预订，也要过上差不多一个月才能

提车，到时候恐怕就赶不上优惠政策
了。”工作人员告诉记者。

而长城汽车的销售人员霍先生

告诉记者，车展上展出的 3 款腾翼等

多数小排量车型在 4S 店里没有现
车，需要预订，仅剩的炫丽 1 . 5L 车

型现车也所剩不多。“厂家现在每

月生产 13000 辆车，但还是供不应

求，现在预订也不能保证一定能赶
在月底前为客户订上车。”霍先生

告诉记者。

记者在采访中还发现，由于有

一些车型拿不到现货，导致无法享
受优惠政策，所以不少急于搭上

“优惠末班车”的市民不得不改变

原有的购车计划，比如选购一些相
对冷门但有现货的小排量车型，或

者干脆放弃在年底前拿到车的打

算，改为接受在春节前提车的选
择。

高价车成了大赢家
路虎车现场成交 5 辆，共预订出 30 多辆

“岁末精品车展”现场热闹非凡，吸引了潍坊市民的眼球，两日共有 174

辆车被订。 本报记者 吴凡 孙国祥 摄

本报 12 月 19 日讯(记者

周锦江) 18 日，东风日产
玛驰轿车可以先租后买，受到

不少工薪一族的青睐。据销售
人员介绍，如果租一天约需二

三百元，如果租一年，每日租

金低至五六十元，一万多元就
可以开一年新车。

“只需提供一张透支金额

在 5000 元以上的信用卡就可

以把车开走”，销售人员介绍

说。在车展上，价值 8 . 39 万元

的东风日产玛驰轿车成为现
场的一款“另类”车型。该车销
售顾问王增亮说，只要有一张

授信额度在 5000 元以上的信

用卡就可以办理租车业务，这

辆车已经上好车牌并交上了

全险。如果只租一天，租金约

在 200 多元。而如果租一年或

者两年的话，这辆车的日租金

仅为 50 元左右。而且租车者

不用为车辆受损、掉价等问题

困扰。

中学教师李宁勋先生对

这款车表现出极大的兴趣。李

宁勋说，5000 元只是押金，放

在信用卡里也是放着。租一年

新车的价格才一万多元，还在

可以接受的范围之内。李宁勋
告诉记者，他小舅子买了一辆
11 万元的某知名品牌车，开了

两年之后，算上降价、折旧等

各种因素，只卖了 7 万多元。

和租一辆车的花销区别不是
很大。而如果拿着几万元再做

投资的话，则更划算一些，毕

竟汽车是一种纯消耗品。

据了解，汽车租出之后成

为旧车将直接进入旧车市场，

以旧车的价格再对外出售。目

前还只有东风日产玛驰这一

款车型参与这一活动，未来还

会有更多车型参加。

“先租再

买”东风日产

玛驰推出的

“易租车”引

来不少尝鲜
市民。本报记

者 吴凡

孙国祥 摄

靓车盛宴


