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财经

茅台一年内六次提价，五粮液元旦涨价10%

高端白酒年年末末““撒撒酒酒疯疯””
本报济南12月21日讯(记者 李

克新) 只给了一个很雷人的理由，

高端名酒不经意间就将价格提升到

了千元时代。贵州茅台一年内六次

提价，飞天茅台市场价直逼1388元，

五粮液元旦涨价10%，消费者惊呼，

高端白酒年末“撒酒疯”。

CPI持续走高，中国高端白酒应

该是最好的例证。日前，贵州茅台表

示自明年元旦开始，上调产品出厂

价，平均上调幅度为20%左右。而在

此之前，53度飞天茅台第一个突破

千元大关(年初出厂价499元，目前

最高售价已达1388元)。中国高端白

酒又一代表五粮液，此前也向经销
商提出了明年元旦涨价的通知，涨

幅达10%。

高端白酒为何集中涨价？先
看看厂家的雷人理由：茅台集团

总经理袁仁国认为，提价首先考

虑到几个因素，兼顾国家、消费

者、投资者、经销商和企业的利

益；第二，茅台酒市场的供需矛盾

非常突出，此外也是为了茅台酒

的战略考虑，提价只是为了调节

经销商的利润。五粮液方面表示

提价是“为了满足消费者身份需

求”，引发舆论围攻。

省白酒工业协会有关专家告诉

记者，贵州茅台这已经是一年内第

六次涨价了，飞天茅台俨然成为

千元白酒的代表。就在一年前的

12月7日，茅台发布公告称，“从
2010年1月1日起上调出厂价幅度

约13%。”当时，53度茅台出厂价

仅为499元。消费者面对涨价的理

由，只能戏称为“撒酒疯”。中国白

酒每瓶一般是500毫升，飞天茅台

1500元的“天价”，可以换取一台20

多英寸的液晶彩电。

“像茅台这样的具有独特文

化底蕴的白酒品牌，因为不可复

制，它的涨价具有特殊性。但有人

鼓吹茅台涨到2000元、3000元也
不是神话，这有点不负责任。但无

论怎么提价，白酒企业要充分考

虑消费者的心理承受能力和意
愿。”白酒专家如此说。

本报济南12月21日讯 经

过两年多时间筹备，山东省陕西

商会将于12月26日在济南南郊

宾馆举行成立仪式。中央及国家

部委领导、山东陕西两省及相关

部门领导、全国陕西商会会长、

在鲁工作的陕西籍老领导等社

会各界近400名代表将参加成立

仪式。

在鲁陕两地省委省政府的

关心支持下，山东省陕西商会聚

集了大批企业家和优秀人才。目

前商会的陕西籍会员企业数达

二百余家，企业资产几百亿元，

涉及投资、地产、建筑、传媒、律

师等多个行业和领域。

山东省陕西商会所有会员

来到山东、扎根山东、融入山东。

多年来，陕西在鲁企业扶贫、救

灾、捐资助学等累计达2000余万

元，参与各种社会公益活动200

余次。

山东省陕西商会是经山东

省发改委、山东省民政厅批准，

在济南市成立的具有法人地位

的非营利性社会团体，将为促进

鲁陕两地经济文化交流与合作

做出努力。 (本报记者)

本报济南12月21日讯(记者

马绍栋) 记者日前从省林业局了

解到，我省林业“十二五”发展目

前已经确定，拟到2015年全省新

增造林1000万亩，新建农田林网

2250万亩，森林覆盖率达到25%以

上；林业产业总产值达到2500亿

元，形成生态良好、产业发达、文

化繁荣的现代林业发展格局。

山东省陕西商会26日济南亮相
陕西籍会员企业数达二百余家

我省确立林业“十二五”发展目标

五年实现森林

覆盖率超25%

新华社合肥12月21日专电

(记者 卢尧) 贵州茅台集团总
经理袁仁国20日在合肥表示，明
年1月1日茅台酒提价后，将实
行“限价令”，经销商普通茅台酒

销售价格不得超过每瓶959元。

袁仁国解释说，涨价前，市
场上的普通茅台酒价格已经超
过1000元，达到1200元左右，这
次涨价随即出台限价令，经销商
的销售价格不得高于每瓶959

元。这样做的主要目的是调节经

销商的利润，对消费者并未构成
伤害，这样也兼顾了多方利益。
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贵州茅台出台“限价令”：

普通茅台每瓶

不得高于959元


