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天边：我在上海的一家广告公司

工作，最近咬牙买了一个标价 5700 元

的 erragamo 白色挎包。我去年才从学

校毕业，现在一个月收入也不过 4000

元左右，为了买这个包，我两个月没有

买一件衣服，天天在公司吃盒饭。相比

套装来说，一个包可以天天带，背好多

年都不会过时，而且挎上后确实整个

人的气质就不一样了，特显档次，我觉

得这是最划算的消费了。

妍心小狐：奢侈品之所以昂贵，是

与它的品质分不开的。我有一条 4000多

的裤子，已经穿了 3 年了，依然很经典。

同样，一个 1 万元包包的品质肯定要好

过一个 100元的包。

令狐补充：由俭入奢易，由奢入俭

难。我想对年轻人说：千万不要太早接

触奢侈品，一来金钱遭不住；二来，用

惯了真的戒不掉。

农家女儿：这些年轻人都是“富二代”

吗？其实不然，他们中有相当一部分收入

不高，甚至没有收入(学生或啃老族)，但他

们会利用超前消费方式(信用卡透支)或借

贷款，还会用省吃俭用几个月后攒下的薪

水去购买成千上万元的名牌包，然后提

着这个包

去挤公交车。

大漠媳妇
儿：象征身份的

奢侈品也许会成

为年轻人奋斗的动

力，鞭策他们努力工作。但不想踏实工

作，却想图捷径，不劳而获，难免会铤而

走险，付出代价。

别问我是谁：要量力而行，已有的

经济实力只能享受一次奢侈消费不强

求两次，更不要因为自己不能像别人那

样时时享受到奢侈消费而消得人憔悴。

春天里：如果有经济实力，买几件

奢侈品确实无可厚非。但现在有部分

人因为羡慕有钱人，想要攀比、跟风，

在经济实力达不到的情况下硬着头皮

买奢侈品，使得自己入不敷出，这是不

值得提倡的。

排山倒海：一个人，如果只能靠奢

侈品来堆积自信，那一定是他的内心

有着无法掩饰的自卑。

柳春风：没钱还热衷买奢侈品，这

是一种畸形消费。我还不算太老，身边

不乏那些追求名牌的年轻朋友，但我

并不觉得我不穿名牌有什么丢脸

的，也不觉得那些用奢侈品的人就

高人一等。我也认识一些比较有实

力的朋友，他们并不追求名牌，只要

求穿得舒适就行，非重要场合着装

简约大方就行。我想，很多有钱人正

因为已经够自信了，不怕别人误认

为自己没钱。相反，那些内心不够强

大的，需要用名牌来装点自己的人，

其实也是虚荣心作祟。

独行侠：据说有些外企里的女

白领，为了在气势上压倒人，几乎把

工资都用来买奢侈品，而回家没人

看到时则煮泡面吃，更别说来自房

贷以及其他的压力。这样的紧张与

吃力，很难让人相信，她在穿名牌服

装时，能流露出自信的感觉。自信不

是用名牌堆积出来的，一定要有内

心的从容才行。

世界上奢侈品消费的平均水平是拿出自己财
富的 4% 左右去购买，有调查发现，中国的一些消

费者特别是年轻人，花在奢侈品上的财富甚至不
止 40%。中国奢侈品消费者的年龄大约在 20 岁到
40 岁，而欧美国家奢侈品消费者的年龄大多在 40

岁至 70 岁。不差钱买得起奢侈品的年轻人只是少
部分，而那些“差钱”的年轻人为何也如此热衷购

买奢侈品？对奢侈品，他们更多是迷恋还是无奈？

为生活中的“小人物”

动
周天成、罗炜都是深圳市某学校高三年级学生。1 月 1

日上午，两人看到一位老奶奶跌倒在路边，满脸是血。路人见

状，都不敢上去搀扶。他俩挺身而出，扶起老人。拦了一辆的
士车，把老奶奶送到医院包扎治疗，并为她垫付了医药费。

穿舞鞋的兔子：奖励是

应该的，应该宣扬一种助人

为乐的精神，营造一个温馨

和睦的大家庭，唤起人与人

之间的关怀，两个青少年都

能够做到，相信令许多成年

人都觉得惭愧。让我们都做

一个有善心，有同情心，有助

人之心的“雷锋”吧！

玛法里奥：这才是正道，

这才是中华民族的传统美德，

这才是我们应该效仿的，这才

是媒体应该关注的焦点。

蓝色之心：两人扶危济

困、救死扶伤的行为，代表着

一种精神、一种风尚、一种导

向，其精神高尚、价值可贵、意

义非凡。

是非圈：因为彭宇案，老

人跌倒扶与不扶，成为国人遇

到此类问题的尴尬，也是人们

关注的法律和道德难题。而这

两个学生用行动回答了这个

问题。
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实力媒体 更专业优惠
欢迎新老客户及

业务相关单位来电洽谈

遗失声明

中缝广告订版热线

潍坊东盛花园餐饮有限公

司丢失发票，号码：00489667、

00489670、00037385 — 0037430，

声明作废。

冯骞文丢失第二代身份

证，号码：370703199006160067，

签发日期：2007 年 8 月 2 日，特

此声明。

李雪梅丢失第二代身份

证，号码：433127198704308025，

特此声明。

毛恒军丢失福田汽车合格

证一份，号码：Ⅱ 1282672，声明

作废。

被保险人李文举丢失太平

汽车保险交强险保单一份，流

水号：6105102000026334，声明作

废。

注销公告

潍坊易视网络科技有限公

司，注册号：370705228050692，经

股东会决议解散，拟向公司登

记机关申请注销，请债权人自

公告之日起四十五日内向本公

司提出清偿债务或提供相应的

担保请求，特此公告。

注：请业务双方妥善检验好

对方的有效证件，本版广告不作

为承担法律责任的依据。
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免检查费、治疗费半价。

医保定点单位

节假日不休息

0536-2958633

潍坊尊一医院采用中

医中药“绿色平衡三联疗

法”治疗各种顽固性鼻炎、

咽炎。1,病灶部位直接给

药，活血化瘀，通关开窍；2,

外用纯中药喷剂，修复病变

黏膜，提高鼻、咽腔免疫功

能；3,口服纯中药系列制

剂，补益肺气，消肿排脓，该

疗法见效快，治根治本，不

产生依赖性。从而解决鼻

炎、咽炎久治不愈的难题。

专治：过敏性鼻炎、

慢性鼻炎、鼻窦炎、鼻甲
肥大，慢性咽炎引起的咽
干、咽痒、咽痛、异物感
等。

提示：无论病史长
短，当天见效，不用激
光、手术、等离子和一切
带有创伤性治疗。

中医中药治疗

解 决 反 复 发 作
久 治 不 愈 的 痛 苦

地址：北海路与玉清东街交

叉口向东 100 米(火车站乘

20、23路到歌尔声学站下车

往西 150米潍坊尊一医院)

孙东林，湖北“信义兄弟”中的弟弟。“新年不欠旧年
薪，今生不欠来生债。”他是一位普通的包工头，但“接力
还薪”的故事却在春节前感动了全国人民：哥哥一家五口
葬身车祸，他放下悲痛，日行千里赶回老家，为的是完成

哥哥生前的遗愿，赶在大年三十前给工友兄弟们发工资。

疯狂赛车：孙氏兄弟这

种诚实守信、勇于担当的行

为，为兔年“撒播下第一缕道

德之光”，确实是感动人心，

光耀中华。

巴乔：“信义兄弟”事件是

个偶然，但“信义兄弟”本身以

及类似人物的出现却是必然！

艾萨拉：“信义兄弟”感

动网络，“信义兄弟”感动中

国，我坚信：“信义兄弟”，你

不想一个人战斗！

朝天门：请心气平和地当

一回道德的实践者吧，自己动

手，为他人、为社会做“有道

德”的事。比如，有什么灾难发

生了，可以捐一点款，当一当

志愿者；有违法犯罪事件正在

发生，别当事不关己的“看

客”，勇敢挺身而出，大声制

止。真正的道德是身体力行，

而不是去指责、要求别人。

信奉服务圣典决胜潍坊之巅

三联家电是靠服务起家的，成功却在细节。16 年来，潍坊

三联依托三联家电的品牌优势，大作服务文章，建立起售前、

售中、售后一条龙服务链条，建立起潍坊独有的 6S 服务标准
典范，建立全方位不对称竞争优势，笑傲家电江湖。

1、顾客至上 三联人信奉顾客是自己的衣食父母，诚信
待客，一诺千金。三联家电承诺诚信经营，诚信宣传、诚信导

购、诚信促销。讲诚信，看三联，三联 16 年以铁的事实证明了

这一点。

2 . 时尚保真 潮流时尚，正宗本源。三联家电承诺提供国

内外主流品牌，时令型号家电，精挑细选，严把进货关，凡出现
假冒伪劣，除国家规定外，另外赔款 1000 元，这一承诺保证了

三联的货源质量；

3 . 省心省钱 惠而不贵，宾至如归。三联家电信守每走一
步首先想到的是顾客的服务理念，微笑待客，薄利多销，让顾

客既省钱又省心。凡出现差价，当日双倍赔偿，15 日差价返
还，这一承诺保证了顾客一定会在三联家电买到低价的商品；

4 . 省时省力 全程呵护，无微不至。三联家电 16 年来一
直坚持为顾客提供免费家电咨询、设计、送货、安装、调试一揽
子服务，让顾客既省时还省力。在时间就是金钱的今天，省时
就是省钱，省力就是省心。

5 . 保修终生 终生保修，售后无忧。三联家电是潍坊市唯
一一家拥有独立售后的专业卖场，同时也是潍坊市唯一承诺
商品保修终生的家电卖场，让顾客售后无忧。16 年，三代人共
同见证三联安心无忧的售后服务

6 . 满意 100% 服务无小事，100-1=0。三联家电承诺，售
前、售中，售后，任何一个环节，顾客不满意，除按国家规定办
理外，另外最高赔偿 1000 元。

这种至诚至真的服务情结，天长，所以地久。正像一首歌
唱的那样，你改变了我，我改变了你，三联给潍坊民众带来了
全新的服务文化，让这座城市更久闪光；潍坊民众也给三联更
加广阔的空间，滋养着三联的成长。

年度店庆盛典拭目以待

1 月 19 日，三联家电将迎来 16 周年店庆。每走一步，首先想
到的是顾客。为迎接这一盛大节日，三联家电联合 300 厂商举行
盛大店庆促销活动，盛情回馈广大消费者。

据三联家电负责人介绍，此次店庆，三联将拿出 8000 万货
源，3000 万促销资源的超豪华阵容，大宴潍坊父老，主要表达三
个心意，一是顾客是衣食父母，没有顾客支持，就没有三联的今
天，我们要时刻想着回馈顾客；二是服务无小事，细节决定成败。

全体三联人要牢记顾客恩情，不能有丝毫闪失；三是春节作为我
们中国人最重视的传统节日，很多消费者也选择在这个时候购
买家电，我们更想在此时为我们的顾客送上一份实惠，一份心
意，一份节日的问候和祝福，更想对全市民众说，有三联，就有温
暖。19-23 日店庆期间，三联家电推出了精彩纷呈的促销活动，每
个消费者都能从中找到最称心、最省钱的商品。

1 月 19 日，三联 16 年，时光飞逝，此刻永恒；店庆巅峰，倒
计数秒，一触即发。

三联十六年，相伴到永远

16 年店庆：饕餮盛宴 惠动全城


