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临沂读本

2 0 日上午 1 0 时左右，记

者在解放路一家大型超市服务
台看到，前来购买购物卡的市民

络绎不绝。一位中年男士购买了
20 张面值 1000 元的购物卡。他

告诉记者，这些购物卡都是用来

送礼的。以前，过节送 300 元的购

物卡，后来上升到 500 元，现在

已经到了 1 0 0 0 元。该男子坦

言，送购物卡的面值越来越大，

但这也是随行就市，一些关系

需要打理，不送还不行。

记者在现场看到，短短 10

分钟的时间，就有 12 位市民前
来买购物卡，除了一位女士购买

了面值 200 元的购物卡是自己使

用外，其他 11 位买卡者中有 4 位
是给单位职工发福利，剩下的 7

位均表示是用来送人的，购卡数

额从几千元至十几万元不等。

前来购卡的张女士告诉记

者，她是做生意的，今天购买了

8 张面值 1 0 0 0 元的购物卡送

人。这已经是她这个月第二次

来买卡了。“送名酒名烟的时代

已经过去，现在流行送购物
卡。”张女士说，有时候她也感

觉很无奈，却不得不随波逐流。

记者在该超市服务台看

到，现在所销售的购物卡面值

从 200--5000 元不等，其中，面

值 500 元和 1000 元的购物卡

最受欢迎。

独家

调查

现场：10分钟内12人来购卡

1 至 2 万，赠送礼品；2

至 5 万，1 % 的提成；5 至 1 0

万，1 . 5 % 的提成；1 0 至 3 0

万，2 % 的提成；3 0 万以上，

3 % 的提成。在一家超市售
卡处，一张提成明细吸引着

众多人的观看，该超市一工

作人员表示，如果购买的购

物卡多，提成还可以适当提

高。

记者看到，刚刚购买了 2

万元购物卡的男士对卡内余额

检查完毕后，售卡人员又拿出

一张面值 200 元的购物卡交到

该男士手中。

该男子告诉记者，购卡有

提成这已经不再是什么秘密，

很多超市通过提成来吸引顾客

购卡，卡卖出去了，持卡者肯定

会来超市消费，这也是一种变

相的积累客源。

利益：一张购物卡提成最高达3%

“你身边有需要购买购物
卡的朋友吗？赶紧给我介绍一
下吧，我这个月的任务还没完

成呢！”市民阎女士最近已经接

到好几位朋友的求救。

在一超市做服装生意的李

女士告诉记者，为了把卡卖出去，

超市给员工制定了销售任务，一

个人一个月两万，卖出去有奖励，

卖不出去扣奖金。“现在大家除了
要卖衣服，还得卖卡，每天不得

不给亲戚朋友打电话，找人帮

忙。”李女士向记者诉苦。

一超市不愿透露姓名的负

责人称，给员工制定卖卡任务
确实有此事，主要还是想全员

发动多卖购物卡，购卡者其实
就是一种固定客户，早晚都会

来超市消费。

该负责人称，其实，员工的

任务还不算太重，像他这样的

中层领导，一个月的任务都达

到 20 多万，为了能完成任务，

他们也是到处托关系，找朋友。

售卡：商场中层月任务20多万

“回收一张卡能赚少

则几十元，多则二三百

吧！”在沂州路做礼品回收
生意的徐老板称，随着年

关的临近，购物卡的回收
又开始红火了起来。

徐老板说，购物卡

存在已经很多年了，但

是真正红火起来还是最

近四五年。

在 2005 年的时候，

市场上使用的购物卡以面

值 200 元的居多，随着经

济的发展，购物卡的面值

也在逐年增大，眼下面值

1000 元的购物卡已经很普
遍，有的购物卡已经达到

5000 元面值。

“现在市场上一般

都是按照八折至九五折

的折扣率回收购物卡。”

徐老板说。

一张面值 1 0 0 0 元

的购物卡按照八折回收
的话，一张卡就能挣 200

块钱，手里卡多的，还可

以适当提高一下价格。

徐老板说，进入腊

月以来，每天都能收到

购物卡，少则几张，多则

几十张，每天的收入也

不等，最好的一天收入

三千多元。

记者又走访了市区
其他几家礼品回收店，

他们均表示，现在是购

物卡的回收旺季，有时

候一天的利润能赶上平
时一个月的利润。

回收：一张千元卡能挣上二三百

山东晨浩律师事务
所刘峰律师介绍，购物
卡可以省去现金找零和

携带不便的烦恼，已经

被越来越多的人所青
睐。但是购物卡的存在

也引发了一系列的问
题。首先，购物卡限制了
消费者购买选择权，容

易形成一种不正当竞

争；其次，购物卡还给偷

税漏税、变相洗钱等行

为提供了捷径。本来发

给个人的年终奖打到个

人银行卡里是要交税

的，但如果换成了购物
卡就可能不交税了。

另外，刘律师还指

出，购物卡还容易滋生

腐败，形成攀比。

刘律师说，其实，关

于购物卡的使用和流通

国家早有禁令。早在

1998 年 12 月，国务院纠

风办公室就规定，“禁止

印刷、发售、购买和使用
各种代币购物卡”。

刘律师分析，购物

卡风行主要还是在于有
庞大的市场，同时发卡

商场也能从中获利。商

场发行购物卡一方面可

以提前回笼资金，另一方

面也拉拢了消费者，因为
一旦买了卡，持卡者只能

在这一家商场使用。

刘律师建议，要抑

制购物卡泛滥，相关部

门不妨从“源头”着手，

各部门加强管理，适当

引导，维护好市场秩序。

本报记者 吴慧

律师：相关部门要加强管理引导

■核心提示： 临近春节，一张张花花绿绿的购物卡又在

市场上大行其道，送礼、给员工发福利、转手倒卖赚外快……尽

管国家早在 1998 年就已禁止印刷发售各种代币购物卡，但这

股风十多年来一直未被遏制。是什么样的利益链条让购物卡如

此火爆？

购购物物卡卡背背后后的的利利益益链链条条
（资料图片）
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