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今日潍坊 B03

潍坊殡葬用品招标限价初现成效

700 元以下“平价盒”占 7 成
文/片 本报记者 周锦江

天价殡葬在清明节期间又被推至风头浪

尖。潍坊作为殡葬用品招标限价的先行者，从

去年 8 月份开始下大气力压缩官方殡葬用品及

服务的利润空间，效果如何？ 5 日，记者就此

进行了调查探访。当中介经营的暴利空间被官

方严重挤压时，一场斗争正在进行时。

限价成效：

700 元以下

骨灰盒占 7 成

5 日上午，记者以客户的身份

来到潍坊市殡仪馆。在业务室记

者看到，260 元至 800 元的骨灰盒
占了货架一半的空间。工作人员

说，这些骨灰盒均是通过订货会

采购的产品，利润空间均控制在

30% 之内，这是物价局严控的。

据介绍， 260 元与 700 元左

右两个价位的购买量几乎占到总

量六七成以上。记者注意到，一
款 260 元的“千秋荣华”作为整

个货架上的低价产品最受丧主欢

迎，上午短短几个小时就出现了

好几次断货。

昌邑籍丧主张先生告诉记者，

骨灰盒不必追求奢华，260 元的就

很不错了，没有必要与人攀比。而

在现场，记者小心翼翼地询问多位
丧主，大家普遍表示，选择太便宜
的有点不孝顺的感觉，稍微往上提
一点，500 至 1000 元价位之间都是

普通丧主的主流选择。

2010 年 8 月份，潍坊在全市

范围内首次要求所有殡仪馆对于

骨灰盒的订货量不得小于上一年

火化量的 90% ，并以公开竞价的

形式采购。之所以选择 90% 的订

货量，是考虑到死亡人数的波
动，如果某家殡仪馆确实出现骨

灰盒不够用的情况，在市殡管处

的批准及全程监控下，将从其他

殡仪馆借调或寻找厂家补购。

2010 年的订货会上一共采购

了 5500 个骨灰盒，从 200 元至 2000

元含盖了各个档次的骨灰盒。潍坊

市殡仪馆副主任沈涛云告诉记者，

从去年 8 月份招标采购到现在，已
经过了半年有余，而潍坊市这半年

时间的骨灰盒销售量也已经超过

了 3000 个。其中 260 元的占到了三

成，500 元至 1000 元占到了三成以
上。2010 年潍坊市销售出的骨灰盒
整体均价为 700 元，由此可以推断

出市民对于骨灰盒价位的选择倾
向。

在以往的订货会，曾出现个
别殡仪馆故意采购不足，以逃过

订货会上的严格监管。 2010 年潍

坊首次要求全市各殡仪馆定量订

货，并以公开竞价的方式降低经

营成本。这对避免殡葬用品购销
环节出现腐败具有重要作用。

遗留问题：

高价时代

“高价盒”遭积压

在此之前，潍坊市各大殡仪

馆均有不同程度的“高价”库存，

在潍坊市殡仪馆也不例外。招标

之后，各种骨灰盒以及殡葬用品

的价格被压至前所未有的程度，

说便宜一半毫不过分。而之前高

价购进的骨灰盒成了滞销产品，

大量库存积压。

民政部门一位不愿透露姓名

的工作人员说，潍坊实实在在下

大气力挤压殡葬用品价格还是在

2010 年，之前虽然也采用招标制，

但是因为对于采购量没有限制，

往往流于形式。个别馆仪馆只采

购三五成的年均用量，然后再私

底下补充缺口。这个“缺口补充过

程”就是问题症结所在。

为了消化掉以前未竟标时期

的存货量，潍坊市殡仪馆约谈并

以协议的形式让供货商降价。5

日，记者在潍坊市殡仪馆的办公

室看到一份与江苏籍赵先生签订

的协议，让其将以前订购的多款

骨灰盒按现行同类产品的价格降

价，降价幅度在三至五成左右。

据介绍，这样的协议现已签了

4 份。潍坊市殡仪馆相关负责人告

诉记者，以前买得贵，现在不可避

免卖得贵，但与同价位商品相比，

毫无竞争力。但要求供货商降价，

确实难度不小。买卖关系已经形

成，让殡仪馆“毁约在前”，也很为

难。“但是价格确实太贵了，我们不

得不这么做”。这位负责人说。

市殡仪馆副主任沈涛云指着

一款标价 416 元的“唐陵”骨灰盒

说，这款骨灰盒当时是 360 元进

的，但是其做工和用材连标价 260

元的都赶不上。像这样的库存还

有不少，现在只能通过与供货商

协商或者自己赔本消化掉。

矛盾凸显：

中介、官方开始

“角力”了

个体(中介)、老百姓和官方

三者之间存在着信息的错位。

“按物价部门的规定，殡仪
馆可以在招标价格的基础上最高
加价 30% 销售”，市民政局相关

负责人说，目前殡仪馆属于自

营，四个项目中运尸、消毒、火

化、骨灰盒，仅有骨灰盒一项赢

利，也是国家允许范围之内。

从个体店主开出“一条龙服

务”清单来看：给逝者化妆 1000

元，遗体冷冻每天 200 元，开追

悼会 500 元-1000 元……而记者在

市殡仪馆价目表上看到，给逝者

整容化妆 280 元、遗体消毒 110

元、遗体冷存每天 88 元、不足
12 小时收费 44 元，大告别厅 880

元，中等以下告别厅 300 元，租

用花圈(含挽联)20 元……

个体户将殡仪馆明码标价
700 元的高档火化炉说成 1000

元，将殡仪馆 600 元的骨灰盒卖

到 1200 元。唐装寿衣个体出售
1600 元— 3600 元，而殡仪馆售

200 元— 600 元，个体将复合材
料制作价值 60 元的骨灰盒卖到
800 元，利润之高，令人咋舌。

殡仪馆的低价“策略”是对

个体经营者“挤兑”。在潍坊市
殡仪馆，只有消毒和火化是必选

项(国家规定)，两项加在一起才
200 多元，再加上一般丧主都会

选择的运输和骨灰盒， 700 块钱

已经很够了。 700 块钱，也在一
个普通老百姓的可承受范围之

内。

然而事实上，很多老百姓对

其中的“价格弹性”并不了解。

个体(中介)可以钻“空子”，殡

葬暴利就产生了。

一边说很便宜，一边说很
贵。天价殡葬的问题到底出在了

哪？一位老民政工作人员一语道

破，个体利益被官方挤压，才是
现在的主要矛盾，现在是两方利

益相争已近白热化。而之后，官

方如何自清，更是问题根本之根
本。

中低

价位骨灰

盒成为殡

葬主流。


