
高油价催热小排量

“两个月前看中一款1 . 8升

排量的车，本想借这次车展拿

下它，可油价不断上涨让我打

了退堂鼓。”展会现场，来自招
远的王先生告诉记者，油价不

断升高，实在“喝”不起，选择小

排量比较划算。

10日上午，记者在展会现

场看到，在参展的700款车型

中，排量在1 . 6升以下的占了近
70%，其中以1 . 3-1 . 6升的车型

最多，几乎在所有展台前都能

看到中小排量经济型车的身

影。

“选个1 . 6升排量的。”在斯

柯达展厅，来自龙口的孙福军

告诉记者，他上个月看好一款

明锐车，听说4月份有车展买车

便宜，今天带着现金直接过来

了。这款车有1 . 6T和2 . 0T两种

排量，之所以最后选泽1 . 6升排

量，主要是考虑经济省油。

烟台汽车商会范庆表示，

在本次参展的700余款车型中，

卖的最好的就是1 . 6升以下排

量的经济型车。“今天成交了
1330台车，小排量车占到近七

成，这也标志着市民在购车时

越来越看重使用过程中的成

本。”

豪车销量大幅提高

奔驰ML63AMG、奔驰
G600、奥迪A8L、宝马、雷克萨

斯GX460、凯迪拉克……在4楼

豪车馆内，价值上百万的各种

豪车吸引了不少市民驻足观

望。以往车展中，动辙上百万元

的豪车往往让不少购车者望尘

莫及。但是，本届车展中高级进

口车的销量却有了大幅提高。

“价值160多万元的奥迪

A8L，车展开幕当天上午就被

一位神秘买家买走了。”烟台中

升汇迪市场总监张宏良告诉记

者，他们此次来参展的最高端

车型是价值160多万元的奥迪

A8L，车展开幕当天就卖出，这
是他们来之前没有想到的。张

宏良表示，奥迪Q5、奥迪Q7均

有售出，截至10日，已经收集到

500多份客户留存信息，预计展

会最后一天会有更大突破。

在宝马展区内，记者逛了

一圈发现不少宝马车上都被放

上“此车已售出”的信息，比如

宝马X1、宝马535i、宝马120iCP

等几款车都已经售出。而更令

人惊讶的是，在本届车展开幕

的当天上午，就有一位市民一
次性购买了两台进口捷豹车，

创下了烟台车展进口车销售的

最快记录。“一下子卖了两台

车，这是我们始料未及的。”该

车经销商王经理告诉记者。

自主品牌迎销售热潮

据了解，本届车展主办方

力推自主品牌汽车，早在筹备

期间就得到了一汽、上汽、东

风、北汽、广汽、长安和华晨、哈

飞、奇瑞、吉利等国内知名汽车

厂家的鼎力支持。本届车展国

内车商主要以1 . 6L以下家用

车、微型车为主打，推出各种极

具性价比的新车。

在以往的车展中，合资品

牌车一直都是独占熬头，而本

届车展，自主品牌也迎来了销

售热潮。比亚迪作为自主品牌

中的后起之秀，在本届车展中

收获颇丰。太古车行一位负责

人告诉记者，这三天展会中，他

们共售出近80台车，接近单店

一个月的销量。此外，车展中还

接待了不少意向订车客户。

据奇瑞汽车经销商介绍，

由于国家大力扶持自主品牌汽

车的发展，使得自主品牌车的

质量迅速提高，成本也较之前

有所下降。目前，自主品牌车之

所以得到百姓认可，主要还是
依赖于其可靠的品质与超值的

性价比。

豪车、自主品牌车迎来销售小高峰

春季车展小排量车最受宠
2011烟台春季车展吸引了众多市民前来选车购车。在

“油价破八”的影响下，今年春季车展众车商纷纷加大优惠
力度吸引消费者，部分车型推出直降万元的价格优惠，“小
排量”、“低油耗”等成了众车商的主打。在小排量受青睐的
展会现场，各种豪车、自动品牌汽车也迎来了“春天”。

▲新车发布会现场人山人海。 本报记者 赵金阳 实习生 许晓龙 摄
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