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都市车界
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刚刚结束的齐鲁春季车
展舜耕展馆，一家叫中汽之
星的参展商吸引了大批观众
的眼球。在不大的展位上，摆
满了各种品牌的进口车。对于
大多数车迷来说，这些进口车
显得陌生而新奇，可对于中汽
之星副总张晓东来说，他的这
些车型和正在组建的全新进
口车销售模式，将有可能改变
中国进口车市场格局。
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进口车在国内的销售模
式，大多数以专卖店形式进行
销售。到过进口车专卖店的消
费者大多有所感触，仅仅用富

丽堂皇根本不足以形容店内
豪华气派的装修。在省城济
南，一家顶级豪华车专卖店的
建店成本，往往需要几千万。

张晓东告诉记者，在外资
品牌刚刚进入中国的时候，消
费者对于进口车品质的认识，
往往来自于品牌形象的感性体
验。豪华的店面装修、服务人员

管家式服务，给人以奢
华享受，也就间接拉高
了品牌的形象。这也造
成了某些国外普通家
轿品牌，进入中国摇身
一变成为了顶级豪华
品牌。

如今，随着国内
地价暴涨、物流成本
大增以及单车利润日

益降低，进口车传统的超大面
积专卖店的形式，造成的运营
压力日渐显现。

中汽之星集中采购的综
合贸易形式，成为一种全新尝
试。据了解，中汽之星目前依托
中国汽车工业进出口总公司，
针对市场特点灵活调配，从国
外进口适合市场需求的热点车

型。“不强求经销商铺张浪费建
豪华店面，不压库、不搭售滞销
车型，这是我们能够迅速适应
车市，战胜传统经销模式的关
键所在。”张晓东说。
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国内进口豪华车的价格
远高于国际市场，一直以来
是一种不争的事实。经销商
们把高税率作为解释理由。
张晓东告诉记者，其实在十
年前加入国际贸易组织之
后，国内豪华车的关税就已
经和其他国家持平。豪华车
价格离谱的真正原因，在于
渠道扩张、物流以及并不透
明的配件供应体系。

记者在山东中汽之星发

现，该店经销的福特翼虎、丰
田小霸王等原装进口车的价
格都在三十万以内。这些价
格和国内中高级合资品牌相
差无几。张晓东解释说，中汽
之星之所以能够做到货真价
实，除了一手进货的成本较
低之外，附加在车价之外的
经营成本也少之又少。

中汽之星目前在国内拥
有二十余家经销商，这些经
销商在当地均为独家经营，
保证货源充分供应的同时，
也避免了竞争对手之间的相
互压价，充分保证了经销商
的服务水平和利润空间。

正是这种保证经销商正
常利润的销售模式，才让进
口车变得“货真价实”。

进口车更要“货真价实”
专访北京中汽之星副总经理张晓东
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