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今日聊城

聚焦

首付交上一个多月，银行贷款迟迟批不下来

等购房合同等得花儿都谢了
本报记者 张召旭

2011 年 7 月 1 日，我们伟大

的党迎来了 90 岁华诞。回想这 90

年来的风雨，中国共产党始终保持

着旺盛的斗志和坚韧的毅力，带领

中国人民冲破艰难险阻，自强自立

于民族之林。

是什么让共产党能克服艰难奋
斗不息？是什么使其在内忧外患的
多重压力下突破险境绝处逢生，直

至今日成为东方强国？是红色精

神！

而作为中华民族的一份子，我
们肩负着为民族争光，为民族谋利

益的责任。在面对中国汽车产业不
断市场化，外国汽车巨头不断开拓

中国市场的形势下，中国汽车自主

品牌更应该传承党的红色精神，开

拓进取！

众所周知，中国汽车市场竞争激
烈，外资和合资品牌早已占领一席

之地，给了中国自主品牌发展巨大

的压力。虽然外界压力巨大、品牌

影响力较低，再加上支持政策力度

不大等一些主要的“内在”和“外

在”因素制约着自主品牌汽车的进

一步发展，尤其最近合资企业纷纷

推出它们的自主品牌，以及一些城

市开始采取或将要采取汽车“限购

令”等治堵措施，自主品牌汽车的
发展压力巨大，但我国汽车自主品
牌，尤其以吉利帝豪为首的领先
者，最近几年发展成效依然显著。

正是在红色精神的鼓舞下，帝
豪克服各种艰难险阻和困境困难，

奋斗不息，直至今日成为中国汽车

自主品牌的领先者。

2 年前，帝豪崛起于中华大

地，以“做中国最好的自主品牌”

的昂扬斗志，跻身中国汽车行业。

从 2009 年 4 月 20 日，帝豪品
牌首次亮相上海车展揭开品牌序

幕，到首款定位“欧洲标准高性能

中级轿车”的 EC7 首发上市，再

到帝豪品牌首发旗舰车型“新竞界

跨级豪华轿车” EC8 首发上市。

2011 年 1 月， EC7 荣膺 C-NCAP

五星安全评定，以 46 . 8 分的成绩

赢得自主品牌的“最高碰”。我们

可以看出，帝豪品牌自诞生以来，

始终用踏实坚定的步伐前进。在短

短两年间，凭借欧洲标准锻造的出

众实力，帝豪品牌在 2010 年成功

实现品牌“软着陆”，以中国汽车

自主品牌领先者的姿态，取得了一

份又一份令业界瞩目的成绩。

而今，在国家鼓励自主创新的
政策支持下，自主品牌阵营越来越

强大，作为自主品牌的先行者的吉

利，其旗下的帝豪品牌汽车，已逐

渐走出简单模仿的套路，开始发展

自己的核心技术。

只有牢固传承红色精神，才能

催发建设者开拓前进的激情。中国

自主品牌帝豪已经崛起，汽车强国

之路在探索的脚步声中不断延伸，

富强的梦想正一天天实现。

传承红色精神 自主汽车品牌帝豪崛起

首付已交了一个多
月，却迟迟签不了购房合
同。日前，不少贷款买房
的市民遭遇愁事。据了

解，这都是银行贷款额度
紧张“惹得祸”。 6 日，

记者从城区各银行了解
到，由于贷款额度紧张，

不少银行首套房贷款利率
不同程度地上浮。

市民购房计划

估计要再推迟

市民肖女士年初买的首

套房， 35 万元的贷款 15 年

还清。 6 日，她告诉记者，

前一段时间银行工作人员打

电话说，首套房基准利率需

要上浮。“没上浮前，一个

月还 3160 元，上浮后至少

得还 3220 元，一个月就多

还 60 元，这样算下来 15 年

就得多还 1 万多。”

肖女士说，首套房贷款

利率从两个月前的基准利率

到现在开始上浮，对于银行

来说只不过是每个月增加几

十元或几百元利息，可对购

房者来说，还款压力就增加

不少。

“去年首套房贷款利率

还享受打折优惠，现在连基

准利率也享受不了，而且房

价一涨再涨，这样下去买房

压力还得增加。”市民陈欣

荣从去年就计划买房，越来

越高的购房门槛让她始终攒

不够钱。她说，如果银行集

体提高基准利率甚至提高首

套房首付，购房计划就得继

续推迟了。

市民>> 左等右等不签购房合同

市民张先生 6 日说，他 4

月份在振兴路买了套房子，按

开发商要求交了 16 万元左右的

首付。 6 月初，准备齐了办理

购房合同和贷款手续的所有材

料，开发商说银行目前没有贷

款额度，购房合同还得再等一
段时间才能签。“我同事也在

那里买了房子，当时，他们一
个多星期就签了购房合同就，

贷款也批了，我的购房合同到

现在还没有音讯。”

市民孙先生也有类似遭

遇，他是 5 月份交的首付款和
购房材料，原以为交了首付后
就马上可以与开发商签在房管

局备案的购房合同，可首付和
购房材料已经交上去将近两个

月，开发商还没说签合同的

事 。 “ 光 说 到 时 候 电 话 通

知。”孙先生说，现在房价上

涨这么厉害，早一天把购房合
同签了，早一天心安，就怕再

出什么岔子。

开发商>> 怕贷不下来款不敢签
城区一家售楼处的工作人

员告诉记者，不是不想跟顾客签

合同，主要是银行贷款额度紧

张。“现在买房的人多是贷款，签

购房合同前，我们会把客户资料

递交给银行审核，如果银行觉得

这笔贷款可以做，我们才把合同

交由房管局备案，最后再跟客户

签购房合同。”

“支付购房尾款，合同上都

有严格规定，一般来说是在签订

合同日起 45 日内把尾款结清。”

该工作人员说，现在各银行几乎

都没有贷款额度，对贷款客户审

核越来越严，如果在这种情况下

签订购房合同，万一因银行额度

紧张贷不下来款，对买房者来说

可不是什么好事情。

“要是真那样，购房者就得

想办法在 45 日内筹集购房尾

款，如果逾期不交还得支付违

约金，所以我们在确定能贷到

款时，才会与客户签购房合

同。”

该工作人员还表示，受贷

款基准利率不断上调和银行贷

款额度收紧影响，房子销量有

所下滑。“目前有购房需求的

市民买的基本是首套房，他们

对价格敏感度较高，支付能力

也不是很强，利率变化很可能

影响他们的购房决策。”

银行>> 上浮利率也未必能贷到款

“受央行连续提高存款准

备金影响，银行贷款额度现在

很紧张。”某银行聊城市分行

信贷部工作人员告诉记者，由

于额度紧张，对于申请首套房
贷款的客户贷款资质审核也很

严。申请贷款不仅要提供工作

单位的收入证明，还得提供近

半年内的工资流水单。

“不仅如此，按照省行规

定，首套房利率在基准利率的

基础上上浮 5% 到 10% 。现在

额度那么紧张，即使客户同意
上浮利率，什么时候放款也不

好说。”

走访过程中，其他银行的

情况基本也是如此，由于贷款

额度紧张，部分银行还要求购

房者月收入至少要是月供的两

倍才审批。除该银行上浮基准利

率外，另一家银行也不同程度上

浮利率，该银行所属一支行在基

准利率的基础上上浮 8%。

业内人士表示，从近期的

信贷申请来看，借款人通常要
一个半月甚至更长时间才能拿

到银行贷款，显然是受到信贷

从紧影响；此前，从银行面签

到最终放款，一般只需 20 个工

作日左右。“如果是现在批准

贷款，有可能得等到年底才能

放款。”

由于银行贷款额度收紧，市民首套房贷款也越来越难。


