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C07 大泰山

新泰肥城报童今起报名
活动启动前本报将组织营销知识培训

本报泰安 7 月 7 日讯
(记者 侯艳艳 王颜) 7
日，由齐鲁晚报和泰安市嘉
信汽贸有限公司联合举办
的“ 激 情 夏 日 ，快 乐 成
长——— 报童营销秀”活动报
名继续进行，8 日、9 日，肥
城、新泰两地的报名工作分
别启动。

“我是新泰的，请问报
名参加报童需要什么手
续？”7 日，新泰市民刘先生
拨打本报报名热线称，去年
就听说报童活动，没想到今
年新泰的学生也能当报童
了。

8 日，“报童营销秀”活
动肥城、新泰报名工作正式
启动，本报记者和工作人员
将到肥城、新泰，为广大家
长和学生办理报名手续，报
名工作截止到 9 日中午。9
日下午，本报将邀请大学营
销学的老师亲赴肥城和新
泰，为报童讲解营销知识，
作为本次活动的入门培训。

14 日，“报童营销秀”
活动将在泰城和新泰、肥城
同时启动。肥城领报点设在
肥城邮政局东门院内分发
室(长山街)；新泰领报点设
在新泰邮政局报刊零售点
(府前街)。

为方便泰城学生报名，
8 日、9 日，泰城中小学生
也可到本报办公地点报名。
10 日（本周日）下午 2 点，
报童营销讲座将在泰安六
中老校开讲，届时家长可以
现场给孩子报名。

本报联合泰安市嘉信汽贸有限责
任公司联手打造的“激情夏日，快乐成
长——— 报童营销秀”活动共分两期，每
期活动营销周期为 20 天，7 月 14 日
正式启动。

参加活动的报童，每人可获得价
值 15 元的 30 份齐鲁晚报作为启动资
金，主办方将为参赛者发放 T 恤衫、
太阳帽、雨伞及书包。从活动的第二天
起，报童要根据自己能力购买齐鲁晚
报进行销售。活动结束后，启动资金及
活动中的盈利归参赛者所有。

每期活动结束后，评出营销金奖
3 名，银奖 6 名，铜奖 12 名，并颁发证
书和奖杯。金奖奖金各 1000 元，银奖
奖金各 500 元，铜奖奖金各 200 元。同
时将评出“齐鲁晚报营销明星”若干
名，并酌情发奖金。每期参加活动 15
天以上、售报数量达 300 份以上者即
可获得由齐鲁晚报颁发的社会实践证
书。

“报童营销秀”招募报童以中小学
生为主，采取自愿报名的方式。为保证
参赛学生的人身安全及信息真实，报
名必须由家长到报名现场进行确认，
记录学生的身份证号及其他信息。学
生家长须携带个人身份证件及报名学
生的学生证或户口本、两张一寸照片
报名。

泰城：报名时间为 7 月 5 日— 7
月 12 日；报名地点：长城路时代明珠
大厦 12楼齐鲁晚报办公室。

新泰：报名时间为 7 月 8 日、9
日；地点：新泰市府前街新泰电业宾馆
4楼，齐鲁晚报新泰专题部。

肥城：报名时间为 7 月 8 日、9
日；地点：肥城泰临路上海世纪城 302
室，齐鲁晚报肥城专题部。

符合条件的学生可拨打电话咨询
报名事宜。咨询电话：18653881078、
18653881003、0538— 5075552。

7 日，泰城 10 岁小学生陈欣，赶到
本报办公室报名参加“报童营销秀”活
动。“去年我陪同学体验了一天卖报生
活，觉得十分‘眼馋’，今年，我拉上同
学一起来报名了，我有信心超过她。”
陈欣说。

来自泰师附校的陈欣和同学王佳
在各自母亲的陪伴下一起来到报名
点。陈欣填完报名表告诉记者，去年她
没有当报童，但陪同学体验了一天报
童的生活。“去年卖报的经历我很难
忘，那时我就决定今年当真正的报

童。”陈欣说。
“陈欣陪我卖报那天，我的销售

业绩多了一倍。”王佳说，虽然夏天
卖报有点辛苦，也晒黑了，但爸爸妈
妈都说我长大了。“以前我假期里 8
点多才起床，参加报童活动后，我每
天早晨 5 点 40 分就起床，成为家里
起床最早的。”王佳说，她每天卖报 4
个小时，知道了赚钱的辛苦，现在每
天放学回家后，她都会主动帮爸爸、
妈妈做家务。

本报记者 侯艳艳 王颜

去年很眼馋，今年来试试

报童李天骄展示去年和今年的营销秀工作牌。 本报见习记者 赵苏炜 摄
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