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C20 大泰山 ·创富英雄

捐出 20亩地当作学校试验田

孙玉久:

从机关职员
到新型农民
本报见习记者 白雪

7 日，记者来到位于京沪高铁金
牛山隧道北边的泰安市民生食品有
限公司，见到了总经理孙玉久。他举手
投足间很有涵养，当向记者介绍生产
板栗粥的流水线时，他上前帮助员工一
起检查封口情况，跟员工热情地聊天。

“现在的员工不是很多，由于正值麦收时
节，孙总让家里有地的员工都回家收麦
子，很多没有工作的村民都可以在这工
作，孙总这人很实在，我们都愿意跟着他干
活。”员工尚丽丽说。

孙玉久在厂房检查了一圈后，便邀请记
者到家里做客。他让记者坐在沙发上，自己
却随便找了个马扎坐。“1976 年，我刚高中毕
业，坚定信念要当农民，这让村里的书记很不
理解，但我依旧坚持回到农村，摸索着农业生
产的各种技巧。1983 年，我在报纸上看到国家
发布的文件，允许私人承包土地，当时在泰安还
没有先例，我便与书记商议，承包了位于粥店的
20 亩地。”孙玉久说，他成为当地承包土地的第一
人，那年他 25 岁。

他的妻子告诉记者，1988 年，孙玉久抱着学习
更多农业知识的愿望，考上了泰安农学院。那年他
30 岁，却已有 12 年种地实践经验，他把自家的 20 亩
地贡献出来，当做农学院的试验田。2 年半之后，大学
毕业的他被分配到了农业局。然而，他还是眷恋着这
份土地，工作不久便辞职归乡，继续发展农业。

“1988 年，当时泰安还比较贫困，大家在集上买的种子
都瘪瘪的，有的还不发芽。我便开始到北京、沈阳等地购买
优良的种子。后来许多人发现此事，都找我从外地捎种
子，当时我就想何不建立一个种子营销点？”孙玉久回忆
起这件事情，脸上露出舒心的笑容。因为他当时所开的
种子店在当地不多见，于是泰城周边种地的人都争相
前来购买种子。那时，他挖到了人生的第一桶金。

“当别人一哄而上的时候，我全身而退，因为卖
种子的人多了利润自然低。之后，我便开始自己繁
育种子。凭着我在大学学习的知识和实践经验，
我繁育的种子得到了认可。河南、济南等地的种
子供应商，也开始进我的种子。”提起此事，孙
玉久兴奋地说，因为他最关注的还是农业。

后来，他又做起了蔬菜加工的生意，在
济宁金乡县、宁阳伏山镇都有孙玉久的蔬
菜加工厂。“为了保证蔬菜的新鲜，我的蔬
菜加工厂建立在金乡和伏山的试验田
旁。”孙玉久说，随着事业不断发展，很
多韩国、日本等企业慕名而来，有的
客商把他介绍给亚洲经济联合会。
从此，他便开始与东南亚的外商做
起了收购蔬菜的生意。在新加坡，
21 家国营超市中有 7 家与孙玉
久建立了同盟关系。每周他的
蔬菜加工厂，都会装一个集
装箱的蔬菜发往港口，这些
蔬菜约有30 吨。

虽然孙玉久的事业已经如日
中天，但他没有安图享乐。“我最喜
欢干的事情，就是用自己从蔬菜加
工、板栗粥厂所赚的钱改造荒山。”
孙玉久笑着说，前些年，他承包了玉
皇山的土地，山上原本十分荒凉，但
是他不断研究土质，改造荒山。如今的
玉皇山，到处散发着绿色的生机。他很
神秘地告诉记者，他最近签署了一份合
同，邀请记者一起前往道朗镇。

驱车赶往道朗镇的路上，孙玉久告
诉记者，道朗镇五一水库招标的时候，他
就想发展观光旅游项目，图纸都已经计划
好了，现在终于拿下了这个项目，他要好好
地发展它。“这里以后是沙滩，这里以后是
果园，那里以后是钓鱼场，那个小岛上会建
一个休闲会所……在这里我还要建立动物
园，到时候一律不要门票，尤其是小孩子，可
以来我这里捞鱼，我一分钱也不会收。”来到了
水库后，孙玉久拿着图纸，兴奋地比划着未来
的蓝图。

道朗镇农业办公室的宋鹏告诉记者，他一
直负责协调五一水库的项目，现在已进入地上归
属物的清点阶段。“我认识孙玉久已有 4 个多月，
感觉他丝毫没有商人的感觉，就是一个很随和的
农民，能斥资几千万来发展绿色旅游，让我很佩
服。”宋鹏说。

他，原
本是农业局
的一位机关
科员，但抱
着对农业的
热爱，他辞
去了“铁饭
碗”，毅然选
择去农村当
农民。后来
他凭借着聪
明的头脑、
坚韧不拔的
劲头，埋头
苦干，拥有
了自己的食
品公司及两
个大型蔬菜
加工厂。他，
就是泰安市
民生食品有
限公司总经
理孙玉久。
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孙玉久(左)在工厂流水线上检查食品包装是否合格。 本报见习记者 王鸿哲 摄


