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今日聊城

民生

本报聊城 7 月 13 日讯(记者

杨淑君) 7 月 7 日已是今年

央行第三次加息。以往每次加

息，都有大批市民涌向银行办

理转存业务。 13 日，记者走访

水城多家银行发现，加息太频
繁，市民转存的热情骤然下
降，一些以存款作为主要理财
方式的市民将长期存款改成短

期。

13 日上午，记者走访兴华

路上的几家银行营业网点发

现，排队等候的市民，大都办

理日常业务，极少数是转存存

款。兴华西路上一家中行营业

网点的工作人员告诉记者，前

几次加息时，每次都有大量办

理转存业务的市民，其中年龄

较大的市民占多数。“利息上

涨 0 . 5% ， 5000 元钱存一年就

多收入 25 元。”她说，这些钱

够这些老人用很长时间的天然

气呢，但由于加息频繁，不少

市民疲沓了，自从 7 月 7 日加

息到现在，特意过去转存的客

户很少。

正在银行存钱的市民张女

士告诉记者，她不懂得别的理

财方式，家里的余钱主要是存

到银行，前几次一听说加息
了，她就第一时间赶到银行转

存，这次实在是不想再折腾

了。张女士说，转来转去也多

不了几个钱，还浪费精力。

同样以存款作为主要理财
方式的李先生说，他研究了一

下利息发现，按照新执行的利

率，整存整取三个月的利息是
3 . 10% ，半年为 3 . 30% ，一
年期为 3 . 50% ，这三个短期
存款业务利息相差不大，如果

选择较短存期，便于规避加息
带来的损失，所以他把原来存

的一年期的，改成了存半年

的，并办理了自动转存。记

者采访中了解到，像李先生

这样，将长期存款改成短期的

市民不少。

“三个月存期的存款已存

时间在 9 天内，半年期存款在

16 天内，一年期存款在 28 天之

内的，如果提前支取并转存同

期限的定期比较划算。”工

行聊城分行的一位理财师介

绍 ， 如 果 盲 目 办 理 提 前 支

取，银行只能按照活期利率

付息。同时，他建议，对于

喜欢定期存款的市民来说，

存款期限半年最合适，才能

分享加息收益。

面对加息疲沓了，存款转来转去嫌麻烦

不跟着折腾了，存成半年期的

有人经常会问：“在啤酒

厂，你们会经常喝到刚生产
出来的啤酒吗？是不是很新

鲜，口味不一样啊！”今天，这

个问题不再困扰您，您也可

以天天喝到新鲜营养的啤
酒，打个电话，泰山原浆啤酒

送到您家中！

近期，细心的市民一定

会发现，聊城市区的住宅小

区都会有“泰山原浆啤酒”家

吉配的宣传海报。据了解，这

是近期泰山啤酒为了满足广

大市民的需求，特地做的送

新鲜工程，聊城市区的市民

只要拨打电话，泰山原浆啤
酒 30 分钟送到您家中。记者

走访市场了解到，很多市民

以前抱怨酒店，没有泰山原

浆啤酒，要不就是来晚的喝

不到原浆，必须要提前电话

订购。而现在，打个电话，30

分钟就将冰凉的“泰山原浆

啤酒”送货到家。

据了解，泰山啤酒为了

保证泰山原浆的配送质量，

泰山啤酒推出“黑衣人”制

度，随时监控运输过程中的

温度控制等环节。近几年，泰

山啤酒不仅仅是研发新品，

更重要的实行蓝海战略，通

过价值创新来获取竞争优

势。以产品、服务的差异化作

为切入点，通过差异化战略

定位，推广原浆、黑麦特色产
品，规避与其它品牌拼投入、

抢终端的红海竞争，逐步建

立竞争优势，同时也是树立

竞争壁垒。在内部管理上，打

造建立在独特客户价值之上

的组织执行力，通过发展战

略、管理、执行等多方面的建

设，形成先进的企业文化，保

证企业能够在竞争激烈的市

场中低成本运作，由价格战

转向价值战，720ml 泰山原

浆啤酒 8-10 元每瓶大众价

格投放市场，真正做到让利

于民。

业内人士指出，瓶装泰

山原浆啤酒是啤酒业内的一

次革命，现在能将极致新鲜
的原浆直接送到消费者家

中，是啤酒行业的首创。泰山

啤酒占据了天然的地理位置

优势，用泰山水酿制、加上德

国的酿造工艺，第一时间将

新鲜营养的泰山原浆啤酒送

货到家，实现了消费者打开

水龙头喝啤酒原液的梦想！

实现打开水龙头喝啤酒的梦想
泰山原浆啤酒送到家


