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“买我报纸，送你自制工艺品”
有头脑懂促销的董笑雨想出“卖一送一”战略

·技巧

本报泰安 7 月 14 日讯（见习
记者 白雪） 为了让报纸卖得更
快一些，一报童想出了买一赠一的
招数，谁买她的报纸就赠送一件自
己做的手工艺品。

14 日早上 5 点半，记者来到
泰山火车站广场西邻的邮政局院
内，看到很多身着黄色上衣的报童
们正翘首企盼报纸的到来，一位特
别活泼的小姑娘引起了记者的注
意。“我叫董笑雨，是泰安师范附属
学校的学生，待会我卖报纸的时候
会采取买一赠一的战略。”她自报
家门地说。“那你不就赔本了吗？”
旁边的程鑫鑫问道。“才不会呢，我
赠的不是报纸，而是别的东西。”董
笑雨说。当记者问她准备赠送什么
东西时，董笑雨调皮地卖起了关
子。她的妈妈悄悄地告诉记者：“笑
雨为了今天卖报纸，准备了很多礼
物送给买报纸的人，这些礼物都是
她自己做的手工艺品。”不一会，董
笑雨便笑呵呵地拿着报纸走了。

7 点 50 分，记者在龙潭路的
公交站牌见到了董笑雨，她的手中
提着一个自己制作的纸盒，纸盒的
表面是她创作的宣传牌，上面写
着：“齐鲁晚报售报处，提供送报上
门服务，订报另有优惠，订报热
线……”宣传牌的右下角还画着一
个小喇叭，标着：“快买吧！特推出
买一赠一活动，数量有限，赠完为
止。”而她在与路人交流之前，总是
会深深地鞠上一躬，甜甜地问上一
句：“你需要报纸吗？”即使有的路
人不愿意买她的报纸，她也不会表
现出一丝的不满，满脸笑容地再给
人家鞠上一躬。看她如此懂礼貌，
很多人会改变想法买一份报纸。市
民冯波购买报纸之后，董笑雨打开
纸盒让他挑选赠品，嘟囔着：“这里
有我折的纸鹤、蘑菇，还有我画的
画，你看看喜欢什么？谢谢您买我
的报纸。”记者看到，在那张画上画
着一个穿着短袖衫、带着小黄帽卖
报的小姑娘，最有创意的是，小姑
娘的短袖上还画着齐鲁晚报的字
样。冯波最后挑选了一只纸鹤说：

“这个小姑娘，这么有头脑，不简单
啊！”

不到 9 点钟，董笑雨就卖完了
30 份报纸。“这年代就兴送赠品，
就像我妈一样，哪里打折去哪里，
哪个超市有赠品就去哪里，事实证
明送赠品这招还真管用！为了准备
这些手工艺品，我跟妈妈折了两个
下午，本来我还制作了一个大海
报，但是由于带着太不方便就没带
来。”她笑着说。

为了提高卖报的效率，尽快卖完报纸，赶回家看电
视，来自旧镇小学的两位小报童特意搭起了伙，一块卖
报。由于分工明确，两位小报童短短半个小时就把报纸
卖完了。

14 日上午 8 点，领完报纸后，来自旧镇小学的刘
航和朱菲便骑着自行车来到了东湖公园。只见她们左
肩上背着装有报纸的袋子，右手上放了块毛巾，沿着
东湖转了起来。“我们两人是同学，家也住得非常近，
平常的时候就在一起玩，这次来卖报纸我们也一块，
这样效率会很高。”11 岁的朱菲说。“叔叔需要今天的

《齐鲁晚报》吗？5 毛钱一份。”刘航在东湖公园，率先
向人卖起了报纸，可是她们转了一圈后发现销量并不
是很好，思考片刻后便钻进了热闹的五马市场。“你沿
着这边的商家卖，我沿着这边的商家卖，这样应该卖
得很快。”刘航说。由于早上五马市场的人很多，有时
路边的商家还喊着要买他们的报纸。“她们这么小就
出来卖报纸挺不容易的，支持下她们的工作。”五马市
场的一位摊主说。

8 点 30 分，刘航领取的 30 份报纸便一售而空，而
朱菲手里还有七八份。这时，刘航又从朱菲手里拿过
了几份报纸，帮朱菲卖了起来。8 点 40 分，两位小报
童领取的报纸就全部卖完了。“等会《一起又看流星
雨》就开演了，下午两点半还有《笑花》，我们得赶紧回
家看电视剧。”刘航说完，就和朱菲骑着自行车回家
了。 本报见习记者 王世腾

搭好伙分工明确

冯波挑选了董笑雨折的一只纸鹤。 本报见习记者 白雪 摄

“出租车司机、戴眼镜的年轻人都会买”

很快就总结出了经验

刘航(左二)和朱菲搭伙向市民卖报纸。
本报见习记者 王世腾 摄

朱永政向年轻人推销报纸。 本报记者 熊正君 摄

本报泰安 7 月 14 日讯(记者 王
颜) 为了能在“报童营销秀”首日取
得好成绩，报童于雪松和王长歌这对
好朋友没有少费心思，他们提前制定
好了卖报路线，结伴卖报纸。

14 日早上 6 点左右，报童于雪松
和王长歌就来到领报点。看到报纸还
没有到，两人又凑到一块开始商量第
一天报纸应该怎么卖。“我们俩已经商
量好了一块卖报纸，早上去东湖公园，
中午去南湖公园，中间顺便再到附近
汽车站里卖，应该很快就能完成任
务。”于雪松认真地说。

领到报纸后，她们先是来到东湖

公园，不过让她们意外的是很多报童
也在这里卖报纸。经过两人的配合，在
东湖公园卖完几份报纸，她们沿着东
湖公园往西。在去往南湖公园的路上，
路过一个汽车站，经过软磨硬泡，又有
所收获，盛报纸的包轻快了不少。后来
按照路线，她们来到南湖公园，瞄准老
年人和带孩子的人，很快手中的报纸
就卖完了。“看来我们的卖报路线是正
确的。”于雪松高兴地说。

在预定明天的报纸数量时，担心
订得太多孩子拿不了，于雪松的爸爸
想给俩人分别订 40 分报纸，没想到俩
人不同意，强烈要求订 50 份。

早上去东湖，中午去南湖，顺便再去汽车站

提前制定好路线图

本报泰安 7月 14日讯（记者 熊
正君） 新泰一报童看对象卖报纸，专
门将报纸卖给容易买报的出租车司机、
戴眼镜的年轻人和长得慈祥的爷爷。

14 日上午 9 点多，记者来到新
泰汽车站附近，小报童朱永政拿着
3 份报纸正在向路边吃饭的两个年
轻男子推荐报纸。“叔叔，买一份齐
鲁晚报吧，我是齐鲁晚报小报童，上
街卖报体验生活的，才 5 毛钱一份，
来一份吧。”朱永政说。开始这两个
年轻男子没有要买的意向，朱永政
就一直站在他们身边，拿着报纸继
续向他们介绍。最后，他们被朱永政
坚持不懈的精神所打动，每人买了
一份。拿着到手的 1 元钱，朱永政调
皮地向记者眨眨眼睛，向那两个年
轻人道完谢就跑了。他沿路走到汽
车站外面的出租车停放点，看到许
多等生意的司机无聊地坐在车里，

有的相互聊天，有的还打起了牌，朱
永政赶紧跑了过去，向他们介绍起
自己来。“孩子是体验生活的，那得
买一份，给我来一份。”听到朱永政
的介绍，很多出租车司机纷纷掏钱
买了报纸。

朱永政告诉记者，他沿街卖了 20
多分钟，发现一些卖报纸的小窍门：一
般戴眼镜的年轻叔叔阿姨、出租车司
机和长相很慈祥的爷爷都会买报纸，
向他们推销介绍报纸时，不容易被拒
绝。而许多在街头摆摊做生意的人就
不好买报纸，有的人还说自己不识字，
所以这一部分人就不是他的卖报对
象。根据自己总结的经验，朱永政专找
认定的容易卖报纸的人群，不到 1 个
小时，30 份报纸就卖完了。

“明天还是按照这个经验向人推
销报纸，而且我还要开辟新的市场，争
取卖掉更多的报纸。”朱永政说。

新泰 10 岁小报童孙奥林带着妈妈准备的 69 . 5 元
的卖报零钱上街卖报，卖报纸前自己制定卖报方针，
见人就问，软磨硬泡卖出报纸，做好卖报前的一切准
备，不打无准备之仗。结果不到一小时，孙奥林就卖完
了 30 份报纸。

14 日早晨 7 点钟左右，10 岁的孙奥林刚一来到
新泰邮政局报刊零售店，就十分兴奋地嚷嚷着“卖报
纸喽”。他在报刊零售店门前很活泼，拿着妈妈给准备
的零钱向其他小报童展示，说自己的零钱是最多的，
有 69 . 5 元。因为报纸还没到，他就和其他小报童在地
上玩起了弹硬币的游戏，结果一不小心通过门缝把硬
币弹到了大门还紧闭的报刊零售店里，惹来他“哇哇”
大叫。

8 点多，载着报纸的邮政车远远驶来，孙奥林跟在
车后嚷嚷着“来报纸了，抓紧时间拿报纸喽”，并兴奋地
排在队伍的最前边等待分报纸。接过邮局工作人员分给
他的报纸后，孙奥林在记者的指导下麻利地插好报纸就
急匆匆走了。他告诉记者，他已经想好卖报方针了，要见
人就问，软磨硬泡让人买下报纸。

8 点 40 分，孙奥林来到新泰不夜城南首服装超市
门口，看到门口有两个等货的叔叔，就冲上前去询问
他们，没想到他们每人买了一份，而且还很惊奇，直夸
他卖的报纸便宜，而且时间早，很有点经济头脑，听得
孙奥林满脸笑开了花。接下来他一路北上，鞋店、服装
店、小吃摊、路边行人，只要有人的地方他就大声叫
卖，大胆向人推销报纸，很多市民在他特有的甜甜的
微笑中买下报纸。

半个小时左右，孙奥林在不夜城卖出了 20 多份报
纸，他发现有不少报童进入不夜城卖报后就马上转移战
场，快速移动到西南关步行街上，他总结了在不夜城的
经验，不再向买菜的和小贩们推销，而是直接卖给门头
上的叔叔阿姨，只用 15 分钟就结束战斗。

不到 1 小时，孙奥林的 30 份报纸就在他制定的卖
报方针下顺利卖光，他乐呵呵地告诉记者，他很愿意卖
报纸，可以和很多人说话，感觉很高兴。明天还要沿着制
定的卖报方针，继续开辟新的市场，卖出更多的报纸，争
取拿到“报童营销秀”的金奖。

本报记者 熊正君

不打无准备之仗


