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C12 大泰山 ·创富英雄

李升刚——— 泰山钢
材大市场商会会长、泰
安巨恒金属有限公司董
事长。

他出身贫穷，曾当
过学徒工，卖过蔬菜，卖
过鞋，办过鞋厂，1994
年他进入钢材市场创立
了泰安巨恒金属有限公
司。2011 年，巨恒金属
有限公司被评定为中国
钢铁企业前百强第 21
位，将近 20 年的时间，
生意越做越大，巨恒金
属有限公司一举成为泰
安市最大的钢材经营业
户，公司年营业额达到
17 个亿。

生意做大后他帮扶
其他业户，做大泰城钢
材市场，被推选为泰山
钢材大市场商会会长。
在李升刚的带领下，泰
山钢材大市场经营面积
由 600 亩扩展到 5000
亩，经营户由 60 多户增
加到 600 户，从业人员
超过 1 万人，经营品种
万余种。在全国各地建
立了代理公司和办事
处，形成了“买全国、卖
全国”的钢材大市场经
营格局。

谈到事业的成功，
李升刚把这一切归功于

“诚信”两个字。

语录：
“诚信是我最大的

资本！”
“如果卖孬货坑人，

只能暂时赚到钱了，但
大家口口相传，你的名
誉就毁了，别人还怎么
敢买你的货呢，想干大
事就不能那样做！”

“我们不能光觉得
自己聪明别人都傻，不
能光想着自己，还要考
虑到别人。”

“把钱用在做慈善
上，值！”

◎上期英雄回顾

4 0 多岁
开始创业，在
9 0 年代公司
就做到了年纯
收入十几万元
的规模。然而，
抱着一个人富
了不算富的思
想，他接任了
油坊村村支书
一职，并将全
部身家交给村
集体经营，一
步步将企业发
展成为行业的
龙头，带领全
村人民走上了
发家致富的道
路。

他就是泰
安科诺型钢股
份有限公司董
事长，山东省
人大代表钱占
绪。

从企业的发展历程，可以看出钱占绪
性格的一大特点：敢冒险。企业的每次变
革都需要这位掌舵人拿出坚定的决心，想
要发展，必须要大胆地走出去。

钱占绪有着敏锐的市场观察力，在企
业发展之初，他就主张一定要积极走出
去，先后带队到华西村、大邱庄、广州、厦
门等经济发达地区参观、学习。“通过考
察，发现了自身的差距，让我们在全国范
围内审视自己的企业，对于下一步的发展

也更加明晰了。”钱占绪说。
“主动走出去，投门子，寻外援”，是钱

占绪最常说的一句话。“要摆脱村办企业
低水平投入和落后的管理模式，就必须紧
紧依靠科技和人才。”钱占绪坚定地说，

“为了解决技术上的一个难点，我曾经五
次登门拜访河北工业大学的教授，反复介
绍情况，耐心地等回复。最后这位教授决
定亲赴泰安，不仅解决了技术上的难题，
而且将企业作为自己的教学和科研基地，

联合推进技术的开发。”
“下一步，公司要为上市做好充分的

准备，2009 年，我们已经在岱岳区质监局
帮扶下争创了山东名牌，这为公司上市奠
定了良好的基础。公司也开始进军国外市
场了，现在已经确定了与芬兰合作办厂的
意向，由我们负责设备和技术，对方负责
市场，我们还将开拓欧美、中东和东南亚
市场。”谈起企业下一步的发展，钱占绪滔
滔不绝。

放弃事业接下村支书重任

钱占绪：带着村民向前跑
文/片 本报见习记者 周倩倩 通讯员 焦圣娟

28 日，记者走进钱占绪的办公室，墙
上悬挂的“稳如泰山”四个大字格外醒
目，身穿白色 T 恤的钱占绪显得轻松、休
闲。见到记者，他亲切地打招呼，更像一
位邻家的大叔，完全没有董事长的架子。

泡上一杯清茶，钱占绪挑了一个舒
服的姿势靠在座椅上。“平时工作太忙，
总有忙不完的事儿，难得有这么休闲的

时候。对我来说，工作和生活已经完全
融为一体了，工作就是我最大的乐趣。”

“对我来说，没有什么成功的诀窍，
实实在在做事就是唯一的法宝。做事业
也是与人相处，心有多大，收获就有多
大。如果只看着眼前的利益，没有放宽
心胸，那也不会有什么大的成就。”钱占
绪说，“忠厚传家远，这是我们家的祖

训，我庆幸自己一直按这个做人、经营
事业。”

在公司里，说起董事长，听到最多
的评价就是，从不向困难低头，脚踏实
地。现在，公司里的核心领导班子都是
那个时候跟着钱占绪一直打拼的村干
部，这么多年来，无论企业经历怎样的
变革，他们始终不离不弃。

1991 年，年纯收入已达十几万元，这
对一位普通的农民企业家来说，一时被称
作神奇。然而，就在企业规模不断壮大的
时候，他毅然决然地放弃事业，接下了油
坊村村支书的重任，钱占绪再一次成为村
里的热点人物。

当时，面对村里一穷二白的局面，钱
占绪也犯了难，油坊村人多地少，要想致
富，就不能依靠土地吃饭了。为了找到合
适的项目，钱占绪带着大家到全国各地调

研市场。后来发现，做钢管销路不错，村里
有很多闲置的劳动力，而且不需要很高的
技术含量。钱占绪跟村委一商量，决定投
资 40 万元建造钢管厂。问题随后出现了，
很多群众都不理解：“办企业我们很支持，
但 40 万元对咱们来说可不是个小数目，
万一赔了，这可怎么办，谁来还钱呢？”面
对村民的质疑，反而更加坚定了钱占绪的
信心，“要干事业就得冒风险，怕担风险永
远干不成大事业。”

开始创业处处艰辛，没有技术，没有
贷款，项目迟迟无法运作，钱占绪再次站
了出来，将自己苦心经营、拥有几十万元
资产的两个企业交给村集体统一经营，
又将家里的 10 万元积蓄拿出来，当众立
下军令状：“如果项目不成功，赔了我自
己承担！”他的这一举措得到了村民的回
应，大家到处筹集资金，有钱的出钱，有
物的出物，在最短时间内凑齐了所需的
资金。

“项目不成功赔了钱我承担”

“想要发展必须大胆走出去”

实实在在做事是唯一法宝

 泰安
科诺型钢
股份有限
公司董事
长钱占绪。


