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本报泰安 8月 1日讯(记者 王颜)
“虽然卖够 15 天就能拿到社会实践

证书，但我的目标不仅仅是一张证书，
我的目标是坚持到最后，做到有始有
终。”一名报童说。第一期“报童营销秀”
马上结束了，许多报童坚持到最后一
天。

8 月 1 日早上 7 点左右，记者在
泰山大街松园小区附近见到了报童张
绍港，他一手拉着盛放报纸的行李包，
一手拿着几份报纸向路人推销。“每天
早上都能看到这孩子到这里卖报纸，
真是不容易。”一位在路边休息的老人

说，她家就在附近，张绍港已经在这里
卖了半个多月的报纸了。采访中记者
了解到，从开始卖报到现在，张绍港从
来没有放弃过一天。“我卖得比较少，
以前每天 30 份，活动马上结束了，我
也给自己增加了工作量，现在每天卖
45 份。”张绍港笑着说。

在大润发超市附近，报童陈继翔
也在忙碌着卖报纸。“只要卖够 15 天
就能得到社会实践证书，但我的目标
不光是一个证书，我还要检验一下自
己，到底能不能坚持到最后。从目前来
看，我还是很有潜力的。”采访中，报

童陈继翔地说：“我也坚持了 20 天
了。”同样在大润发附近卖报的报童宋
禧雨说，虽然每天卖报数量不是很多，
但是她坚持下来了。最热的几天她也
没有放弃，因为她觉得做事就得有始
有终，不能半途而废。

“你们招募的报童真得很合格，每
天都能在街头看到他们，厉害！”银座商
城东岳店附近的门头房店主说。按照活
动规定，只要参加 15 天以后，卖够 300
份报纸的报童就能获得社会实践证书，
然而在采访中记者了解到，大部分报童
都坚持到了最后。

本报泰安 8月 1日讯(记者
王颜) 2 日上午 9 点，本报

联合泰安市嘉信汽贸有限公司
举办的“报童营销秀”第二期活
动的营销讲座，将于东岳中学
北院举行。届时，来自泰山医学
院管理学院市场营销教研室的
主任王滨老师将给报童传授营
销知识。

“报童营销秀”第二期活动
报名已经截止，但还有家长通
过电话想报名参加。电话中，市
民张女士说，她刚刚看到关于

报童报名的信息，想给孩子报
名参加。得知报名已经截止后，
张女士遗憾地说，想以个人形
式到邮局给孩子订报纸，然后
让她每天上街卖报，体验一下
这种感觉。

在此，提醒报名参加第二期
活动的泰城报童，8 月 2 日上午
8 点 40 分，请报童到东岳中学北
院大礼堂领取服装、雨伞、书包
等装备。上午 9 点，泰山医学院
管理学院市场营销教研室主任
王滨老师给报童讲授营销知识。

第二期报童营销讲座
今日举行
时间：上午 9点，地点：东岳中学北院

今年暑假，是一个不同寻
常的暑假，因为我报名参加了

“报童营销秀”活动。今天是 8
月 1 日，是活动的第 19 天，更
是个值得高兴的日子，因为今
天我卖的报纸正好达到了 1000
份。爸爸妈妈答应给我买向往
已久的电脑学习机，算是对我
的祝贺和奖励。

高兴之余，我不禁回想起
我卖报的一幕幕。7 月 14 日是
活动的第一天，从邮局领到了
报纸，心里又高兴又紧张。在妈
妈的鼓励下，我大胆地跟一位
做生意的老板说：“叔叔，买份
报纸吧？”他微笑着对我说，“好
呀，小姑娘，买一份吧”。从叔叔
手里接过五毛钱的时候，我心
里别提有多高兴了。好的开头
就是成功的一半，这给了我极
大的信心。然后我就沿着灵山
大街一路叫卖，中间也碰过很
多钉子，又累又饿的时候，我还
掉过眼泪，好在有妈妈的鼓励，
我鼓起勇气去人更多的地方。
一个多小时后，30 份报纸终于
全卖光了。

回到家，妈妈和我总结了

好多经验和教训。在接下来的
日子里，我不再满大街乱跑，而
是有重点地围绕着公交车站、
早餐点去卖，还买了一个扩音
器做宣传。成功率高了，也没有
那么辛苦了，每天基本上就是
一到两个小时就全部卖完。

我卖报最大的一个体会就
是“凡事在于坚持，坚持就是胜
利”。当热得满头大汗时，当我
走得腿脚发软时，当我的膝盖
不小心磕伤了时，当一次又一
次被拒绝时，我也曾经想过放
弃。在这里要感谢我的妈妈，是
她一直远远地跟着我、教育我、
鼓励我，让我坚持了下来，完成
了我们自己制定的过千份的目
标。

还有就是来自大人们的理
解和帮助让我很感动。有些爷
爷奶奶主动买我的报纸，有的
叔叔阿姨还特意买两份，有的
还故意多给钱。还有的一些好
心人嘱咐我注意安全，教我怎
么卖报，去哪里好卖。正是他们
的鼓励，才给了我信心和力量，
让我完成了这次报童营销秀的
社会实践活动。

格来信照登

大家给了我坚持的勇气
泰安报童 苑青青

自从公布了微博网址之
后，许多报童和市民在微博上
发表了自己的感受。

王雨亭：8 月 1 日早上，我
在火车站卖报,前面一位叔叔
在买别的报童报纸时，急急忙
忙中掉了五十元钱，他并没有
发现，别人也都没看见，我路过
捡了起来，追上那位叔叔还给
他。为了感谢我，这位叔叔要买
走我手中的报纸，我没卖给他，
因他己买了一份了。

杨圣达：每天起早贪黑，辛

辛苦苦地卖报纸，渐渐喜欢上
了卖报，辛辛苦苦地劳动充满
了幸福。

赵军：“报童营销秀”活动，
激发了孩子内在的潜质，学会
开朗，学会与人交流，学会锲而
不舍的精神，学会在磨难中生
存，孩子们都是好样的。

微博网址：http://t.qq.com
/jinritaishan，在找人中查询“齐
鲁晚报-今日泰山”的名称点击
收听，广播自己的声音即可。
本报见习记者 白雪 整理

卖报啥滋味

微博秀出来

本报泰安 8 月 1 日讯(记者
王颜) “每天我都从固定的报童那
里订几份报纸，这样做既能帮他减
轻负担，也为我们招揽了顾客。”8
月 1 日，在儿童医院附近开餐馆的
老板说。

1 日上午 8 点左右记者看到，
报童陈继翔特地数出 10 份报纸
放在了购物袋中。卖完其他报纸
后，陈继翔拎着包起身要走。记者
向前询问为什么要留下 10 份报
纸时，陈继翔解释说，他家住在儿
童医院附近，有一次他在那里卖
报纸，正好被一家快餐店的店主
看到了，当即店主要了他两份报
纸。从此以后，他就每天给那家快
餐店留下几份报纸。“刚开始是 2
份，后来又成了 5 份，最近两天增
加到了 10 份。”陈继翔说。

记者跟着陈继翔乘坐公交车
来到这家快餐店，将 10 份报纸交
给了店主。采访中店主告诉记者，
刚开始看到报童在街上卖报很不

容易，就买了两份。没想到报纸放
在店里，引来不少来用餐顾客的注
意，有的顾客趁着等菜的时间就看
看报纸。“有时候免费给顾客看，如

果顾客想要，也卖给他们。”店主
说，订购报纸不仅支持了报童，也
能让吃饭的顾客不再干坐着等菜，
真是一举两得。

“我的目标
不仅仅是一张证书”
第一期活动结束，报童们坚持到最后

最近一段时间，走在肥城
市区街头，一定会看到一个身
穿黄色 T 恤衫、又高又瘦的女
孩。她穿梭在人流中，极力推销
着手中的报纸，有时一天的卖
报时间达到 8 小时，她就是报
童曹子怡。

8 月 1 日一早，曹子怡向
往常一样领取报纸，不过今天

的任务量是 300 份。按照事先
规划好的路线，曹子怡和妈妈
先在街头卖了一会报纸，然后
将“阵地”转移到医院，在医院
卖得差不多了，又到市区商场、
快餐店等地方卖报。

曹子怡的妈妈告诉记者，
随着活动接近尾声，曹子怡给
自己设定的目标也越来越高。

“从开始的几十份到现在的 300
份，明天她又让订了 312 份。”
曹子怡的妈妈心疼地说，肥城
的卖报环境比起泰城来可能要
稍逊一些，有时候要想卖完二
三百份报纸至少需要 8 个小
时。但孩子没有怨言，不管报纸
多少，都坚持卖完。“有一天晚
上，孩子突然上吐下泻，一直折
腾到零点，本来以为第二天她
不会卖报了，没想到她还是坚
持领报纸，上街卖报。”曹子怡
的妈妈说，现在孩子走到哪里
就将报纸卖到哪里。前几天带
着孩子去泰城花样年华景区
玩，曹子怡居然拿着未卖完的
报纸到那里去卖了。

“为卖报纸，真是几乎走遍
了肥城市区。”曹子怡说，付出
就有回报，到目前为止，卖报数
量的排名在整个肥城地区处于
领先。她打算将卖报赚来的钱
存到银行，一方面做个纪念，毕
竟这是她通过自己劳动赚取的
第一桶金。另一方面父母也希
望她能从这第一笔收入开始，
学会理财。

本报记者 王颜

今日出镜：曹子怡 年龄：10岁

几乎走遍了
肥城市区每一条街

支持了报童，也招揽了生意

快餐店每天买十份报纸

报童张绍港每天坚持卖报。 本报记者 王颜 摄

曹子怡在医院里卖报。 本报记者 王颜 摄

快餐店老板每天要买 10份报纸。 本报记者 王颜 摄

每日
一星


