
捡到钱包交给警察叔叔
小选手路晓灿和李清岩好样的！失主快去百货大楼岗亭领回吧

近期，泰山原浆啤酒开
展的“家吉配”—家庭配送
活动，受到聊城市民的欢
迎。很多市民热衷电话订
购，第一时间享受新鲜营养
的泰山原浆啤酒。

记者走访了解到，很多
市民因开车，在外不能饮用
啤酒，而打电话，送原浆啤
酒的活动一经推出，就受到
很多市民欢迎。因为开车不
能喝酒，在酒店看到鲜美的
原浆啤酒原液，很是想喝！但
为他人、为自己负责，是坚决
不允许的。“现在好了，电话
送货上门，满足我的馋饮

了！”市民李先生高兴地说。
通过采访泰山啤酒了

解到，近期家庭订购泰山原
浆啤酒的市民很多，每天电
话咨询订购原浆啤酒 50 多
箱，超出预估的每天送货配
额。为此，泰山啤酒紧急调
整送货配额，以确保送货及
时率。

据了解，泰山原浆啤酒
提出“7 日保鲜 8 日回收”的
口号，即啤酒从灌装上市开
始算起，保鲜期为 7 天，如
果在第 8 天有剩余啤酒没
卖完，将全部回收，保证消
费者喝到的都是 7 天以内

品质最新鲜、口感最纯净的
啤酒。泰山原浆啤酒的配送
流程，每个步骤都经过严格
检查，采用标准化要求，并
专门设有外派人员，在运输
沿途检查每一辆专用配送
车辆的卫生情况，确保几小
时内将泰山原浆啤酒从车
间灌装线直接送到市民的
餐桌上。同时还有工作人员
在每家有泰山原浆销售的
酒店进行监督，杜绝销售超
过7 天的泰山原浆。

泰山原浆啤酒一上市，
便从竞争如此激烈的啤酒
市场中突出重围备受欢迎。

泰山原浆电话订购送货忙
泰山啤酒紧急调整供货配额

本报讯 8 月 8 日，荣
盛房地产发展股份有限公
司将迎来上市 4 周年纪念
日，届时，荣盛发展将在全
国 20 座城市启动业主俱乐
部“盛客会”，以服务升级、
关爱业主的方式来庆祝上
市四周年。

据了解，荣盛发展上市
4 周年暨荣盛品牌推介、盛
客会正式启动仪式聊城站
将在 8 月 7 日盛大举行，8
月 8 日会员招募活动将正
式拉开大幕，针对会员的购
房优惠细则也将同步揭晓。

“盛客会”是荣盛发展
成立的客户俱乐部的简称，
所有购买荣盛发展开发房
产客户或认可荣盛发展企
业文化的共识之士均可加
入。“盛客会”以加强和会员

的有效沟通、共同创建美好
家园、携手共创美好生活为
宗旨，会员们可把对荣盛的
意见和建议更直接、更有效
的传达出来，充分发挥“荣
盛发展客户俱乐部”作为开
发商和购房客户之间的桥
梁和纽带作用。同时，“盛客
会”是业主和开发商交流信
息的一个平台，在享受最新
鲜、最权威的楼盘信息的同
时，“盛客会”会员根据会员
级别和积分情况尊享购房
折上折的优惠。“盛客会”会
员除享受购房总房款的优
惠之外，还可最大限度的享
受“盛客会”联盟商家(装修、
家电、购物、生活用品等)的
各种优惠。

荣盛房地产发展股份
有限公司以“京津走廊上的

璀璨明珠”——— 河北廊坊为
起点，15 年，20 座城市，18
亿注册资本，已塑造无数张
城市名片。目前在香港、广
东、江苏、山东、辽宁、河北、
湖南、四川、内蒙、安徽等区
域均设有分子公司，2010 年
全国房地产上市公司综合
实力15 强。

2007 年 8 月 8 日，荣盛
发展成功登陆深圳证券交
易所。时值荣盛发展上市 4
周年，同时也是聊城分公司
成立 4 周年。荣盛房地产发
展股份有限公司聊城分公
司先后在聊城投资开发了
百万平米城中城阿尔卡迪
亚，聊城首个五星级酒店阿
尔卡迪亚国际温泉大酒店，
聊城西部 30 万平米精英样
板社区西湖馨苑。

荣盛上市4 周年
全国 20 城“盛客会”将同步启动

本报聊城 8 月 2 日讯(记者 陈
洋洋 实习生 王玉 李文 刘亚
文) 8 月 2 日上午 9 点，小选手路
晓灿和李清岩捡到一个棕色钱包，
交给了百货大楼岗亭的交警，里面
有近800 元钱和票据若干。

上午 9 点多，小选手路晓灿和
李清岩在百货大楼路口卖报，突然
看到地上一个棕色钱包，第一时间

交给了附近岗亭的交警。“我看到
里面有钱，怕丢钱包的人急用，就
赶紧送到岗亭去了。”李清岩说，
她们看到钱包里有钱、证件和银行
卡。

“拾金不昧，这小孩太懂事
了。”该岗亭交警赵鹏飞说，钱包
内有近 800 元钱，一张中国邮政的
银行卡，若干票据，还有两张火车

票，一张为5 月 17 日聊城开往上海
的，一张为5 月 20 日上海开往聊城
的。另外，钱包内还有一张宝钢厂
区的 IC 卡，卡上显示员工姓名为
赵磊，另外还有签发日期和身份证
号。

失主看到报道后，抓紧带身
份证件到百货大楼岗亭找交警取
回。

今日聊城
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值建军节之际，景阳冈
酒业刘进文副总经理代表公
司走访驻阳武警消防官兵，
共庆中国人民解放军建军
85周年，共叙军民鱼水情。

景阳冈酒业积极响应各
级党委、政府号召，积极稳妥
地做好双拥工作，不断加大
拥军优属工作力度，开展了
一系列创新活动，使双拥工
作形成了制度化、长期化。

自1996 年以来，企业先
后在聊城地区和主要交通要
道设置了大型户外广告牌，
资助双拥工作。1999 年企业
资助消防车一部，2001 年企
业支持阳谷消防大队在聊阳
公路阳谷段树立叁块大型公
益广告牌匾。从 2000 年开
始，企业每年平均投资20万
元进行双拥宣传。每逢“八
一”、“春节”、“元旦”等重要
节日，公司积极走访、慰问驻
阳武警官兵。通过这些举措，
增进了军民友谊，加强了军
民共建，形成了“民拥军、军
爱民”的良好氛围。(王洪举)

军民共建
鱼水情长

2 日中午，一个小选手在百货大楼路口打着伞卖报。本报记者 邹俊美 摄

暑期营销秀明星榜
排名 姓名 2 日 总销量 排名 姓名 2 日 总销量

1 郭欣源 300 3850 18 朱宇馨 120 1326

2 刘汝宁 400 3571 19 孟效禹 210 1300

3 闫晨昱 300 2880 20 解鑫雨 120 1160

4 吴泽远 270 2830 21 刘文睿 140 1140

5 周福彬 310 2650 22 贾博伟 100 1110

6 张福林 300 2640 23 宫一洋 60 1070

7 李亚天 200 1760 24 许 旭 80 1035

8 徐童童 260 1665 25 庞松振 100 915

9 丹思睿 200 1640 26 李正浩 150 870

10 乔心甜 150 1581 27 葛树博 60 850

11 贾雪媛 220 1570 28 贾国政 100 820

12 张志丞 180 1560 29 张秉丞 70 805

13 郎立尧 210 1515 30 王圣菲 90 765

14 闫慧君 300 1460 31 许怡曼 0 760

15 王露颖 270 1420 32 李远同 100 725

16 刘姝婧 100 1401 33 孟佳琳 50 720

17 栾静静 280 1356 33 魏庆辰 80 720

以上数据为 8 月 2 日销量及 7 月 20 日— 8 月 2 日总销量

名次并不是最重要的
活动就要结束了，各位小选

手的家长、朋友齐上阵，都想在
最后时刻加把劲儿，争取好成
绩。

我觉得名次并不是最重要

的，参加活动是为了体会爸妈的
艰辛与不易，懂得一分耕耘一分
收获，而不仅为了卖报和名次。
勇于争夺第一值得钦佩，而为了
拿名次累坏身体就得不偿失了。

卖报过程中，我懂得了很
多，成长了很多。就像爸爸说
的，精神世界的强大才是最高的
荣誉。

(阳光小学 刘姝靖)


