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今日潍坊

改变，决不能输在起跑线上
齐鲁晚报暑期营销秀再开赛

本报 8月 7日讯(记者 付志锦)5

日，齐鲁晚报暑期营销秀再开赛，400

多名小选手带着本报免费赠送的 30

份报纸，走上街头，开始了为期 16

天的卖报之旅。尽管是营销秀第一
天，小选手们个个卯足了劲儿，力

争博个好彩头。他们说，改变，决
不能输在起跑线上。

5日上午 8点，由本报与万基置

业联合举办的第二期齐鲁晚报营销
秀在凯德广场拉开序幕。开幕式

上，专家给小选手们上了生动的一
课，结合往期营销秀中的趣事给

大家传授了许多营销方面的经
验，受到了小选手和家长们的

欢迎。

随后， 400 多位参加本期营

销秀的小选手们，领

取了由活动主办方

提供的精美的文化

衫和免费赠送的 30 份报纸。“这 30

份报纸是我们的启动资金，要仔细整

理好，争取早点卖出去，”领取报纸

后，在广场上整理报纸的小选手宗文

心说，好的开始是成功的一半，自己

决不能输在起跑线上。只有这样，抓

紧每一天每一秒，自己才能有更大的

进步。

在开幕式现场，记者还发现了不

少家长的身影，朱俊泽的妈妈李永青
就是其中一员，李永青告诉记者，孩

子之前也自己尝试过卖报，但不到

十天就放弃了，这次听说第二

期营销秀开始，马上就报了

名。“孩子平时话比较少，希
望通过这次活动能得到锻

炼，”李永青说，朱俊泽是

第一次参加营销秀，营销秀

这样的集体活动能激发孩子

的竞争意识和上进心，对孩

子的成长很有利。

而在现场，除了像朱俊泽一样

的新手外，更有不少参加过多期营销
秀的老面孔。在上期营销秀中表现优

异获得金奖的花瑞豪也报名参加了

本期营销秀。花瑞豪告诉记者，在第

一期营销秀中，他曾经创下一个小时

卖 200 份报纸的记录，他相信人的潜
力是无穷的，挑战自己，是他本次参

赛的最大目的。5 日，第二期刚刚开

始，自己要奋力博个好彩头。

另外，已成功举办了三年的营销
秀也为小选手们赢得了许多普通市民

的关心和支持。在开幕式现场，市民王

先生告诉记者，第一期营销秀期间，他

每天都会从小选手那儿买一份报纸，

每天都在感受着孩子们的改变。第二

期开始，他会继续用自己的方式支持

小选手，也期待看到孩子们更自信、

更坚定的身影。

“人小鬼大”张洪滔：

6 岁小报童，卖报有绝招
在第二期齐鲁晚报营销秀开幕式上，

一个胖胖的小男孩引起了许多人的注

意。他就是本期营销秀年龄最小的

选手，今年 6 岁的张洪滔。

8 月 7 日，在潍坊市人民医院

广场上，张洪滔开朗的笑容吸引
了不少过往市民的目光，“叔

叔，买份齐鲁晚报吧，五毛钱
一份。”短短的一句话，张洪

滔一早上说了有几百遍。

张洪滔告诉记者，去年，他

就帮姐姐卖过报，尽管只

有五岁，可是卖报却一点不输给

高个子的哥哥姐姐们，去年积累了不少

经验，今年长大一岁，想自己试试。

记者也看到，洪滔虽然年龄小，但是

却很有卖报技巧，看到叔叔阿姨，就乖巧
地跑上前，递上报纸，一个微笑，就逗笑了

顾客。“我一笑眼睛就没有了，看上去很好

玩儿吧？”小洪滔说着就笑了起来。

张洪滔的妈妈告诉记者，让小洪滔参

加这次营销秀，他特别开心，张洪滔妈妈

说，孩子虽然小，但还是希望通过这次活

动锻炼一下。让张洪滔自立、自信，是她最

大的目的。“另外，还希望张洪滔通过这个

活动能瘦一点儿，六岁 70 斤，真应该减肥

了。”

本报记者 付志锦

首期亚军李嘉豪：

“第二期，我的目标就是冠军”

“我要拿金奖，我要争

冠军！”今年首期营销秀的

银奖得主李嘉豪已连续四

年参加暑期营销秀，尽管银
奖对大部分人来讲已经是

个不错的成绩，可是小嘉豪

自己并不这样认为，因为之

前曾拿过金奖，对于首期自

己惜败获得银奖，李嘉豪脸

上不时流露出些许遗憾，

“上一期，我完全可以再努

力一点去争取金奖，第二

期，我的目标就是冠军！”

第一期结束之后，尽管

未得到冠军，小嘉豪的父亲
本不想让他继续参加了，可

是最终还是没挡住孩子的

坚持。“虽然‘冠军’对我们

来说只是个称呼，但对孩子

来说可能是一辈子的鼓励，

所以他第二期说要更加卖

力地去争取冠军，做父母

的，理应全力支持他。”

因为今年已是李嘉豪

第四年参加营销秀，新华路

佳乐家附近也已成了他的

固定卖报地点，因经常往来

此地段的市民对这个卖力

的小报童并不陌生。

“老地方，又见到老朋

友了”，5 日，再次看到李嘉

豪的身影，不少以前的“老

顾客”即使简单的一句话，

尽管看似无意，对于李嘉豪

而言却是莫大的鼓励。而能

再次碰见以前的老顾客，小

嘉豪心里也甭提有多高兴

啦！

“我们以为第一期这小

家伙就能拿冠军了，平时看

他非常卖力，而且特别有礼

貌，路过时，即使不买报纸

也愿意和他聊上几句，”经

常照顾李嘉豪“生意”的张

女士对记者说，每天几百份

的报纸，经常看到小嘉豪卖

到很晚才能回家，自己是打

心眼里佩服他。

本报记者 李小凯

潍坊万基置业杯售报小营销家排行榜


