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第一期冠军给第二期小选手支招儿

最大的秘诀就是微笑
本报聊城 8 月 14 日讯(记者

陈洋洋) 14 日，暑期营销秀
第二期进行到第8 天，小选手们
开始冲刺。第一期冠军选手郭欣
源上街给小选手支招儿，她最大
的秘诀就是微笑。

“一定要保持微笑，人家买
你报纸顺便买份好心情，下次还
会光顾的。”郭欣源说，她多次
鼓励新选手，看到他们多卖出去

一份，她也会跟着激动，看到有
的小选手遇到挫折退缩，她就很
着急。

在第一期比赛中，郭欣源在
两周内卖出近 5000 份报纸，平
均每天 300 多份，最多一天 420
份。郭欣源很勤快，几乎每个经
过她身边的市民她都会礼貌地问
一下，绝不浪费一个机会，有时
候家长催促好几次，她也不肯坐

下休息。郭欣源说：“一定要珍
惜时间，行人停留的时间有限，
要在这段时间尽可能多卖报纸。”

郭欣源说，她最大的秘诀就
是微笑。“微笑是礼貌，也是一
种精神状态，有的小选手累了就
拉着苦脸，客户见了也会心情不
愉快。”郭欣源说，她卖报时一
直保持微笑，有的小选手对顾客
态度冷淡或嬉皮笑脸，卖报效果

就不好，如果自己都不重视形
象，别人凭什么重视你买你报纸
呢？郭欣源回忆，有位阿姨曾对
她说，“笑的甜嘴也甜，就冲你
喊这声阿姨，我也得买你份报
纸。”

另外，她还发现很多小选手
喜欢扎堆卖报，在百货大楼路口
常有十几名小选手，行人数量有
限，越扎堆越不好卖。他们有时

还围住同一个行人卖报，“本来
人家想买，担心买一个小选手的
其他选手伤心，就干脆不买了。”
郭欣源说，行人买了报，其他小选
手就不要继续推销了。郭欣源说，
第一期比赛中，她所在的路口还
有小选手刘汝宁和吴泽远，但他
们从来不抢生意，看到有小选手
问一个行人，她就去问下一个行
人。

“我还有 10 份”、“我还有 8 份”…… 14 日上午 10 点多，小报童展示自己还剩多少报纸。本报记者 邹俊美 摄

暑期营销秀明星榜
排名 姓名 14 日 7-14 日 排名 姓名 14 日 7-14 日

1 于敬龙 240 1430 20 陈功升 80 460

2 张 静 240 1330 20 蔡郁清 70 460

3 王震宇 220 1310 20 贾生磊 80 460

4 王洪泽 150 880 20 牛晨新 80 460

5 王振泉 130 820 20 张志丞 60 460

6 魏福星 150 720 25 卢景志 60 450

7 徐建森 130 715 26 阮昊宇 60 445

8 张秉丞 100 680 27 田宇辰 70 435

9 郭树鑫 120 670 28 张殿伟 70 430

10 辛卫旭 100 640 29 兰殊云 60 420

11 陈世慧 80 595 30 姚伟佳 60 416

12 段书辛 90 560 31 李文浩 50 410

13 马文杰 110 540 32 王立冕 50 400

14 徐春静 100 530 33 陈昊天 60 390

14 仙同徽 70 530 34 郭忆凡 40 380

16 于海洋 60 510 35 徐瑞玮 40 360

17 陈庆斌 70 495 36 王桂冰 100 350

18 张光辉 80 476 36 张 帆 60 350

19 马恩浩 60 470 36 王亚琦 50 350

以上数据为 14 日销量及 7-14 总销量

营销秀八项注意
根据记者观察，近期

有些小选手出现懈怠情
绪，喊苦叫累，对顾客不够
礼貌等，记者总结了八项
注意，希望小选手们有则
改之、无则加勉。

1、礼貌。嘴要甜，要微
笑，勤喊“叔叔”、“阿姨”、

“哥哥”、“姐姐”等。
2 、真诚。跟任何人交

流，都不要说假话博取同
情，更不要说伤害别人的
话。

3 、文明。不要对顾客
撒娇耍赖，不能缠着顾客。

4 、友谊。互相谦让可
能多几个朋友，给顾客留

下好印象。抢生意吵架，既
影响形象，又耽误卖报。

5 、勤劳。营销秀是锻
炼和磨练自我的好方式，
不要喊苦叫累。

6、诚信。为多卖报纸，
找人帮忙是作弊行为，即
使拿奖也不光荣。

7、服务。服务要到位，
别人买报掏钱时，把报纸
整齐地放到顾客车筐里。

8、坚持。遇到困难，
咬咬牙就过去了。 10 个
人都不买，可能第 11 个
人就买了。坚持就是胜
利。

本报记者 陈洋洋

每天到那里等好心爷爷来拿报

儿子活动以来，每天 5 点
准时起床，他记住了一句话：
“早起的鸟儿有虫吃”。不到
7 岁的孩子，能做到这一点，
让我非常感动；更让我感动的
是，儿子能自觉排队、耐心等
待，领到报纸那样兴奋。

卖报第一天，刚领完报就
下雨了，儿子一手打伞，一手
拿报，全力保护报纸不被淋湿。
卖到第 23 份时，实在累了，有
些沮丧，我鼓励他倒计数，卖一

份少一份，还真管用，7、6、5、
4 ……不到 8 点就卖完了 30
份。

让我记忆最深的是，一位
爷爷给了他 1 元钱，说什么也
不让找钱了，说“明天再给我一
份报”，儿子立刻回答：“那好，
您明天一定要来哟，不见不
散。”儿子每天都到那个地方找
这位爷爷，可一直没找到。儿子
一直期盼能再见这位爷爷，再
给他一份报纸。

儿子已坚持了 6 天，做到
了微笑、自信、从容。希望他继
续努力、加油！坚持就是胜利。

(王柽桢的妈妈)

欢迎小选手及家长踊跃投稿，稿件一经
采用，即刊登在本报“报童织围脖”栏目中，
来稿质量和数量将作为评选“营销小明星”
的重要依据。

注册新浪微博，把“暑期营销秀”加关
注 ，即 可 留 言 或 发 表 微 博 。投 稿 邮 箱 ：
cyyqlwb@126 .com。咨询 QQ：2584407892。暑
期营销秀 QQ 群号：86292834。


