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今日潍坊
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齐鲁晚报营销秀讲座举行

“专家教营销，

卖报更省事”

本报 8 月 16 日讯(记者 丛书莹)“专

家来给我们讲座，传授营销技巧，以后我

们卖报更省事了。”16 日，齐鲁晚报营销秀

讲座举行，小报童们都说受益匪浅。

16 日，在营销秀讲座现场，海悦国际

大酒店副总经理邵航珠和平安保险公司

资深讲师给孩子们上了一堂生动的营销
课，专家和小选手们频频互动，现场传授

卖报技巧和经验，一个小时的讲座高潮不

断。

“我觉得说话得有礼貌。”

“我觉得得多问，多问了人家要
的才多。”“我觉得得学会看人，

看准了人会买再去卖。”，在乔
老师提出应该如何卖报的问题

后，选手们踊跃发言，纷纷讲出

自己的卖报经验和别人分享。

“要微笑，有爱心，有目

标”，在讲座上，乔老师还向小

选手传授了三大绝招。而邵经
理则交给选手们一些社交礼

仪，在和选手互动后，邵经理表

示选手对于一些餐桌礼仪特别

了解，这让他很惊讶，他觉得现在的孩子

知识面很广，而且通过卖报纸孩子们越来

越有礼貌了。

在讲座现场，选手韩旭尤为突出，每

次专家提问问题，他都第一个举手回答，

而且回答也得到了专家的表扬，韩旭说，

他不后悔来听讲座，现场确实学到了很多

卖报的技巧，还有做人的道理，像关爱他

人，体恤父母等等，受益匪浅。

小选手教训中总结实战经验：

“推销报纸，用词得准！”

12 岁的男孩胡启元在卖报过程中

遇到了“意外状况”，当他在华丰东巷问

一位老人要不要报纸时，老人误以为自

己拿的是晨鸿信息，拿了两份转身就走

去了。一说到这件事，胡启元就特别沮
丧，说自己当时就傻在那儿了，一时不

知道怎么开口向老人要报纸钱。

不过通过这件事，胡启元也算是收

获了个经验，“以后再向路人推销报纸

的时候，用词一定要准确，不要问他们

‘要不要’报纸，就问‘买不买’。”这的确

是个好办法，事实证明善于总结的人是

不会两次在同一个坑里绊倒的，胡启元

在之后的卖报过程中再也没有遇到过

如此尴尬的状况。

胡启元还告诉记者，其实卖报纸的

目的不是为了奖金，而是为了锻炼自

己。同样的道理，要是仅以挣钱为目的，

肯定是单凭蛮劲儿干活，但如果是抱着

让自己成长、锻炼自己与人沟通、学会

灵活应变的心态卖报纸，那在总结经验

的过程中，获得的知识和能力肯定对自

己影响更深远。
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