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C07今日泰山

每月卖一台，难冲击 PC机
粉丝匮乏制约平板机销量

本报泰安 8 月 17日讯(记者 李
兆辉) 17 日，记者从泰安各电脑卖
场了解到，平板电脑,尤其是国产平板
机，1 台的月销售记录难与上百台销
量的 PC 机比肩。粉丝匮乏，成为制约
平板机销量的瓶颈。

17 日，记者从泰安一家苹果旗舰
店店员那里了解到，由于粉丝群匮
乏，即酷爱平板机文化的顾客群并未
产生，难以满足市场的供给量。“大部
分顾客根本对苹果机一窍不通，泰安
这边的市场还得慢慢磨啊。”店员周
飞说。

记者在三源家电卖场了解到，国
产平板机的销售很不景气。店员施桐

告诉记者，像 e 人 e 本、万利达等国产
平板机很难销售，每月 1 台就很好
了。

“联想乐派在国产平板机当中算
比较好的，一个月只有两三台的量。”
国美旗舰店店员王金顶说，至于国外
品牌，如三星、摩托罗拉也不尽如人
意。消费者对他们大都望而却步，最
多只是出于好奇心向前询问，很少有
人实际购买。

正在询问平板机的谭先生告诉
记者，之前以为平板机只是类似于
MP4 一样的视频播放机，问了之后才
知道这是一台电脑。这种电脑他还接
受不了，输入不用键盘，而且性价比

也不如台式电脑和笔记本电脑，总感
觉不实用。

相比平板机的萧条，传统的 PC
机依然展示出强势的一面。据银座商
城交电针纺部的程琳琳介绍，笔记本
和台式机每个月的销量总能在七十
多台左右。尤其现在正值暑期，月销
量能逼近 100 台。

苹果旗舰店的店员告诉记者，他
们在泰安的店必须搞优惠活动，像配
件打折、降价让利等，不然很难让泰
安消费者认可这类产品。但在其他城
市，如潍坊、济南，借助降价促销这种
手段是很少见的。这个过程还需要很
长时间，只能慢慢营造这种氛围。

本报讯 日前，记者从
各 大 留 学 中 介 获 悉 ，非

“211 ”院校的学生咨询出
国留学的人数显著增加。业
内人士指出，提早递交申
请、求助专业的留学机构都
能帮助非“211 ”院校的毕
业生挑战世界名校。

启德教育留学专家分
析，并不是说非“211 工程”
大学毕业生就不能申请名
校，在这一点上一定要坚定
信心。学生在递交申请材料
时，要让校方了解自己所在
大学的特点和优势，在本院
系成绩的排名情况，英语语
言能力，以及其他方面的优
势，如学术研究上的成果、
发表过相关的论文、社会活
动能力、社会实践、工作经
历等都会对学生的申请有
一定的帮助。

启德教育留学专家强
调，递交申请要争取时间上
的优势。大三结束是一个非
常好的时间，那时候学生有
了 6 个学期的完整成绩单，
已经可以开始递交申请了，
早递交就能确保早点被国

外的学校审理。国外很多大
学接受申请通常采取的做
法是先到先得，即早申请，
就能早拿通知书。此外，非

“211 工程”大学的学生还
可以求助于专业的留学机
构，专家们能根据学生的优
势选择合适的海外院校进
行申请，同时在申请过程
中，能最大限度地发掘学生
自身的优势和亮点，全面立
体地展现在海外院校面前。

启德教育澳洲教育中
心 专 家 介 绍 ，经 常 有 非

“211”、“985 工程”的大学
生前来，希望能申请到澳洲
八大名校。非“211”院校毕
业 的 大 学 生 小 刘 ，他 的
GPA 成绩不高，也没有雅
思成绩，竞争力并不强，但
是他在学业之外经常参加
社会活动和志愿者活动，并
多次获得学校奖励，社会实
践经验丰富，恰逢悉尼大学
来国内招生面试，专家们帮
学生争取到了面试的机会，
加上颇具吸引力的申请材
料，让他顺利收到了悉尼大
学的通知书。 (宗禾)

本报泰安 8 月 17 日讯 (记
者 王颜 侯艳艳) 有的报童要
进行武术表演，有的报童要当小主
持人…… 17 日，“报童营销秀”颁
奖典礼节目征集第一天，就有不少
家长通过电话给孩子报名。

“孩子学习播音主持一年多
了，也主持过一些文艺演出，应该
能胜任这次颁奖典礼的主持工
作。”17 日上午，肥城报童纪姝欣
的妈妈打来电话说，机会难得，她
和孩子都不想错过这次展示自我
的机会。“我孩子擅长武术，并且已
经学习了三年，期间参加过一些大

大小小的演出。今天给孩子报名，
希望在颁奖典礼当天，能给泰安的
小报童呈上精彩的演出。”肥城报
童卢圣昊的爸爸打来电话说，听说
颁奖典礼的节目面向全体报童征
集，也抓紧时间给孩子报了名。“我
要跳支舞、唱首歌，还要报名当主
持人。”去年就参加报童活动的商
旭冉一口气报了两类节目，多才多
艺的她十分自信地告诉记者，如果
选中她表演和主持节目，她一定会
努力使整个颁奖典礼变得更加多
彩。

目前，本报已经收到许多报童

的报名电话。在此提醒报童，如果
有什么绝活想在“报童营销秀”颁
奖典礼上展示给大家，请抓紧时间
报名。

根据计划，在第二期活动结束
后，本报将举行大型颁奖典礼，届
时将请今年参加第一期和第二期
活动的报童进行现场演出。活动要
求，报名参加才艺展示的报童节目
自选，服装、道具、伴奏等自备，节
目时间控制在 5 分钟内。本报将根
据选手所报节目，择优选择其中
20 个入围节目。报名截止时间为 8
月 19日，咨询电话：18653881078。

本报泰安 8 月 17日讯(记者
王颜) 将卖报的感受和经历写成
日记，好好地保留下来，成了报童
侯文佳每天必做的事情。

17 日早上 7 点左右，记者在银
座商城东岳店附近看到，10 岁的
侯文佳挎着蓝色书包，手里拿着报
纸从肯德基店出来。旁边没有父母
的看护和指导，侯文佳显出孩子的
天性，看着有人经过，她就蹦蹦跳
跳地跑过去询问一番。如果对方买
了报纸，她会礼貌地说声谢谢，即
使被拒绝也不沮丧，依然说声谢
谢。

对于卖报的收获，侯文佳说，
她喜欢写日记，现在仅日记就已经

写了两大本子了。自从参加“报童
营销秀”后，她的日记内容丰富了
不少。“前两天我还在日记中写了
一位对我发脾气的阿姨。在日记中
我写道，虽然在卖报中一位不相识
的阿姨对我发脾气，但我一定不能
怪她，可能她心情正处在很糟糕的
状态。”侯文佳说，每天记录卖报的
心得和感受，这已经成为她暑期生
活不可缺少的一部分。

“日记中记录了卖报中帮助过
我的好心人、遭受到的拒绝以及遇
到的一些挫折，让自己懂得了生活
的艰辛和不易，是人生的一笔财
富，我会好好保存它们，作为永远
的纪念。”侯文佳说。

17日，距离“中秋节”还有二十多天，但商家们已
开始用海报装扮橱窗和销售专柜。图为银座商城东岳
店的工作人员正在布置“中秋节”宣传条幅。
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