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今夏“冰”市———

情感之外 意料之中

2011年，中国车市由
高歌猛进转入了低缓调整
阶段。受购置税优惠政策
退出、一线城市限购、日
本地震产业连锁反应等诸
多不利因素的影响，国内
汽车产销在持续了两年的
高速增长后，转呈低缓走
势，上半年同比仅微增
3 .35%。

对此，资深汽车媒体
人王先生表示：“2011年
是国内汽车市场发生重
大调整变化的一年。首
先一线城市汽车市场的
饱和限购、摇号上牌等
措施加剧了各大汽车商
家对二三线城市甚至是
乡镇的重视程度；其次
日益拥堵的城市交通也
在一定程度上制约了汽
车行业的迅猛发展。上半

年的日本地震对日系车
产销均带来一定影响，五
月份很多有意购买日系
车的客户却遭遇无限期
等车的尴尬，造成了有市
无车的局面。所以，今夏
车市遇冷并不意外。”

回顾往昔———

历届车展 硕果累累

齐鲁车展自1999年举
办至今，一直以“能卖车”著
称。回首车展13年风雨历
程，令人感慨的骄人佳绩俯
仰皆是。据车展主办方负
责人回顾，2009年齐鲁春
季车展在全球金融危机的
影响下却创造了汽车界的
销售神话，几乎卖空济南
全城库存；2010年春季车
展上，有“车展订单收割
机”之称的东风日产创下
了203台的首日销售纪录，
车展四天，吉利订单加交
车达到875台，以至于经销
商带来的700张发票全部开
完……一次次的丰硕收

获，让汽车厂商对今年的
秋季车展更加充满期盼。

车展组委会相关负责
人表示：“分析汽车市场近
年来的走势，大概每三年一
个周期，即每两年经历一
个调整期。2006年和2007
年是汽车旺市，接踵而至
的2008走入车市的低迷阶
段，在经历了同样的酷暑
‘冰市’后，各大厂商的
降价狂潮引爆了当年的秋
季车展。如今，经历今年
上半年的调整阶段，相信
今秋车展在厂商的共同努
力下，一定能在齐鲁大地

掀起新一轮的购车狂潮。”

备战车展———

厂家车商 巨惠齐鲁

车展来临，车商们如何
看待本届车展，又是如何
“备战”的呢？采访中，山东
世通吉利品牌总监房立刚
认为，面对刚刚起步的中
国汽车市场，暂时的低迷
绝不会影响车市整体向上
的脚步，车展将是最好的
证明。“整个山东每年新
增考取驾照的人数都保持
在20万左右，有了驾照，

就要买车，这些人就是庞
大的潜在市场。上半年车
市的低迷让我们对今年的
秋季车展更加寄予厚望。
除了力推新车型，像新远
景、新自由舰、帝豪改款
等，优惠力度也将是空前
的，万元巨惠，装具礼包
赠送更是不在话下，具体
优 惠 将 在 下 月 月 初 落
实”，房立刚向记者透
露。

天津一汽作为24届车
展届届不落的“元老级”
参展品牌，本次车展更是
铆足了劲，准备大卖一

番。天津汽车工业销售
山东有限公司销售经理
庄刚告诉记者：“往年
每届车展前后通常都会
出 现 ‘ 展 前 展 后 不 卖
车，车展扎堆购车’的
情况，可见老百姓对车
展的期盼度和认可度。
本届车展我们将重点推
出夏利N5和威志V2，时
尚小车将是天津一汽今
年车展的主要卖点。”

百姓心态———

购车过节 两全其美

在济南某金店工作的
石女士是本届车展的“购
车大军”之一。她告诉记者：
“今年孩子上学的地儿离家
远了，买辆车比较方便，
本来暑假就想出手，但是
考虑到车展上会有更大优
惠，所以就一直持币待购等
车展，正好今年车展时间赶
上中秋假期，让我们能更加
从容地在车展上细细选择
比较，权当中秋假期休闲
了”，石女士言辞间对今
秋车展充满期待。
本届车展9月8日开幕，

历时四天，接踵中秋假
期，对于有购车计划的朋
友而言，无疑可以做到购
车过节两不误，受到更多
关注也是在情理之中。据
车展主办方负责人透露，
近两个月来，已有逾千名
消费者来函来电咨询车展
具体事宜。

2011齐鲁秋季车展有望开启“破冰”之旅

在经历了去年汽车市场井喷之后，今年车
市在高温的桑拿天却遭遇遇冷的尴尬。翘首九
月，第24届齐鲁秋季汽车展示交易会即将于9
月8日开幕，历经十三载春秋交替，二十三届
的硕果累累，齐鲁车展在它的发展历程中，曾
数次扛起救市大旗，成为山东车市的“强心
针”和“冲锋号”。正因如此，无论参展厂商还是
购车者，都对本届车展多了几分信心和期待。

（资料图片）


