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今日聊城

车展

金秋汽车文化展销会开始布展
8 日至 11 日将为市民献上汽车饕餮盛宴

本报聊城 9 月 5 日讯(记
者 张召旭) 距 9 月 8 日开
始的“ 2011 聊城金秋汽车文
化展销会”还有不到两天时
间，城区各大汽车参展商开
始布置展台，同时训练车
模、完善后勤服务，争取在
车展期间为水城市民献上一
场汽车饕餮盛宴。

5 日上午，在展销会场
金羊物流城，十多家汽车经
销商正布置展台。“明天下
午就能布置完主体框架。”
城区一家汽车4S 店工作人员

说，只要展台主体框架一搭
好， 8 日一大早就会安排专
人把背景幕、音响等设备安排
到位。“我们店除了购车优惠
外，还将聘请歌舞魔术演员表
演，争取吸引更多人。”

“现在车模的服装已经
准备好，正在训练活动当
天，一定会为市民奉出精彩
的演出。”一家参展商工作
人员说。由于参展车辆的风
格各不相同，有狂野也有儒
雅，有动感也有静谧。参展
之前，需要模特们要提前做

足功课，对车辆认真研究，
无论是表情、服饰、动作，
都要同车辆相配，才能达到
“人车一体、相得益彰”的
效果。

“逛车展，看靓车，购
爱车，享优惠。”这是看车
者的普遍心态。而作为车
商，更渴望在本届秋季车展
获得较好的销售业绩。记者
从车展组委会了解到，几乎
所有参展车型都推出了大幅
度的优惠措施，光是优惠万
元的车型就有十多款，降价

幅度都将是空前的。
9 月 8 日到 11 日，为期

4 天的“ 2011 聊城金秋汽车
文化展销会”，对进场观众
不收取任何费用。车展组委
会表示，本次车展主要宗旨
是为有意向买车的消费者提
供最大便利和实惠，为广大
汽车品牌、汽车经销商提供
一个展示企业文化、品牌价
值和优质服务的平台，同时
为参展车商和消费者搭建一
个大规模、高档次的沟通桥
梁。

本报主办的“五一”车展， 4 天时间里吸引了 6 万人观展。(资料片) 本报记者 邹俊美 摄

车型琳琅满目

怎么挑选爱车
本报聊城 9 月 5 日讯(记者 张召

旭) 在车展上选车，犹如到花卉市
场买花，个个娇艳、枝枝鲜美，瞬间
就会让人眼花缭乱。在即将开幕的车
展上，面对琳琅满目的车型，该如何
挑选一款满意的车型？

“我想在车展上买辆爱唯欧，可
就怕到时候再觉得其它车型也不错，
看什么都顺眼，就是不知道买什么
好。” 5 日，市民王女士说，她以前
陪朋友去济南车展买车，到最后也没
买，不是看不上，而是看花了眼，不
知道买哪一款。

城区一家汽车 4S 店的营销人员
说，市民参加车展很容易出现这种情
况，他建议市民选车时最好选择“低
速高扭”的发动机，由于城市道路交
通普遍拥挤，车主需要频繁地起步、
停车。这样的路况下，具有“低速高
扭”性能的发动机能够很好地降低油
耗。

振兴路一家汽修厂的林师傅说，
汽车品牌的返修率，零部件的耐用
性、价格以及维修工时费价格，售后
服务质量的高低，都是在选择一种车
辆品牌时应该考虑的内容。所以，选
品牌时，最好是选能经得起市场考验
的汽车品牌。

此外，对于初次买车的消费者，
对于购车之后所需要花销的费用认识
不足，很少考虑售后服务的开销，因
此，买车前详细了解售后维修保养的
费用也非常重要。


