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今日聊城

热点

车展开幕当天是周四，
很多上班的市民没时间逛车
展。据主办方估计，随着中
秋节假期的来临，周六、周
日车展将迎来新高潮。

“老哥，我看了，确实
比咱上次看时优惠。”由于
音响声比较大，一看车的市
民大声对着电话喊。来自
茌平的陈先生说，两星期
前他和朋友看中了北京现
代的一款车，特意到车展
上看价钱，然后再决定出

手 时机 。 “今 天不 是周
末，他上班来不了，只能
先让我来看看，那边还等
着消息呢。”陈先生说，
他是请假来的，好几个朋
友都给他托付了任务。

“大家想买的车型不一
样，我也记不住，只能把大
致的价钱及优惠幅度写一
下。”陈先生边看边记。他
说，等到周六一放假公司的
10 多个同事都要结伴来看车
展。

车展周末将迎新高潮

“九八折，还能享受节能
补贴和大礼包，这车我订
了。” 8 日，临清市民孔先
生在车展看到别克英朗有优
惠，当场交定金预定。车展
首日，外观大气、内置时尚
的别克英朗系列深受购车者
青睐。

孔先生说，全家人都很
喜欢英朗GT ，他看过很多
遍了，但这款车价格坚挺没
有优惠，所以一直拖着没
买。“看报纸上说，这款车
参展并且有优惠，我一大早
就过来了。”孔先生说，虽

然只是九八折，但能节省
2000 多元钱，再加上节能补
贴的 3000 元钱，总共省下了
近 6000 元。“能省半年多的
油钱，车展上买车还是很划
算的。”

记者注意到，选购该
系列车型的多为年轻人，女
性青睐英朗 XT ，男性青睐
英朗 GT 。很多购车者表
示，英朗由于销路好，价格
一直很坚挺，没想到车展上
能有优惠。在优惠的吸引
下，上午短短 1 个小时内，
就有5 位市民订车。

坚挺价格开始松动

在五洲大众展区，一辆
新帕萨特车前围了 10 多名
市民，车里还坐着一位，正
在向销售人员“取经”。莘
县市民张先生说，他去年就
筹划买车，由于价格高一直
没选着合适的，专门等着到
车展买车。“果然不负众
望，选到了价格、车型都合
适的车，还有 9000 元的优
惠。”

做建材生意的刘先生

说，现在开的桑塔纳 8 年多
了，给自己出了大力，虽然
开着质量没问题，可出去谈
生意就吃亏了。“人家一看
车，怀疑我经济实力不行。
这样下去，影响生意。”刘
先生说，一步到位花近百万
元买奔驰、宝马还不现实，
准备花 20 多万买辆北京现
代第八代索纳塔，或买辆进
口三菱，霸气而不失优雅，
性价比也很合适。

现场订车优惠九千块

“这么多车，都不知
道哪款好了。”车展上，面
对几百款风格迥异、外形
俊朗、可满足不同人群需
求的靓车，不少市民发
出这样的感叹。

东昌府区的龙先生
说，本次车展比想象中
要大不少，之前已计划
好买车预算，等来到现
场，发现 10 万元左右的
车型有许多款，都不知
道选哪款好了。他决定9
日带着爱人再来一趟车
展，一块商量商量。

来车展的赵女士也
遇到同样情况，她是一

位大学教师，听说有车
展就利用课余时间来看
车。本是有目标而来，
已经有了几款中意车
型，但没想到车展上这
几款车型恰好都有，若
在 4S 店看，要从这家跑
到那家，非常麻烦，而
且耗费许多时间。现在
有车展这样一个平台，
不仅少了四处奔波，在
车展促销之际，拿到了
自己想要的优惠价格。
“虽然避免了跑很多家
4S 店去看车，可车多了
也麻烦，觉着都挺好，
不知道买哪一款好。”

靓车太多挑花眼

临近十一，很多准
备 10 月份结婚的年轻人
和父母一块到车展选婚
车。

“我十一结婚，车
能按时到吗？”在交运
大众展区前，一对 20 多
岁的新人指着高尔夫
问。记者了解到，这对
新人 10 月 2 日结婚，房
子都已装修好，就等车
了。准新郎黄先生说，
车展一般都是优惠幅度
最大的时候，通常是
“十一”举办，但他到

时忙着结婚肯定顾不上
买车，买了还不一定有
现货。“这次车展真及
时！”黄先生告诉记
者，他现在基本锁定了
目标，肯定得开辆车回
家。

王先生和女儿女婿
也来到了车展。“女儿
10 月 6 日结婚，我准备
给 女 儿 买 辆 车 当 嫁
妆。”王先生说，这次
车展参展车很多，优惠
幅度也很大，选择的余
地大，不愁买不到车。

选个“坐骑”接新娘

据主办方估测，首
日逛车展的东昌府区以
外的观众要占到半数以
上。

8 日上午 9 点多，
冠县的孙先生和两位同
事一起来到车展。“他
们两个都是汽车发烧
友，一听有车展连手头
工作都放下了。”孙先
生说，车展上的优惠幅
度比平时大很多，错过
这次购车机会挺可惜。

“我 3 个月前就打
算买车，来聊城跑了好
几次，就是没想好买哪
款车。”莘县市民刘先
生说，他带着朋友把聊
城大大小小的汽车销售

店跑了个遍，也没想好
买啥车。“现在好了，
200 多辆车一块参展，可
以仔仔细细地看。” 8
日下午，刘先生定了一
定新宝来。

记者注意到，前来
逛车展的观众开的车许
多是城其它县市牌照，
其中来自冠县、莘县、
东阿、临清等地的最
多。此外，也有不少从
济南、德州、菏泽等地
赶来的。

广州本田的工作人
员说，从买车、订车和
询问情况的客户中发现
今天东昌府区以外的市
民特别多。

有人从济南赶来选车

本报聊城 9 月 8 日讯
金秋车展开幕首日，在

金羊雪佛兰展区，有客户
现场交钱直接将车开走，
4S 店现场放鞭炮庆贺。

车展上怎么还响起噼
里啪啦的鞭炮声？ 8 日上

午，车展现场此起彼伏的
鞭炮声吸引了众多市民。
记者现场采访了解到，原
来是看车者看中了车，当
场交钱提车， 4S 店放鞭
炮庆贺。

“我一眼看中了这辆

车，价钱合适，还有现
车 ， 直 接 交 钱 开 车 走
人。”一位买车市民说，
他交完钱刚坐上车，车前
方就放起了鞭炮，引来不
少人围观。“买车是个好
事，放鞭炮更是个好兆

头。”
展区负责人表示，参

展车辆外形比较美观，并
且价格优惠，不少人当场
拍板买车，直接把展区上
的展车开回家，他们放鞭
炮表示庆贺。

卖出一辆车就放一挂鞭
车展现场像过年

格挺热闹

格车展快报

格现场选车

赏车试车购车尽在金秋车展
坚挺的价格开始松动，参展车辆优惠幅度大

车展现场，靓车美女相映生辉。

试上两把，看看性能。
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