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今日聊城

车界广场

CR-V感恩‘礼’遇消费者

东风本田 CR-V 总销售量已突破 50 万
辆，这标志着CR-V 成为中国汽车市场上首
款销量达到 50 万数量级的SUV 车型。东风
本田聊城水城 4S 店 9 月 24 日隆重举行CR-
V 节油赛，诚邀客户及媒体朋友，共同鉴证
CR-V 强憾的动力及经济的油耗。活动期间
订购CR-V 豪礼送不停，装饰均享折扣价。

作为中国 SUV 市场当之无愧的王者，
上市以来，CR-V 凭借“销量第一、节油第
一、安全第一、质量第一、产品魅力第一、
环保第一、保值率第一”七个NO. 1 的骄人
战绩创造一个又一个辉煌，如今CR-V 迎来
新的辉煌，那就是50 万辆销量已达成。

这一辉煌成绩的缔造者们，便是一群热
爱生活、懂得生活的CR-V 车主。他们热爱
生活、积极向上，不仅引领了城市 SUV 消
费热潮，更引领了全新的城市生活方式。
CR-V 的车主遍布天南海北，年龄、性别、
职业种种不同的他们性格各异，然而正是出
于同样对于生活的热情，让他们成为每座城
市活力之源。

随着社会的进步，经济的发展，越来越
多追求生活质量的人加入到了CR-V 车主的
行列，而 CR-V 第 50 万位车主已在北京产
生。事实上，凡在近期购买CR-V 的客户不
仅可享“感恩双重礼”，都还均享装饰最低
折扣价，您还等什么，赶快行动起来吧！

活动详询东风本田聊城水城4S 店。

百分百中奖率回馈全球鹰客户
2011 年 8 月 5 日，聊城

鲁翔汽贸吉利全球鹰展厅推
出购全球鹰汽车赢冰箱、洗
衣机大奖活动。9 月 18 日上
午，“购吉利全球鹰汽车，赢
冰箱、洗衣机大奖”抽奖活动
在聊城鲁翔汽贸全球鹰 4S
店展厅隆重举行。

鲁翔汽贸总公司吉利全
球鹰 4S 店，自成立之日起，

就把“结识新朋友，不忘老客
户”的营销理念放在了第一
位，回馈活动更让全球鹰汽
车的新老客户所传颂。

吉利全球鹰自由舰、远
景、熊猫、GX2 已经成为聊城
市区的大街上，通往县城的
大道上，魅力无限的乡村小
路上的一道道靓丽的风景
线；在这里，到处都可以看到

吉利全球鹰汽车矫健的身
影，到处都可以欣赏到全球
鹰汽车疾驰的魅力。

本次抽奖活动中，鲁翔
汽贸准备了精彩的文艺表
演，丰富了车主周末文化娱
乐生活，参与抽奖车主纷纷
表示不虚此行，在欢声笑语
中，吉利全球鹰车主共同见
证了幸运大奖的产生，一等

奖被临清车主孙先生抽得，
二等奖分别被东昌府区王先
生及东阿徐先生抽得。

“很高兴，想不到中了一
等奖，本来看鲁翔服务态度
不错，今天又是周末过来捧
个人场，简直太意外了。”一
等奖获得者孙先生说。

据聊城鲁翔汽贸副总经
理、营销总监聂先生介绍，鲁

翔汽贸将 2011 年定为服务
提升年，在销量日趋增长的
同时，不忘回馈老客户，在对
老客户维系活动方面不遗余
力。2010 年 4 月份到 7 月
份，主题为“品味时尚生活·
点爱关爱心灯”的大型回馈
活动中送米送食用油，将实
惠送到车主身边；2011 年
“省者为王，D 造传奇”远景

节油挑战赛吸引了大批吉利
远景车主参与，聊城吉利远
景车主以 4 . 68L/百公里油
耗获得了山东赛区第三名好
成绩。

本次抽奖活动只是今年
鲁翔汽贸回馈老客户活动的
一部分，今后鲁翔汽贸还会
拿出更大力度回馈吉利全球
鹰车主。 (聂冰 赵庆旺)


